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环境好：小型生态墓成雨花功德
园风景线

花卉、草坪、假山、水池、雕塑、树木……市
民在祭扫之余，漫步雨花功德园，水声潺潺，
鸟语花香，音乐缭绕，亭台楼阁错落，四周绿
树掩映，仿佛置身于江南庭院之中。

从2008年开始，该陵园结合墓园实际，在
少占地、多景观的前提下，优化设施的成本与
容积率，最大化、最合理利用骨灰安放设施的
空间，并与四周的亭廊、浮雕、假山、水池、园
林绿化完美结合，逐步规划建成了目前省内
最大的生态景观葬示范区。

这两天，家住鼓楼区龙江附近的张教授在
雨花功德园订购了小型生态墓。“根据国家政
策，政府一直在鼓励市民选择少占地或不占
地的生态节地葬式，功德园的生态节地葬区
已经很成熟了，让我最心动的是，这里周边环
境很好，像个大公园，我和老伴都是高校退休
教师，今年正好满80岁，按照政策，可以购买
墓地了，就决定百年后落葬在这里。”张教授

说。
张教授还表示，父母葬在浦口，最近那边

因为规划要求，可能要迁坟。自己年纪大了，
祭扫也不方便，准备再购买一处小型生态墓，
将他们的骨灰迁到功德园落葬。

推行生态节地葬，不仅要留出好的位置，
并营造优美的环境，还要葬式创新、可接受，
更要推动骨灰存放容器的革新，该陵园此前
还首创圆柱体骨灰容器，就很好地解决了占
地问题，相对于传统骨灰盒，在有限的空间可
以安放更多逝者骨灰。

服务好：逝者亲属零距离感受
生命礼仪全程服务

前不久，市民高先生买了雨花功德园小型
生态墓，随后，他还选择园区提供的“生命礼
仪全程服务”，服务全过程细致真切，让他全
家人感受到亲切的呵护。

高先生表示，他在雨花功德园为父亲买了
一个小型生态墓，居然不到1万元，这是以前
没想到的。“父亲一直推崇生态葬，小型生态

墓也是生态葬的一种，我们子女一商量，觉得
选择小型生态墓可以完成父亲的心愿，保留
骨灰，入土为安，还可以表达做子女的感情。”
高先生说。

选完了小型生态墓，高先生还选了雨花功
德园的生命礼仪全程服务。高先生坦言，他
当时有点犹豫，怕这些年轻人没办法做好这
个工作。“我还担心，他们的工作人员在服务
过程中，会不会出现涨价或者服务不规范等
行为，但最后冲着功德园的品牌，我还是决定
先试试。”

就是这个“先试试”，让高先生在办完父亲
的丧事后很是感激。高先生回忆，当时手续
办妥后，该陵园的生命礼仪全程服务队队员
就跟他一起回家，了解情况后就帮忙办理各
项事宜。

“安排车辆、联系殡仪馆、设置灵堂，所有
的一切，都是他们的工作人员在帮忙操办，非
常专业，服务水平高。”高先生感激地说，在所
有的服务过程中，工作人员甚至连一口水都
没喝他们的，更别说提任何额外要求了。

“这样的丧事办得既体面，又节约，工作人

员的贴心服务，让我们家属悲痛的心情好了
很多。”碰到亲朋好友，高先生这样评价父亲
的葬礼。

善创新：雨花功德园推出“生命
菁华”生态葬

“你们的墙壁葬还有吗？我想把家人的骨
灰安葬于此。”清明临近，雨花功德园的工作
人员频繁接到市民买墓的咨询电话。与往年
大不相同，如今绝大多数市民看中的都是该
园区的小型生态墓。

雨花功德园一位负责人谈及此事深有感
触，“2003年，园里开始推广壁葬，接受人群很
少，每个月销售一两个就很好了。经过20年
的推广，接受生态葬的人越来越多了。”

自从推出了墙壁葬等生态葬后，功德园就
放慢了对传统墓穴的销售速度，在该园近年
每年销售的穴位中，传统墓穴只占1/3，而剩
下的则以墙壁葬为主。

去年，雨花功德园又创新推出“生命菁华”
葬，在当前土地稀缺的刚性制约下，具有十分
重要的意义。

雨花功德园工作人员介绍，以“蝶恋花”区
域为例，总共48平方米，如果放置传统墓穴，
只能放一二十个。但目前，这里可以同时安
放88个生命晶玉葬、189个双穴壁葬、123个
双穴生态墓，大大节省了土地资源。同时，这
也体现了现代人对生命的全新态度，让缅怀
追思更加人文、科学、环保。

值得一提的是，“生命菁华”葬可将单个墓
碑的厚度加至12厘米，墓碑背后、墓盖上均可
安放“生命菁华”，单个墓园可变为数代人墓
园。作为小型生态墓，该葬式一经推出，咨
询、购买的市民络绎不绝。

雨花功德园相关负责人表示，从现在起，
爷爷奶奶墓在雨花台功德园的，我们原则上
将不再建议购买新的墓地，客户可以考虑老
墓改造，以“生命菁华”葬为主要形式，解决父
辈百年后葬入祖坟的心愿。 毕月明

筹款“明码标价”
在民主党前总统奥巴马和克林顿助阵下，

拜登日前在纽约广播城音乐厅举行的筹款活动
中募集到逾2500万美元，打破单场政治活动最
高筹款纪录。这场活动为何进账如此可观？

据介绍，活动中，大批政客、明星为拜登
“站台”、炒热气氛，约5000名支持者参加，最
低票价225美元。捐款10万美元可与三任总
统合影，25万美元可以参加一个所谓“派对结
束后的派对”的招待会，而捐款50万美元则可
以参与一个更为私密的聚会。出钱越多可以
换取与大人物更密切的接触。选举阵营公布
的消息说，第一夫人吉尔·拜登主持了大约
500人参加的“派对结束后的派对”。

音乐厅里筹款气氛热烈，室外却是另一番
场景。当天，大批支持巴勒斯坦的民众冒雨
聚集在音乐厅外，抗议拜登的中东政策，要求
在加沙立即停火。美国媒体报道，筹款活动
也被抗议拜登加沙政策的声音短暂打断，拜
登尴尬回应说将努力在加沙制止平民死伤，

尤其是儿童。
目前，拜登阵营在竞选资金方面拥有优

势。截至2月底，拜登竞选资金有1.55亿美元
现金，而特朗普和他的政治行动委员会则不
及拜登三分之一。拜登在纽约这场活动筹集
的资金总额超过特朗普团队在整个2月份筹
集的资金。当然，筹集资金多不一定就能赢
得总统宝座。特朗普2016年没能在筹款上击
败希拉里·克林顿，却最终胜选。

“带货”捆绑竞选
相比之下，特朗普筹款效率不如拜登，还

身陷多起刑事案件，面临高昂的律师费用和

民事诉讼的巨额罚款。美国媒体报道，2023
年特朗普花费5120万美元用于法律费用。尽
管如此，面对拜登的筹款架势，特朗普也铆足
劲加以应对。英国《金融时报》报道，特朗普
的竞选团队预计于4月 6日举行一场大型筹
款活动，目标3300万美元。特朗普媒体科技
集团日前也在纳斯达克交易所挂牌上市。

此外，特朗普化身“带货达人”。2月，特
朗普现身费城鞋展，带货本人同名品牌运动
鞋。这一运动鞋销售网站还售卖特朗普品牌
香水。他还曾推出带有自己形象的收藏卡。
3月 26日，他推出了单价60美元的《圣经》。
这本书不仅包括《圣经》内容，还收录了美国

建国之初的多项法律文件和歌曲歌词。
特朗普在宣传这本书的视频中明确把带

货行为与竞选捆绑在一起。他警告说，美国
人的权利正受到威胁，“我们将彻底改变现
状”。他还多次引用他的竞选口号“让美国再
次伟大”。

特朗普“带货”引发不少争议。美国消费
者新闻与商业频道援引哈佛大学法学院教授
劳伦斯·莱西格的话说，候选人在竞选总统期
间从事商业活动“从未达到过这种程度”。政
治资金监督机构“记录在案”组织的副执行主
任布伦丹·菲舍尔则说，对一名普通的候选人
来说，这种行为可能引发竞选资金调查。

“百亿”竞选引众怒
美国选举，金钱开道。《华盛顿邮报》报

道，2024年大选将成为近年来“最昂贵、可能
也是最具分裂性的总统竞选”。研究机构广
告影响力公司预测，候选人预计将在各种平
台上累计花费超过100亿美元推广政治宣传。

美国民众对这种巨额开销非常不满。弗
吉尼亚州独立选民埃米莉·梅斯纳告诉新华
社记者，她认为两党都被金钱利益所困，“这
是一个真正的问题”。

美国民调机构皮尤研究中心去年10月发
布的一份调查显示，很大一部分美国民众认
为政治竞选成本“太高”，超过七成受访人表
示，个人和组织在政治竞选上的支出应受到
限制。八成受访人表示，向政治竞选捐款的
人对政治决策影响太大。此外，超过八成的
受访人认为，愈发高昂的政治竞选成本使得
优秀的人很难竞选公职。

总部位于华盛顿的无党派法律和政策研
究机构布伦南司法研究中心指出，在美国，少
数富有的捐赠者主导着选举的捐赠和支出，
美国需要对竞选资金、透明度进行限制，确保
相关规则有效执行。 据新华社

“搞钱”白热化，揭开美国选举真相
美国民主党阵营包括现任总统拜登在内

的三任总统上周在纽约集体登台，一天内为
拜登筹得超2500万美元竞选资金。共和党
前总统特朗普不甘落后，预计将举行一场筹
款活动，筹款目标额：3300万美元。

近期，拜登与特朗普分别锁定两党总统
候选人提名后迅速转轨，从一州一州跑初选
改为全力“搞钱”。民主党一场巨型筹款会，
创下单场政治活动“圈”钱纪录，场外却出现
大批抗议拜登加沙政策的示威者；特朗普卖
力“带货”，产品从运动鞋到香水、收藏卡甚至
《圣经》，引发争议。尴尬奇葩场面接二连三，
揭示出美国选举金钱开道的真相。

环境好、服务好，葬式还不断推陈出新

雨花功德园不到万元的小型生态墓热销
“你们的小型生态墓还有吗？我们想把

家人的骨灰安葬于此，并选择你们提供的生
命礼仪全程服务。”清明临近，每天有数十位
市民拨打雨花功德园 24 小时服务专线：
52431893 或 18951664444，咨询小型生态
墓和殡葬生命礼仪全程服务的情况。

雨花功德园经过20年的推广，目前接受
生态葬的人越来越多。绿色节地安葬，文明
祭扫随行。按照往年惯例，清明期间，该陵园
每天都能销售多个生态墓，其中小型生态墓
的销售占绝大多数。

功德园小型生态墓赢得市民认可 现代快报/现代+记者 赵杰 摄

拜登 视觉中国供图特朗普


