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六年以来，通过持续的产品与服务创新，“阳光理财”和
“阳光财富”两大品牌，坚实地奠定了光大银行在商业银行
财富管理领域的领先地位。截至2010年底，光大银行为零售
客户和机构客户累计发行理财产品7000多支，发行额达1.2
万多亿元人民币，余额近1500亿元。

六年里开创众
多业内“第一”

过去六年里，光大银

行财富管理团队连续创造
业内众多“第一”。2004年

开发了第一个银行人民币理财
产品———阳光理财B计划；2005

年4月开发了第一个人民币结构
化理财产品———阳光理财A＋计
划；2005年12月开发了第一个人
民币信用联结理财产品———阳
光理财C计划；2006年开发了第
一个信托理财产品———阳光理
财T计划；2006年8月开拓了第一

个内含保险的理财产品和境内
境外资产配置产品；2007年9月
开发了第一个内嵌A股股票期权
的结构化理财产品……

光大银行阳光理财系列产

品的投资业绩同样优秀。据悉，
该行对每只产品均精心设计，精
细把握客户资产管理需求，客观
评估投资顾问资产管理能力，注
重客户评价和建议。例如，阳光

理财明星产品“稳健一号”，作为
该行首只自主管理的理财产品，

在2008年超过8%年化收益的成
功基础上，凭借光大银行在债券

领域多年的投资经验，在债市相
对低迷的2009年和2010年，又取
得了年化5%以上的净值增长业
绩；2009年 获得“最具投资价值
银行理财产品”奖的同赢五号II，
依靠“大概率事件”的投资理念
和严格的风险控制，在大盘整体

跌幅超70%的情况下，最终取得
34.4%的收益；2010年，阳光理

财创新推出假日盈系列产品，其
中春节理财限量版套餐一经推
出即受热捧，随后推出的清明
版、端午版、中秋版、国庆版和元
旦版的产品收益率也一直保持
市场最高水平。

品牌获业内和百姓
一致认可

阳光理财业务的持续快速

发展进一步优化了该行零售业
务结构，丰富了中间业务收入来
源，吸引带动了优质客户加入，
进一步提升了光大品牌的社会
影响力和美誉度。从超短期的活
期宝和假日盈，到中短期的月月

盈、季季盈、半年盈，到中长期的
套餐、年年盈等产品，阳光理财

产品线不断完善，满足客户多样
化流动性需求。

由于良好稳定的理财收益表
现、持续不断地大规模发行能
力。近几年来，该行及阳光理财
连续被评为“百姓最认可的理财
品牌”、“年度中国最佳理财银
行”、“年度最佳财富管理银行”、
“最佳理财风险管理”等奖项，在

社科院、西南财经大学等机构发
布的商业银行理财综合能力排
名报告中，中国光大银行自2009
年以来在全部60余家中外资银
行中排名连续保持在前两名。

该行相关负责人表示，光大
银行始终以审慎的投资态度和

专业的投资手段，专注于客户的
资产增值，与此同时不忘爱心慈
善、回馈社会。阳光财富展开“母
亲水窖西部寻水之旅”慈善活
动，与客户同行，为西部地区解
决缺水问题；阳光理财还将继续
推出以“母亲水窖”为题材的公

益理财产品，让阳光理财的真情
服务在全国范围内深化传递。

快报记者 刘果 通讯员 徐学谦

浦发银行理财产品收益高
近日，浦发银行汇理财稳利系

列和专项理财盈系列的新产品再

次面市，这两类产品不但期限灵
活，而且预期年化收益率最高可达
5.2%。

据了解，该行10月10日到10

月17日期间发售汇理财稳利系列
理财产品，包括M系列、V系列、R
系列以及Y系列产品，产品投资期
限为1个月、3个月、6个月以及12
个月不等。该系列产品为保证收益
型，主要投资方向包括但不仅限于
国内银行间债券市场、债券回购、

信用产品等，风险低。例如，该系
列的“汇理财V2计划”产品，其产
品期限为3个月，30万元起售，预
期年化收益率为4.75%，且每月分
配一次收益，到期日当天即返还本

金。投资者需要注意汇理财稳利系
列产品到期日之前不可提前赎回，

但如有紧急资金需求，可以办理质
押贷款，提供融资便利。

浦发银行近期发售的专项理

财盈系列产品为非保本浮动收益
型产品，其投资期限包括28天、91
天、182天、69天、28天等期限。该
系列产品主要投资于现金、央票、
债券市场国债、政策性金融债、企
业债、中央票据等。如第134期债
券盈添利计划，投资期限为182

天，5万元起售，预期年化收益率
是5.2%。需注意的是，在发生信用
风险和其他风险等不利情况下，投
资者收益可能无法达到预期年化
收益率，并可能发生本金损失。

快报记者 刘果 实习生 朱正芳

新华保险推出保单密码服务
随着互联网的普遍发展，人们

越来越享受低碳、快捷、方便的电

子化服务，未来金融服务更是向电
子化服务趋势发展，电子交易安全
也日益成为人们关注的问题。

日前，在喜迎15周年司庆暨第
11届客户服务节期间，围绕“以客
户为中心”的经营战略，新华保险
客户服务升级再出新举措，推出了

保单密码服务，大大加强了客户网
上操作的安全性，确保客户信息安
全，并为客户提供便利的自助保全
服务。

据了解，保单密码是投保人对
所持有的保单进行的专属交易密
码保护，主要应用于自助类保全服

务对投保人的身份识别，可以让客
户足不出户进行基本资料变更、保

单挂失、保单迁移等各类保单保全
的自助业务，节省柜面等候时间。

另外，部分银保销售的业务在

银行端进行变更时，保单密码也可
以作为投保人的身份识别手段，为

投保人提供更为便捷的银行保险
后续服务功能，从而将银保合作从
单一的销售层面延伸到了服务功
能层面。

新华保险提示客户，保单密码
的初始设置和重置，需要投保人本
人持身份证原件亲临新华人寿客

户服务中心办理，密码修改可通过
客服中心柜面、95567客服热线或
公司官网 (www.newchinalife.
com)三个渠道办理。

通讯员 利向昱 快报记者 谭明村
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