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精品理财打赢资产保卫战

不久前，一份“买菜省钱攻略”风靡网络，就因为其中介绍了不少买菜省钱的妙招：比如盯着一家品种多的菜摊买；多关
注天气预报，明天下雨，今天就多买菜，等等。由此，不难看出物价上涨给市民生活带来的理财压力。尤其是去年下半年以来，
CPI连续十几个月涨幅上扬，整个股票市场持续低迷，房地产市场也急剧降温。投资人开始困惑：大环境那么差，究竟该投资
什么样的理财产品？

事实上，跟着牛市赚钱属于比较传统的粗犷式理财，无法适用如今瞬息万变的市场。当下，只有掌握精品理财战略，才能
更好地把控理财市场中的机遇和风险，进而打好资产保卫战。

□快报记者 刘果 谭明村

理财就是精打细算

今年里银行理财产品发行超常

爆发。统计数据显示，今年1-9月，存
款性金融机构共发行银行理财产品
14751款，发行规模超过11万亿元，
早已远远超越了去年同期的数据。
“与往年不同，今年购买理财产

品的人群结构异常丰富，既有保守稳
健的普通市民，也有资金链动辄上亿

的富人。可以这么说，之前分散在股
市、楼市以及其他投资市场的资金，
今年里大多涌入了银行理财市场。”
一家股份制银行财富管理部门的经
理表示。

记者调查发现，越是压力比较
大，普通市民的理财困惑就越多。对

此，银行的理财师一致认为：“理财
是一种规划，核心是开源节流，说白
了就是生活财务上精打细算。”
“尤其是时下，真没有好的理财

渠道，对抗CPI就是要靠精打细算。”
建设银行理财经理张德明举例说，他
接触到一个客户，在股市中有上千万

元，每到周末或者是节假日股市休市
后，就购买该银行的假期超短期理
财，平均年化收益率可以达到5%以
上，虽然时间比较短，每次以少积
多，一年算下来也可以有10多万元
的收入。“再比如，今年里不少银行
推出了网银专享理财产品，其最大特

点就是平均预期收益率比柜面销售
的同类型产品要高，一般高出0.2-1

个百分点，对于客户来说也是一笔细
账。”

产品混搭平摊风险

对于老百姓来说，做投资、做理

财，最终的目的是要保值增值。北京
银行理财经理建议，分散投资风险，
建立不同品种的投资组合是抵御市
场风险的最好方式。以市民有100万
元可生息资产计算，20万元购买投
资于股票、基金等的理财产品，80万
元购买银行发行的理财产品。后者按

年化收益率5%计算，1年下来可获收
益4万元。即使在股市亏损10%
-20%（即亏损2万元-4万元）的情况
下，100万元也能保本或获得正收
益。

中国银行省分行的理财师也表
示，理财不只是进入股市、购买基金，

而是通过对家庭或个人的财务状况
分析，根据个人对风险的偏好和承受
能力，结合预定目标运用储蓄、国债、
股票投资、基金投资、黄金和房产等
多种手段，进行风险管理、教育、投
资、税收和遗产等方面的规划，“本质
上讲，居民理财应该是家庭资产的合

理配置”。
不要把鸡蛋放在同一个篮子里，

这是投资大师索罗斯的名言。上述理
财专家提醒，对此的理解并不单纯指
的是购买不同种类的投资产品，而是
要购买相互之间关联性小的产品，这
才是组合投资平摊风险的精妙所在。

一张保单保障全家

在资产配置中，家庭保障早已成

为必不可少的一部分。目前，保险业
突破以个人为单位的传统寿险，以家
庭为单位投保的“一张保单保全家”
逐渐成为家庭保障计划的主流方式。

记者在采访中了解到，平安的
“世纪同祥”、安邦保险公司推出的
“爱情婚姻保险”、泰康人寿的“爱家

之约”等等，大部分的寿险公司均在
热销该险种。平安寿险江苏分公司的
销售人员解析，以家庭为单位投保，
一人购买主险，其他家庭成员可添加
附加险。突破以往不能单独购买附加
险的限制，避免家庭成员保障的缺
失。再者，“一张保单保全家”省去了

重复的销售费用和保单管理费，也减
轻了一分保费负担。此外，保费豁免

条款还规定家庭经济支柱如果一旦
遭遇不测，即可免缴“保全家”中其他
成员的长期险保险费，且保险利益继
续有效。

与此同时，动辄几十万甚至上百
万的“富人险”也开始出现。信诚人寿
的相关专家提醒，
购买“富人险”
可遵循“三五”
原则，即保额
是年收入的5
倍、保费是年
收 入 的 1/5、
配置产品在5
种左右。
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