
有网友画了《拖延症患者的一天》：早上
10点翻滚，早上11点鬼混，下午1点徘徊，下

午5点闲逛，晚上10点斜躺上网。很多网友被
网络信息“诱惑”，从而把该做的事拖延。

点评：越拖延心情越差。———网友“Fly”

微博血型，指的是微博用户在使用微博
进行网络交际时，表现出来的性格特征和用
户行为。大致可以分为“自我表达型”、“社交

活跃型”、“讨论参与型”、“八卦偷窥型”等4
种不同的性格类型。

点评：我是资深的“潜水员”，最爱浏览他

人的微博信息。 ———网友“水凌凌”

潘石屹发微博：“‘苹果’董事会应该马上
做一决定：大量生产1000元人民币以下一部
的iPhone手机和iPad，让更多人用上‘苹果’
这是对乔布斯最好的纪念。”网友评论说，潘
总哪天要也去世了，也请贵公司推出1000一

平米的房子吧，十几亿人民都会纪念您。此
言一出，潘石屹被网友戏称为“潘一千”。

点评：等待他，像等待戈多。 ———网友

乔布斯在演讲中提到：Stayhungry，
stayfoolish，希望大家都能“求知若饥，虚心
若愚”。有网友将这句话作为自己人人网的签
名，这样翻译道：“做个吃货，做个傻货。”

点评：强大的另类翻译。 ———网友

“卿本布衣，躬耕于农场，为晋商乔氏远
房一脉。幼，天赋异禀，弃耕从技，创苹果、战
IBM、斗微软，几度沉浮，时运不济曾被清理
门户。后卧薪尝胆，国王归来，凭i系产品，攻
城拔寨；果粉众多，唯其马首是瞻，终夺江湖
市值第一宝座。胰腺癌，薨，未过甲子……”网
友写《史记·乔布斯列传》，纪念乔布斯。

点评：看到一个更牛的帖子，《乔布斯生
在中国的八种可能》。 ———网友

微博约架的新鲜事在网上引得众人围

观，主角是京城两位微博名人，著名评论人五
岳散人与中国政法大学的吴法天。众多网友
深夜守着微博观战，还有人干脆到现场围观。

点评：世界上最遥远的距离，是和你在同
个加油站，我却不知道。 ———网友

南京农业大学的微博上在连发一个学生
的手绘作品的信息。手绘的作品内容涵盖了
号称世博热门馆的“南农澡堂”，南农学子的
晨读图，宿舍里的大小故事，智斗食堂……

点评：生命太短暂，每走过一段路程，我
都会回望我来时的路。 ———作者如是说

快报记者 戎华 整理
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!!等待“潘一千”，就像等待戈多。
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英文姐：中英文混搭大骂不让座乘客

穿越如此之火，穿前想好后果
当你走着走着被车撞了，被砖头砸了，救小朋友了，或者摔到地上了……而凡是必死的经历过后你还

能睁开眼睛，恭喜你，你穿越了。
伴随穿越类电视剧的热播，穿越成为大家热议的话题，天涯网友“狐狸难为”开帖告诫大家：“穿越如

此之火，穿前想好后果。”作者道出了真实穿越的后果和各种可能的悲催遭遇。看完此帖后网友不禁发出感
慨：“还是现代的生活好，秦皇汉武唐宗宋祖他们有微博么能上天涯么能看电视么？阴丽华长孙皇后冯小怜
再受恩宠，她们的夫君给她们过生日时买巧克力了？” （天涯斑竹：“比赛是五个人的”）

网友造新词“iSad”纪念乔布斯
10月5日，注定将在全球IT历史上画下浓重的一笔。这一天，苹果公司对外宣布，公司共同创始人、董事

长史蒂夫·乔布斯去世，终年56岁。众多网友在得悉这一不幸消息后，自发通过各种途径祭奠自己的偶像。
各大论坛均出现了祭奠乔布斯的热帖。

在互动百科上，网友通过编写词条的方式怀念这位IT界的大师。仿苹果产品所造新词“iSad”———“我
悲伤”一词迅速走红网络，目前互动百科上该词条已经经过近二十次的编辑，词条浏览量迅猛飙升，一夜突
破1万余次。 （互动百科网斑竹：“想飞的小鱼”）

考研不决定人生的方向
本周，猫扑上一则《我不想考研》的帖子以一石激起万层浪。楼主在帖子里说：“做了一个艰难的决定，

我不考研了，寒窗苦读十七载仍然看不到未来，我不知道读研三年在‘叫兽’和‘砖家’的陶冶下我会变成什
么样……”的确，考研并不是唯一出路，每个人的选择越来越多元。放弃考研不是重点，面对社会的竞争，也
可以闯出属于自己的那一片蓝天。

（猫扑版主：“落唔醋落”）

做个吃货，做个傻子
文/王佩

10月7日
星期五

强大的
另类翻译

史蒂夫·乔布斯走了，带着他的美学他的创造他的激情与梦想永远地离开了我们。在铺天盖地的中文纪念文章中，以技术牛人霍炬《缅怀乔布斯》
写得最好、流传最广。文章最后说：“如同苹果宣传资料上最喜欢写的那句‘再一次，改变世界’。苹果的疆域扩展也未到终点，未来还很广阔也足够令

人激动。做为开发者或者创业者，我们对乔布斯最好的纪念是记住Beyouself，做你喜欢的事，做和其他人不一样的事，改变这个不完美的世界。”
在这一时刻人们谈论最多的还是乔布斯所引用的那句名言：Stayhungry.Stayfoolish.这句话被人翻译成“求知若渴，虚心若愚”。网友觉得这样的翻

译过于文绉绉的，缺乏口语的新鲜与活泼，所以干脆翻成“做个吃货，做个傻子。”

近日，在台北地铁里，一位
大妈因为看到年轻人不肯让座

而在车厢里发飙，她用闽南语、
普通话、英语混搭着对不让座乘
客破口大骂近一分半钟。骂人视
频被传上网后，不少网友都被大
妈的疯狂语速和十足底气惊得
目瞪口呆，称她为“英文姐”。

据上传视频的网友称，事发

当天他和女友乘坐捷运，他坐在
普通席，女友则坐在让老弱残孺
优先使用的“博爱席”。一名穿黑
色短袖衫，戴玉吊坠链子，戴着
眼镜的中年妇人，“一上捷运就
莫名（其妙）的对我身旁的女友
大骂”。

视频里，“英文姐”神态鄙

夷，不时发出“哼”的声音。她一
边用手指指着镜头一边用英文

连珠炮地说：“Shame（羞耻）！
Sloppy（懒散）！Po（传上网）！
CallPolice（叫警察）！”即使被
骂的网友用手机拍摄也照骂不
误。随后，拍摄者回击称：“口水
直喷。”这让英文姐更加气愤，叫
他报上名字：“Givethename

（报上名字）！showmeoff（让
我出名）！NoEducated（没受过
教育）！”英语骂完，“英文姐”又
用闽南语骂，最后更用普通话
说：“你，可怜？可怜？可怜，我（可
怜的是我）！”

几天时间内，这段视频就被

播放了上万次。有网友表示要把

英文姐说的话全都打出来，要告
诉当事人，下次记得要让位。但

也有网友说，英文姐会这样用英
文失控大骂，是因为占座位的男
子先对她做出挑衅动作。

快报记者 顾然

iPhone4s伤害最
大的是中国的营销业

乔布斯去世之前，在家收看

了苹果的发布会，这也是近年来
乔布斯第一次缺席的发布会。传
说中的iPhone5没有发布，登场的
是iPhone4s，后来坊间传说，这是
为了纪念史蒂夫·乔布斯，4s，用
英文读起来就是ForS（teve）。

@suika1986说：“ 为什么我

觉得iPhone4S的所谓全新功能，
都是电视购物广告上那些国产手
机的标配？”

了解苹果的网友@StonyWang
说，苹果的产品基本上就是2年一

个周期，1年换外观为主，1年升
级硬件为主。特别是手机，运营商
合同都是2年的，所以他们要拖住
用户在24个月左右升级而不是1
年后就升级。

iPhone4s害惨了国内那些用
iPhone5做噱头的公司，有几家团

购网站推出iPhone5天天抽，抽到
上市为止，最后不得不尴尬收场。
所以有网友调侃说，iPhone5跳票
的最大受害者就是这些人。

一个有趣的创业故事

美国非虚构作家何伟在《甲
骨文》一书中讲了一个有趣的创

业故事。霍炬在博客中复述了这
个故事：

一个老外，整理了一些英文
名字的中文字形做了一个网站
（www.chinese-symbols.com），收到
很多来信问他“中国字母表怎么

写”，“中文字母表第四个字是什
么”之类的蠢问题，他开始很耐心
解释说中文没字母表还经常被
骂。他说我怎么能把8000多个汉
字图片都直接发你信箱里面呢
……后来很多人不信他还大骂
他。

还会有很多人问一个什么英

文的中文字形去纹身什么的。
后来朋友说干脆你收点钱

吧。他想想也是，就整理了一堆英
文常用名字的中文写法做成图
片，说一个收费10美金。没想到还
挺多人下载，第一个月就赚了600
美元。他又优化了一下赚的更多，

后来在google搜索chinesesym-
bols全跑到他网站上了。收入也
在增加，后来就能收入1500美元

一个月了。
于是他干脆做了更多的常用

中文字写法并分类，收入当然就
更多了。再后来他又做了什么埃

及字日文字，都很受欢迎。
一个创业项目就这么做起来

了。羡慕吗？

我的淘宝开店创业
故事

我有一个霍炬所说的看似可
笑的好主意，我没有想到的是，我

可以将它付诸实施。
事情缘起于舅舅的冬枣园。

舅舅种植冬枣已经超过10年，把
全部的心血和汗水投入到园子
里。冬枣种植起来非常复杂，前五
年不结果，第六个年头才开始有

收获。每年十一前后，是冬枣收获
的季节，也是舅舅一家最为忙碌
的日子。不但要及时把熟透的冬
枣摘下，而且还要马上分拣，运到
5公里外的市场去销售，“摘、拣、
卖”为一个循环，每天循环3次。

然而，舅舅的付出与收获并

不总是相称。去年，一场冰雹恰好
砸在他的15亩冬枣地里，损失惨
重。真正让舅舅意难平的是冬枣
的价格，在我的家乡，由于家家户
户种枣，每到收获季节，必然打一
场没有胜者的价格战，这种在城
市光鲜的水果店里卖到20元是水

果，在当地只能卖3元。不算劳动

力的投入，舅舅十五亩地，每年的
赢利只有1万多元。

今年，舅舅的一部分冬枣成
熟期比别人早，而冬枣市场还未
开，便宜都没人要，正一筹莫展之

际，我跟表弟岩青商量，我们何不
试试拿到淘宝去卖。

半路出家开淘宝店，谈何容
易。淘宝经过这么多年的洗礼，已

经成为一个成熟而顽固的市场。
各类商家名招暗招混合招，招招
都用，只为了在淘宝攒信誉，招徕
客户。淘宝推出各类名目繁多的
收费项目，要想获得较好的展示
位和搜索排名，必须付钱。新手进
入的门槛越来越高，商品挂出去

被搜到的可能性只存在于理论
上，可以说几乎没有机会。

即使这样，想到舅舅这么辛
苦，我还是硬着头皮开了一个小
店。考虑到舅舅不懂电脑，快递公
司不去农村派件，我和老婆苦思
冥想，找到一个折衷的解决方案。

统一规格，统一包装，淘宝店由我
打理，我每天把发货清单直接发

给快递公司，由他们抄写快递单，
同时我把每天要发货的件数电话
告诉舅舅，由他运到快递公司总
部。定价方面，我们采取低价策
略，加上运费只相当于上海等水

果超市价格的一半。

“亲”们，我来了

至于推广，我只在微博上叫

卖，后来在和菜头的帮助下，从微
博上也来了一些订单。舅舅家的

冬枣都是当天采摘，当天分拣，确
保淘宝店卖的都是红果和大果。
销售情况意想不到地好。现在舅
舅全家的精力都转到淘宝销售上
来，每天摘的枣经过严格筛选之
后，刚够网上的销量。

这次开淘宝店，让我收获很
大。明白了一个道理，行动比思考
更重要，不要幻想一个没有问题
的世界，要毅然走进那个未知的
世界，然后随手解决所有遇到的
问题。

叫“亲”的人们，我来了。
令我吃惊的是，我的淘宝店

创造了后淘宝时代不大不小的奇
迹。本店自10月5日开张至今，冬
枣成交量已经处于淘宝第二位，
而且靠的是实打实的销售数据。

曾经有人说，现在新人开淘

宝店再无成功的机会，因为行业
老大抢占了淘宝的有利地形，新
人进入成本越来越高。然而，我们
希望提供一个反例，以证明“stay

hungry，stayfoolish”完全可能。


