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江苏首席生活门户网
#

今 年 以 来
!

股 市 跌 了

!"#

"

楼市遭遇拐点
#$

投资

者资产不断缩水
%

然而
!

在南京

的商场里
"

专卖店中
!

奢侈品的

销售依然活跃
&

业内人士认为
!

南京的奢侈品消费已经形成了

群聚效应
!

一身
'

牛气
( %

四万元只为买几套餐盘

'

不久前有个客人
!

来我

们柜台买下了
$

万多元的餐

盘
!

当时还想买其他餐具
!

但

我们货不够了
% (

在金鹰购物

中心范思哲瓷器柜台
!

销售

人员告诉记者
!

购买了几套

餐盘后
!

客人还提出需要碗
)

筷
!

但由于柜台没有存货而

只得作罢
&

在大牌云集的德基广场
!

曾经有一位客人
!

买走了一件

单价
%&

万元的秋冬装
*

'(

万

一床的冰岛雁鸭绒被
!

也不乏

问津者
%

德基广场一位工作人

员告诉记者
!

德基拥有为数可

观的
)*+

!

他们都是年消费额

达到数十万的消费者
%

此外
!

东方商城今年
!

月

新增了
,-..*

)

/012*

等品

牌
!

东方商城企划部的工作人

员表示
!

这几个品牌入驻时间

不长
!

但已经拥有了不少粉丝

型客户
!

而且销售业绩也是逐

月大增
%

大品牌最初不看好南京
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$$

细数这些国际大

品牌
!

大部分都是
'""!

年

9'"":

年期间进驻南京的
%

事

实上
!

不少品牌最初对南京的

消费潜力并不乐观
%

范思哲瓷器的经销商秦俊

告诉记者
+'

范思哲方面最初

并没有打算把店开到南京
!

因

为他们认为南京是一个二线城

市
!

不具备很强的奢侈消费品

购买力
% (

经过整整两年系统
)

详尽的调研
!

范思哲瓷器才小

心翼翼在南京落脚
%

可一年来
!

这 个 品 牌 的 销 量 增 长 了

%%"";

%

和它前后脚进入南京

的还有大名鼎鼎的
<)

)

宝格

丽等品牌
%

一年后的今天
!

国际

一线品牌已经相继进入
!

而且

不约而同表现出对南京消费潜

力的十足信心
%

此外
!

欧米茄
)

劳力士等名

表也有着令人惊喜的表现
%

中

央商场钟表柜台的负责人王传

宪告诉记者
!

名表销售额每年

以
="#

以上的幅度递增
%

熊市里奢侈品独
$

牛
%

今年以来
!

股市大跌
)

楼市

面临拐点
!

资产的缩水必然会

影响人们的消费
%

然而
!

出人意

料的是
!

奢侈品并没有受到大

环境的影响
!

反而牛气冲天
%

德基广场相关负责人认

为
!

奢侈品消费之所以能独立

于大环境之外
!

首先是因为这

些品牌都立足于中心城市
!

比

如在南京
!

这些品牌的消费者

不仅仅局限于本地人
!

还吸引

了来自安徽
)

苏北
)

苏南等周边

城市的消费者
%

更重要的是
!

购

买奢侈品的消费人群对于价格

的敏感度不高
!

奢侈品对他们

而言
!

是一种身份的象征
!

是一

种生活方式
%

这位负责人认为
!

受经济波动影响最大的是白领

阶层
!

而奢侈品的目标人群是

金领
)

企业家
!

这个人群受到的

影响并不大
%

此外
!

秦俊认为
!

奢侈品

还有着普通消费品所没有的

保值效果
%

他说
!

大部分奢侈

品品牌每年都会上调价格
!

部

分品牌还有回购渠道
!

再加上

一些限量版
)

纪念版商品的面

市
!

给奢侈品赋予了收藏品的

含义
!

这恐怕也是奢侈品在熊

市里走红的原因之一
%

快报记者 张波

快报讯
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开着一家生意红

火的饭店
!

坐着跑车
!

在南京有

多处房产
!

但是申请信用卡却

遇到了麻烦
%

市民张先生以前

没办过信用卡
!

近日计划去香

港旅游
!

想办一张信用卡
!

本想

凭着自己的条件
!

申请个两三

万元的信用额度是没问题的
!

结果却只得到了
&"""

元的信

用额度
%

记者近日从多家银行获

悉
!

有一部分从事自由职业的

人
!

虽然有房有车
!

但是由于年

龄
)

消费习惯等原因
!

从没贷过

款
)

从没办过信用卡
!

造成其在

人行征信系统内的信用记录一

片空白
!

他们首次到银行申请

信用卡就想获得很高额度是有

一定难度
%

一般情况下
!

银行是会对

申请人的综合财力情况进行评

价分析
!

如果没有任何信用记

录
!

会对申请人的信用评级造

成影响
%

银行业人士告诉记者
!

像国外成熟的消费环境都是比

较强调信用记录的
!

没有信用

记录不代表信用优良
!

因此提

醒大家
!

与银行多打交道
)

保证

正常还款等等都会给自己的信

用加分
%

像市民张先生的这种

情况
!

卡是办成了
!

但是第一次

信用额度不是很高
!

如果后面

的消费情况比较稳定
!

银行也

会根据持卡人的具体情况调整

其信用额度
%

可乐罐收藏已经在年轻人

当中流行开了
!

奥运题材
)

%'

生肖
)

开产纪念瓶等等
!

都成了

市场上难觅的收藏品
!

由于限

量发行
!

这些可乐罐和可乐瓶

的价格也逐年上涨
%

'

个可乐瓶标价
/(((

多

唐果
,

化名
-

开了一家网

店
!

专门销售各种各样的可乐

罐
)

可乐瓶
!

其中一套奥运福娃

水晶内绘可口可乐套瓶
!

一大

五小共六个标价达到
:"""

多

元
%

唐果告诉记者
!

之所以卖这

么贵
!

因为这套瓶发行量特别

小
!

市场上很难看到
!

可以说是

奇货可居
%

记者了解到
!

可口可乐进

入中国以来
!

曾经多次推出具

有中国特色的包装
%

比如
!

'""%

年的
%'

生肖包装
!

在一

套
%'

听装可口可乐包装上印

制包括
'

魔术蛇
( )'

正义狗
( )

'

柔道虎
(

等
%'

生肖的卡通形

象
%

现在
!

这套
%'

生肖可乐在

香港已经卖到
%'""

港币
!

内

地的价格也在
&""

元左右
%

今年以来
!

由于奥运概念

的红火
!

奥运题材的可乐罐大

行其道
%

从网店销售的情况来

看
!

唐果发现
!

印有福娃
)

奥运

冠军等奥运相关图样的限量版

可乐罐近期很受欢迎
%

&

个一

套印有福娃的可乐罐
!

市场报

价大多在
!"

元以上
!

而可口可

乐奥运冠军收藏套罐单罐价格

达到
%"

元左右
%

唐果说
!

可乐罐收藏最初

源于国外
!

在中国也是港台地

区最早兴起
!

目前北京
)

广州等

地已经开出了可乐收藏实体

店
%

但就记者所了解
!

南京目前

还没有可乐收藏的民间组织
!

大部分收藏爱好者还是从网上

淘宝
%

唐果表示
!

对于喜欢收藏

可乐罐的可乐迷而言
!

每个可

乐罐都是一件藏品
!

区别就在

于有的存世量多
!

有的存世量

少
!

而存世量少的可乐罐当然

更加珍贵
%

只要罐子不要可乐

很多人疑惑
!

可乐都有一

个保质期
!

时间长了里面的可

乐就变质了
!

如何长期收藏
.

可

乐迷们有他们的办法
&

有些可

乐迷并不讲究
!

他们直接拉开

可乐罐拉环
!

喝掉饮料
!

但这种

方法破坏了罐子的完整性
&

许

多可乐迷们通常不这样做
!

他

们有更聪明的办法
&

'

有的人用钉子在可乐铝

罐底部的内圈对称地打两个

小洞
!

然后将饮料倒出来
& (

唐

果说
!

这种方法虽然破坏不那

么明显
!

但同样破坏了罐身的

完整性
!

现在大部分收藏者一

般不会用这种方法
&

他说
!

现

在的收藏者都学会了一个最

好的方法
+

转动可乐罐的拉

环
!

然后在拉环上的圆点旁边

打一个洞
!

将饮料倒出来
!

再

将拉环复位
&

这么一来
!

所打

的小洞就可以被拉环完全遮

住
!

几乎看不出来
&

此外
!

可乐罐本身脆弱
!

而

收藏又讲究完好的品相
!

因此

可乐罐在保存的时候必须异常

小心
&

快报记者 张波
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