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调查显示
!

七成人士准

备在奥运会后出游
!

其中
!

北

京成为大家最向往的旅游城

市
"

不过
!

在旅游旺季出行
!

尤其是到北京参观
!

酒店和

机票的预订成为让众多游客

头疼的事情
"

不少游客在往

年
!

黄金周
!

出行的
!

惨痛
!

经历
!

让他们对今年的出行

犹豫不已
"

此时
!

您有必要选择一家

专业在线旅行服务商了
"

日

前
!

国内知名在线旅行服务商

" "

艺 龙 旅 行 网
#
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$

正式推出主题为
!

三重好礼

四大保障
!

的重大市场活动
!

以承诺化的服务和优厚的礼

品
!

为您的出行带来更多安心

和实惠
!

帮您快乐出行
%

!

三重好礼
!

!

是艺龙为

用户精心准备的出行
!

喜饼

!

"

今年
2

月
1

日到
1/

月
31

日
!

在艺龙成功订购酒店
!

每

间 夜 将 免 费 获 得
1//

元

4'(5

耳机优惠券一张
&

成功

订购机票
!

每张票将免费获

得
2/

元
6789:

礼品卡
&

酒

店新会员在网上成功订购
!

还 可 免 费 获 得
4'(5 ,

;<=" >010:?

耳机一副
!

或

6789:

全 棉 免 烫 衬 衫 一

件
!

或
@//0

珍藏版筷子一

副
%

此外
!

会员还可免费获得

保额为
A/

万元的交通意外

保险和网上预订三倍积分两

份大礼
%

!

四大保障
!

!

则是 艺

龙 为 用 户 度 身 打 造 的
!

定

心丸
!

%

保障一
'

酒店低价
%

艺龙承 诺 如 高 出 酒 店 前 台

当日挂牌 价
!

赔 付
3

倍 差

价 房 费
&

保 障 二
'

到 店 有

房
%

如确认后到店无房
!

赔

付首晚房费
%

保障三
'

出行

赠送保 险
%

每 次 成 功 订 购

国内 酒 店 或 机 票
!

均 送 保

额
A/

万元的交通意外险
%

此 外
!

艺 龙 还 提 供
3BA

天

@.

小 时 高 质 量 服 务 保 障
!

全程呵护您的出行
%

全新的古井正在构造一

个全新的白酒帝国时代
%

在经

历了种种风波之后
!

古井人思

考着未来的路
!

决定实施
!

回

归
!

战略
!

把古井打造成与茅

台
(

五粮液等并列的高端白酒

品牌
%

!"#$%& ! '( !

熟悉酒业的人都知道
!

!

古

井
!

不仅是著名的
!

老八大
!

名酒
!

曾连续
C

年名列行业
!

前三甲
!

%

它是中国白酒第一

家上市公司
!

早在八年以前就

荣膺
!

中国驰名商标
!

称号
!

时 至 今 日 品 牌 价 值
AB$.

亿

元
!

与
!

茅台
!

(

!

五粮液
!

相

比
!

!

古井贡
!

的品牌身价曾

经毫不逊色
%

不过
!

在白酒市场竞争日趋

白热化的背景下
!

古井近几年在

高端名酒市场声音越来越小
%

)*+,-. ! /0 !

古井沉寂了
!

但是古井人

并没有沉寂
!

!

在规模
(

质量
(

人才
(

品牌等关键要素构筑起

来的雄厚企业实力
!

足以让任

何人不敢小觑
%

!

古井集团董

事长
(

总裁曹杰说
'

!

提出古井

回归主业振兴古井的这个目

标
!

实际上是希望古井集团打

造成为国内最好的白酒企业

之一
!

回到与自己品牌和实力

相当的地位
%

1 ! 23 ! 4/56

白酒行业的竞争其实就

是品质和技术的竞争
%

古井集

团在白酒酿造技术方面一直

是中国最具实力的企业之一
!

近年来主导的中国传统白酒

的革命性改良
!

开创
!

淡雅
!

新香型
!

更加符合现代人饮用

习惯和消费需求
%

在高端酒领域的努力
!

是

古井做强做大白酒主业最主

要工作之一
%

他们将以淡雅香

型深入研发为强力支撑
!

借助

新口感
(

新需求
(

新技术的优

势
!

另立门户
!

!

以此来与茅

台和五粮液争夺高端市场
!

并

强力冲击全国市场
%

从古井贡上市公司季报

获悉
!

今年一季度主营收入同

比增
1C$00D

!

净利润同比增

3.A$@AD

!

开局良好
%

456789:;<=
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2

月
@

日
!

比亚迪新一代

微轿
E/

正式上市
F

创下主流

7//

级车的最低上市价格纪

录
%

冲击车市需要列阵以待
!

E3

中路突破
!

EB

与
E/

两翼

齐飞
%

这个比喻像一根鲜明的

主轴
!

将比亚迪似乎零散上市

的
E3

(

EB

(

E/

三款车型完整

的联系在一起
" "

比亚迪
!

三

剑客
!

式的合理布局
!

一招一

式深谋远虑
(

环环相扣
%

在市场竞争日益激烈的

情况下
!

比亚迪
E3

依然牢牢

占据月销万辆俱乐部的宝座
%

销量的大幅增长
!

带来的是规

模效益和成本降低
%

比亚迪汽

车并没有独享这份成果
!

而是

选择和消费者一起分享
%

近

日
!

比亚迪汽车发动了
!

金牌

攻势
!

活动
!

E3

系列产品最

高优惠达万元之巨
%

继
E3

成功占领中级家轿

市场后
!

今年初比亚迪推出商务

座驾
EB

!

向中高级车市吹响进

攻集结号
%

在欧美与日系群雄争

霸的中高级车市中
!

比亚迪
EB

出奇制胜
!

占有一席之地
%

2

月
1

日
!

新汽车消费税

宣布实施
!

清晰地表明国家对

汽车产业的政策导向是
!

抑

大扬小
!

!

国家将大力支持和

推动小排量车型的发展
!

以改

变低迷的微车市场
%

比亚迪

E/

借消费税实施的东风上

市
!

为微车市场提供新鲜活

力
!

为消费者带来更多选择
%

同时
!

源自欧洲最时尚的小车

设计风格
!

汇聚了国际经典潮

流元素的
E/

!

是为新年轻人

量身打造的第一款精品小车
%

比亚迪也立志将
E/

打造成为

微车市场的新领军车型
%

如果将比亚迪
E3

的横空

面世喻为单骑闯江湖
!

那么

EB

的重磅上市无疑是比亚迪

布局市场的一次
!

双子
!

变

阵
%

时至今日
!

E/

蓄势而发
%

比亚迪的产品线也日渐明晰
!

!

三剑客
!

式的合理布局完成

了比亚迪再一次完美变阵
%

KLM ! NOP ! QR ! <ST !

2

月
@

日晚上
B

点多
!

郑小

姐骑着自行车回到单位宿舍
%

上

了一天班
!

满脸疲惫
!

她洗了一

把脸后
!

就坐在桌子前化起了

妆
%

同宿舍的姐妹见郑小姐没有

跟往常一样喊大家一起吃饭
!

感

觉有些奇怪
!

姐妹们打趣说
')

晚

上是不是有什么重要约会呀
* +

郑小姐苦笑一声
',

有约会是不

假
!

可我一点也不想去
!

都是为

了那该死的月饼销售任务呀
- .

$

再也不理这种人了
% &

郑小姐是南京中央门一家

酒店的服务员
!

今年酒店给她的

月饼销售任务是
1//

盒
%

为了

完成任务
!

郑小姐想尽了办法
%

虽然半个月前她就拿到了任务
!

可只卖出
@/

盒
%

她突然想起
!

前

几天一位住店客人李某给自己

留下了一张名片
!

名片上写的是

一家软件公司的负责人
%

当时李

某来到酒店服务台
!

一直跟容貌

姣好的郑小姐套近乎
!

郑小姐平

时见多了这样的客人
!

不冷不热

地回应他
%

最后
!

李某感觉有些

无趣
!

临走时留下了一张名片给

郑小姐
!

并声称
)

有什么事需要

帮忙
!

尽管找我
. %

抱着试试看的态度
!

郑小

姐主动打电话给李某
!

李某态

度非常热情
%

在电话中
!

郑小姐

希望李某帮忙买几十盒月饼
!

李某先是犹豫了一下
!

然后提

议下班后在他单位附近的一家

茶社具体谈一谈
%

当晚近
C

点钟
!

两人见面

后
!

郑小姐开门见山地提出请

求
%

李某并没有立即答应
!

而是

与郑小姐天南海北地乱侃
!

言

谈中试探着提出要和郑小姐交

朋友
%

本来郑小姐是坐到李某

对面的
!

谈着谈着
!

李某竟借机

会与郑小姐坐到了一张沙发

上
!

身体还装作无意地向郑小

姐身边凑
%

郑小姐赶紧找了个借口上

厕所
!

回来时坐到李某的对面
!

不咸不淡地与李某聊天
%

两人

在茶社里坐了近一个小时
!

最后

李某答应从郑小姐手里买
@/

盒

月饼
!

郑小姐终于松了一口气
%

最后
!

郑小姐借口有急事
!

逃跑

一般离开了茶社
%

回到宿舍
!

已经是晚上
2

点
!

郑小姐躺在床上愤愤地骂了

一句
')

我发誓
!

以后我再也不

理这样的人了
- .

$

老同学
'

帮帮忙啊
% &

虽然已经推销出
./

盒
!

但

还有
B/

盒的任务让郑小姐犯

愁
%

2

月
3

日上午
!

酒店客房部

经理主动找到郑小姐
!

在闲谈中

聊起自己的儿子
!

抱怨儿子上学

期的成绩太差
!

并装作无意地对

郑小姐说
')

你有一个同学不是

正好教我家儿子那个班吗
*

你能

不能请那个同学帮忙
!

多关照一

下我儿子
%

这事如果办成
!

我可

以包下你
3/

盒月饼的任务
% .

郑小姐平时与同学来往不

多
!

更不喜欢托关系
!

可一想到

自己的月饼任务
!

她硬着头皮答

应了
%

当天中午
!

郑小姐主动打

电话给久未联系的同学
!

委婉地

提出让同学关照经理的儿子
!

当

时同学还调侃说
')

老同学真是

无事不登三宝殿呀
!

平时你没事

时咋想不起我呀
* .

搞得郑小姐

很尴尬
%

当天下午
1

点多
!

郑小姐

来到同学住处
%

站在门口
!

郑小

姐深吸了一口气
!

按下了门铃
%

得知郑小姐的来意后
!

同学最终

还是照顾了老同学的面子
!

答应

下学期可以安排经理的儿子做

英语课代表
%

回到单位后
!

经理非

常满意
!

可郑小姐心里

却有些不是滋味
%

$

提成
(

谁

要谁拿去
% &

本月初的一天
!

郑小

姐自己花钱买下了两盒月

饼
!

准备前去看望家住热河

南路的一位远房姑姑
%

宿舍

同事有些不理解
')

一盒月

饼
1@0

元
!

你为什么这么

浪费呀
* .

郑小姐解

释说
')

反正看

望亲戚需要买

月饼
!

这也减少

我的任务呀
- .

其实
!

郑小

姐这样做还有一个原因
!

那就是

她想请姑姑家的表哥和表姐帮

忙
!

看能不能让他们买下一部分

月饼
%

到了姑姑家后
!

郑小姐只说

是来看望姑姑的
!

大家相谈甚

欢
%

在大家吃饭的时候
!

郑小姐

瞅准时机
!

抱怨起单位摊派月饼

销售的事
%

表姐快人快语
')

月

饼高油高脂
!

现在哪有人吃呀
-

最近起码有三四个人向我推销

月饼
!

都让我给推掉了
% .

郑小

姐见表姐这么说
!

有点尴尬
%

看

到表妹为难
!

郑小姐表哥提出愿

意为郑小姐分担
1/

盒左右
!

但

表哥半开玩笑地说
')

表妹
!

我

是花自己的钱买了送人
!

你可不

能赚亲戚的钱哦
% .

急得郑小姐

一个劲地表白
')

我怎么赚钱

呢
*

实话告诉你们
!

单位给我们

每盒的提成是
1A

块钱
!

我把这

部分钱全部让给你
!

只要你买我

手里的月饼就行
- .

郑小姐并不指望靠推销月

饼赚提成
!

郑小姐私下打听了一

下
!

周围跟她一样的基层服务员

大都在忙着跟亲戚朋友联系
!

为

了顺利卖出月饼
!

她们往往主动

把每盒
1A

元的提成让出来
%

大

家只是想顺利完成任务
!

如果中

秋节前推销不掉月饼
!

奖金就会

被按比例扣减
!)

一盒完不成
!

扣
1A

块钱
!

1/

盒就是
1A/

元
%

如果还有
@/

盒卖不出去
!

一个

月的奖金就泡汤了
% .

快报记者 顾元森

每年中秋节前的一个月

左右
!

南京城北一家星级酒

店的营销部都会向酒店总

经理上报月饼销售计划
!

老

总审核后再将任务细化到

各个部门
%

今年的动员会

上
!

酒店领导讲话很
)

煽

情
. ')

一盒两百元的月饼
!

销售出去就有三十元左右

的提成
!

是单位给了大家一

次赚钱的机会
- .

但这个这

机会
!

对没有多少营销经验

又没有什么人脉的小李来

说
!

却是一
)

劫
. %

自从
0

月中旬酒店下达了

月饼销售的指标后
!

小李就被

焦虑和疲劳压得有些透不过

气
%

今年在客房部工作的他领

到了
A/

盒月饼的销售任务
!

他

不得不提前物色
)

公关对象
. %

酒店有不少长包房客

人
!

因为相处时间长了
!

与服

务员的关系比较融洽
%

上个

月底
!

小李找机会请一位比

较熟悉的长包房客人购买几

盒月饼
!

谁知竟蒙受了一场

不白之冤
%

刚开始
!

他与客人

谈得比较愉快
!

但报出价格

后
!

人家却十分诧异地问他
!

这价格怎么比另一位同事的

报价要贵
%

客

人 一 脸 狐

疑
!

似乎

在认为小李从中牟利
!

推销的

事自然也告吹了
%

事后
!

小李觉得万分委屈
%

虽然小李不知道是谁报出了比

自己低的价格
!

但他清楚是同

事为了完成任务
!

放弃了自己

的提成
!

甚至在
)

割肉
.

卖月饼
%

首次推销不顺利
!

接下来

的几天
!

小李加紧了推销月饼

的步伐
%

但眼看中秋临近
!

销

售任务一半都没完成
%

2

月
3

日上午
!

一脸萎靡

的小李又拿出一本皱巴巴的

通讯录
!

上面记着一些社会关

系和同学朋友的联系方式
!

这

就是他推销的全部希望
%

通讯

录上不少人去年已经推销过

一次
!

临近中秋节
!

不少朋友

都对他特别提防
!

见到他甚至

会事前打
)

预防针
.

堵小李的

嘴
!

完成任务越来越难
%

小李来到一位比较要好

的老同学单位
!

一阵寒暄之

后
!

就准备在恰当的时机提出

请求
%

他恨不得老同学马上掏

钱买下他几张月饼券
!

不料自

己还没张口
!

朋友却抢先开了

口
!)

我们单位又要发月饼
!

这东西我一点不喜欢
!

我爸血

脂高
!

我妈又不让他吃太甜的

东西
% .

朋友这么一讲
!

小李

刚想出口的话又只好咽了回

去
!

胡聊几句后匆匆告辞
%

小李和同事推销月饼的另

一种渠道就是询问客人
!

但找

准人很重要
%

看见和善的客

人
!

小李都看好时机问上一句
!

一旦有客人流露出意向
!

他都

一次次打电话追问
%

有一次
!

一位客人

看到宣传册主动向小

李咨询如何买
!

他刚

想回答
!

身边的几

名同事也跑过来

抢着回答
%

客人最终买

了两盒月饼
!

但几位

同事要求与小李均分

销售额
% )

这可是我们共

同推销出去的哦
- .

同事的

一句话让小李心里很不是

滋味
!

这几个都是平时很

要好的同事
!

小李嘴上不

好说什么
!

但感觉同事之

间疏远了很多
%

快报记者 杨成

RSTUVWXYZ[\]^_̀ UVab

!"#$%&'()*+,

为了推销月饼我陪
$

色狼
&

喝茶

随着中秋脚步

日益临近
'

不少酒店

员工心头的负担也

越来越重
)

月饼销售

摊派任务早已不是

什么秘密
'

一些酒店

更是规定
'

员工完不

成任务就要被扣罚

工资
)

合家团聚的中

秋节
'

在一些酒店员

工眼里几乎成了令

人心焦的
$

中秋劫
&)

跟自己讨厌的人套

近乎
*

被老同学婉言

拒绝
*

同事之间争抢

顾客
++

在销售指

标的重压下
'

酒店员

工们只好硬着头皮

赔着笑脸推销
'

一幕

幕尴尬的场景每天

都在上演
)

记者就此

展开了调查
)

推销人
!

!"#

身份
!

$%&'()*+,-

销售任务
!

!"".

节前不少朋友都躲着他
推销人

!

!"

身份
!

#$%&'()

*+,-./0

销售任务
!

!"1

漫画 俞晓翔


