
关键词一
!"

首席信息官
#

日前
!

由思科网络发起

的华东首席信息官峰会
!

让

不少企业主纷纷对
"

首席信

息官
#

这一新职位产生了兴

趣
!

对此思科华东区相关负

责人卓宗翰表示
!

个性的企

业信息化方案一定都是从

精确的信息数据开始的
!

随

着企业信息化需求的日益

强烈
!

首席信息官必将成为

企业的新宠
$

对于思科这样

的网络平台服务者来说
!

必

须帮助企业了解最精确的

数据
!

才能制定出真正适合

这个企业的信息化方案
!

从

而形成智能化的商务模式
$

关键词二
!"

纵横交错
$

对于
"

高级定制
%

的

企业信息化方案
!

思科华

东区总经理邵岩鸣强调
!

之前思科制定的解决方案

通常是从纵向的行业来剖

析
!

然而随着眼下个性化

需求的日益加深
!

单从行

业剖析已不能真正做到精

确
!

同样行业的企业往往

会因为区域的不同而出现

很大的差异
!

于是思科现

在实行的是
"

纵横交错
% !

即既有纵向的行业分析
!

也有横向的区域分析
!

这

样才能制定出相对精确的

个性方案
$

关键词三
!%

服务外包
$

在 采 访 中 记 者 了 解

到
!

基于成本和投入的考

虑
!

不少企业已经开始尝

试
"

服务外包
% !

即将企业

信息化的链接工作交由知

名网络技术公司处理
!

这

样不仅可以帮企业分担
!

还 可 以 减 少 预 算 节 约 成

本
$

据悉
!

思科收购的网迅

公司正一直致力于推动杭

州
&

上海
&

苏州等华东城市

服务外包产业的发展
!

但

企业对外包服务的要求也

渐渐从
"

大众服务
%

过渡

到了
"

精确服务
% $

快报记者 王多
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网络技术大腕顺势推出
"

贴身
$

服务

如此的资源浪费该如

何挽救
'

思科华东区总经理

邵岩鸣告诉记者
!

应用的不

可靠
!

技术的难掌握以及

市场的不规范和管理的难

落实等等因素都是造成企

业信息化采购无法真正发

挥应有功效的重要原因
!

目前很多像思科这样的网

络技术公司都已经开始关

注对企业的
"

贴身
%

服务
!

即思科的技术人员将走进

企业
!

掌握企业最新最真

实的数据以及需求
!

从而

制定出最适合该企业的信

息化方案
$

!!"#$
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年
/0

暑期消费报告
)

系列报道之四
!

学生本本篇

中低价本本最热卖

昨日
!

记者从全国最专

业的
!"

卖场宏图三胞了解

到
!

目前笔记本销售火爆
!

仅宏图三胞一家
!"

卖场
!

每天就有成千上万台最新

的笔记本流到普通消费者

身边
!

其中犹以中低价笔记

本的销售最为抢眼
$

在具体分析个中原由

时
!

宏图三胞江苏区域市场

总监朱伟表示
!

主要有两大

因素的存在
$

一方面
!

笔记

本相比台式机在便携性方

面的优势是非常明显的
!

且

台式机相比笔记本此消彼

长的趋势一直在演绎
!

消费

者倾向于拥有一款性能优

良
&

外表时尚且便于携带的

笔记本
(

另一方面
!

目前笔

记本的性能
&

重量等方面相

比几年前
!

已经得到了大幅

度提升
$

以今年目前的市场

为例
!

#$$$

元价位
!

就可以

拥有
)

双核
%

笔记本了
!

%&&&

元价位可同时普及
"

独显
%

功能
!

此外
!

花费到
'&&&

元

左右
!

就可拥有
"

酷睿
(

%

迅

驰四代笔记本了
$

学生成了最大买家

就像众多
!"

品牌以及

厂商把暑促市场当成一年

中最难得的收获季节一样
$

在忙碌的暑促里
!

学生市场

所引领的消费能力绝对是

主力
$

以具有代表性的笔记

本销售为例
!

来自宏图三胞

江苏区域的数据统计
!

近阶

段有
)*+

左右的消费者来

自于学生群体
!

惠普笔记本
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&
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&
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&
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&

联想
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&

联想旭日
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&

华

硕
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&

东芝
>0*.

&

三星
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等品牌及

型号均取得了不错的销售

业绩
$

业内人士分析

表示
!

对于众多学生特别是

大
&

中学生而言
!

早些接触

先进的科技产品
!

将可以

让他们在未来的竞争中拥

有更多的竞争能力
!

因此
!

笔记本就成为了一件必不

可少的装备
$

无论是在学

习上
&

生活上
!

还是娱乐休

闲上都是必要的
$

此外
!

由

于价格不断
"

破冰
%!

也进

一步刺激了学生市场的消

费释放
$

学生消费相当理性

在中低价笔记本畅销
&

学生群体笔记本消费开始

旺盛的同时
!

记者还发现了

这样一个有趣的现象
$

即学

生在消费时
!

不仅仅唯价格

是举
!

具有较高性价比的产

品往往最受学生朋友的欢

迎
$

刚参加完高考
!

已确认

被知名高校录取的南京一

中陈晓军同学日前在父母

的陪同下
!

前往宏图三胞珠

江路旗舰店购买了一款惠

普
0&*:"/

笔记本
!

并随机

获赠了一个
0&&

元的运动

大礼包
$

陈晓军父母表示
!

由于自己家庭属于工薪阶

层
!

故而并不想花费太多钱

为儿子购买一款高价格产

品
!

而在综合并参考行家的

意见后
!

儿子自己觉得这款

产品是目前最适合他的
$

此

外
!

宏图三胞针对学生推出

的购机特别政策
!

又让他享

受到了优惠的价格和丰厚

的礼品
$

资深业内人士分析表

示
!

众多学生朋友在购买笔

记本时
!

一方面
!

不会仅仅

看到价格最低就立即动手

购买
(

另一方面
!

在综合了

性能因素之后
!

性价比高的

产品往往才会最受青睐
$

快报记者 徐勇
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相关链接
+

记 者 获

悉
,

宏图三胞

日前开展了
"

金

榜题名时
-

宏三

三重礼
#

的学生

购 机 大 优 惠 活

动
,

.''#

届大学新

生凭有效准考证
-

分数条或者
(

录取通

知书
)

及相关身份证

明原件在宏图三胞购

机
,

可享受三重好礼
,

指

定学生机型大幅优惠
-

购机享受
1''

元现金优

惠
-

再获得礼品一份
.

同期

针对各类学生
-

教师的优惠

活动也在各个门店开展
.
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的企业信息化采购都是无效的

对于不少企业疯狂的信

息化采购现象
!

复旦大学管

理学者表示
!

华东区很多中

小型企业目前的确面临着两

难的境地
!

不投资信息化显

然落伍了
!

但若投资
!

多半要

么是
"

过了头
%

要么是
"

不到

位
% !

据粗略估计
!

目前在中

小型企业的信息化采购中
!

大约
!"#

都是无效采购
$

!Oå


