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国庆之后，按照业内的惯

例，笔记本市场将进入一个
相对的平淡整合期。可昨天
记者从新街口苏宁、五星、国
美三大家电卖场和珠江路多
家专业的 IT卖场了解到，整
个十月笔记本的销售呈现出
了绝对旺销的势头。以新街

口苏宁为例，笔记本电脑在
10月 8日至 10月 28日期
间的销售就同比去年增幅 4
倍左右，保持了非常高的增
长率；在新街口五星电器大
卖场，联想笔记本销售柜的
工作人员告诉记者，现在的

笔记本真的比以往任何时候
都好卖，这月的销量同比去
年有了近三倍左右的提升。
在珠江路宏图三胞、华海
3C广场等 IT卖场，记者了
解到，作为既专业又强势的
IT卖场，首先在笔记本的销

售总量方面始终大比例占
据着整个市场，在 10月份
的增幅上同比去年也有了
较高幅度的提升。
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与新街口和珠江路各家

卖场热销笔记本现状相关，

你现在购买笔记本等 IT产
品还会始终认定去珠江路？

在南京街头，记者随机询问
了 20位普通年轻市民，其中
16位市民表示了无所谓的态
度。“珠江路有的IT产品，大
多也能在家电卖场买到，哪
边更便宜、哪边近就到哪

买”。一位接受询问的市民这
样表示；其他 4位接受调查
的市民则肯定地表示，买笔
记本等 IT产品，还是会去珠
江路慢慢淘的，因那更全、也
更有IT气息一些。

此外，从记者了解的情况
分析，虽然珠江路宏图三胞、

华海 3C广场、雄狮国际等
IT卖场的笔记本销售依旧
占据了较大的比例，但以新
街口苏宁、五星、国美三大
家电卖场对 IT数码行业的
重视，让笔记本的销量呈现
出的增幅更加明显，有的卖

场增幅甚至达到了百分之
四百。
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在采访中，记者还了解

到，主流的双核笔记本和低
价位的产品受宠是当前市
场上笔记本销售呈现出的
的另一大特点。从苏宁提供

的数据看出，双核的笔记本

销售占到了 60%左右的比
例，IBM、联想、惠普、宏

等品牌的双核产品热销的
程度更高些。在新街口五星
电器卖场，一位正在购买双
核笔记本的钱小姐表示，双
核的性能更高，来买笔记本
之前就听朋友说了。“买笔
记本我只买双核产品。”钱小

姐明确表态。
“与双核笔记本热销相

映成趣，当前笔记本的低

价化也呈现出了一个非常
明显的趋势。”在苏宁电器
新街口店，5500元左右的
主流双核、独显笔记本就
非常受欢迎。在珠江路华
海 3C广场，记者了解到总

价在 4000-6000元的低价
笔记本，销售也同样火爆，
大约占据了整个卖场 30%左
右的份额。

针对以上笔记本行业出

现的两大特点，珠江路资深
笔记本专家钱跃东先生分析
表示，一方面，消费者总是喜
欢自己所购买的产品性能越
高越好，而双核处理器作为
当前 PC行业的热点当之无
愧会受到热捧；另一方面，笔

记本处理器、内存、硬盘等各
种硬件生产成本的进一步降
低，推动了笔记本的低价化
趋势越来越明显。
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近日，记者获悉，全球
第三大计算机制造商宏
（Acer）正式宣布，将与中
国知名连锁零售企业苏宁
电器建立全面的战略合作
伙伴关系。到今年年底，宏

将进驻苏宁在中国主要
大城市中主力门店，并将不
断扩大进驻范围。目前苏宁
在中国 190多个城市拥有
超过 600家连锁店，是中
国最大的连锁零售商之一，
宏 表示将和苏宁强强联

手开拓中国 PC市场，2008
年在苏宁体系的销售量达
到15万台。

10月 26日下午，宏
大中国区总经理赖泰岳等
一行造访苏宁电器总部，与
苏宁营销总部执行总裁金

明等人进行了高层会晤。在
此次名为 “2007苏宁·宏
全国战略合作推进会”

上，双方就建立战略合作关
系、门店及终端建设、后期
联合市场推广等方面进行
了深入探讨并达成共识。双

方确定强强联手互为主推，
共同开拓中国PC市场。

为让这次战略合作更
有成效，宏 方面可谓是投
入巨大。宏 是人员精简度
极高的企业，目前全球员工
总数只有 5300人，通常很

少在卖场配备自己的促销
员。但此次赖泰岳先生却表

示将为年底进驻的所有苏
宁连锁店配备上专职的宏
督导及专业促销员，并将

针对华南、华东、华北等苏
宁连锁网络中的重点区域
配备操盘手，展开区域销
售、培训会等事宜。同时，苏

宁电器还获得了 Extensa
系列在中国连锁店的独家
销售权，该系列拥有高性价
比，是宏 仅在欧洲供应并
销量庞大的产品，此前从未
进入过中国。除此之外，宏
还在市场和服务方面，给

予苏宁众多独家支持。

赖泰岳先生表示，选择
与苏宁建立战略合作关系
并不是偶然的事。到 2010
年，中国将成为仅次于美国
的全球第二大电脑市场，市
场容量有望超过 2000亿

元人民币。而中国则是宏
最重要的目标市场之一。为
了抢占这个市场，必须在中
国寻找一个强大的伙伴，苏
宁电器则是最佳选择。苏宁
作为中国最大的连锁零售
企业之一，拥有资本、品牌、

规模、网络和产业联盟五大
优势，近年来其在 PC行业
发展迅速。PC峰会的召开，
让人坚信苏宁将在整体 3C
家电领先的基础上，全面冲
击 PC销售领域的霸主地
位。 Z[)\ ]^
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