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今年 26岁的小陈从
苏北老家来到南京打工，

干过酒类、食品推销，也给
别人开过车，勤快、本分的

小陈最近有了一个想法，
在南京开出租车。“我跟好
多出租车司机朋友打听
过，只要能吃苦，一个月赚
个两三千块应该有的。”但

是因为一开始要交给出租
车公司一笔资金，这可难
住了小陈。“我父母都在农
村，没啥收入，身体又不
好，自己出来打工时间也
不长，没有啥积蓄。”于是
小陈想到了向银行贷几万

元款，而且小陈的哥哥在
南京当老师，可以为他做

贷款担保。记者昨天陪着
满心欢喜的小陈到南京几
家银行一一打听，可是问
完之后，小陈的脸上已写
满绝望。

'()*+,(-./

昨天上午，记者陪同

小陈先是来到了浦发银
行。在听完小陈的条件后，
浦发银行的一位工作人员
无奈地摇摇头：“小陈的贷
款需求是合理的，但是我
们没有相对应的贷款品
种。”这位工作人员告诉记

者，由于小陈本人收入来

源不稳定，即使有人担保
银行也不太愿意贷款，毕

竟银行放出贷款还是想收
回来的，最关键的是要看
借款人的资信及收入来源
状况。

一听说连哥哥帮自己
担保也贷不到款，小陈愣
住了。记者随后陪同小陈

来到招商银行试一试，“实
话跟你说，找人担保是贷
款保证方式中最弱的一
项，最好能有房子做抵
押。”在得知小陈在南京尚
无房产后，招行的工作人
员告诉小陈，他们银行是

有信用担保贷款，但也一
般针对科教文卫系统的职
工，如果是他哥哥本人来
贷款还有一点希望，最多
能贷到10万元。“可是我
哥他也才在南京贷款买房
没几年，每个月也要还不

少贷款。”小陈低声告诉记
者，自己不想给哥哥增加
负担。

之后，记者陪同小陈
咨询的民生银行、工行等
多家银行，对小陈这种贷

款需求都表示难以满足。

0123456789

从最后一家银行打听
完出来后，小陈的脸上已

经写满了绝望。究竟怎样
才能贷到款，让小陈圆了

在南京开出租车的梦呢？
“其实说句实话，银行

贷款是锦上添花，不是雪
中送炭。”昨日一位银行人
士跟记者坦陈，对于这些

收入来源不稳定，特别需
要起步资金来创业的市民
来说，银行贷款是很难对

他们发放的，银行现在也
是自负盈亏，不可能做赔
本买卖。
“小陈这种情况，只能

让他哥哥来贷款。然后他
每个月跑出租挣了钱，再

还给哥哥。”这位银行人士
称，不知道小陈的哥哥买
房时贷款有没有贷满最高
成数，如果没有，可以再到
银行做个循环贷款，将最
高额贷出来，或是房子升
值后，再重新评估房价，也
可以多贷点款出来，这部

分钱贷出后，可借给弟弟
先应急。另外就是要看哥
哥的收入情况、职务，能否
办到信用贷款。
“我哥工作以后，对家

里已经支持很多了，我实

在不想麻烦他。”小陈说，
究竟怎么贷款，自己回去
再考虑考虑。

:;<= >?@

理财专家认为，在家庭
资产配置方面，目前比较流

行的是理财4321定律。即
家庭资产合理配置比例是，
家庭收入的40％用于供房
及其他方面投资，30％用
于家庭生活开支，20％用
于银行存款以备应急之需，
10％用于保险。

但是，4321定律只是
一般规律，各人在制定家
庭理财规划时，有三点必
须考虑：一是家庭的风险
属性。大家需要根据个人
及家庭的具体情况以及风
险承受能力来选择资产种

类，尤其需要考虑家庭资
产积累状况、未来收入预

期、家庭负担等，因为这些
因素与个人及家庭的风险

承受能力息息相关，在此
基础上才能更好地选择适
合自己的资产种类和相应
的投资比例。

二是家庭理财目标，
这决定了投资期限的长
短。对于大多数人而言，需

要对个人及家庭的财务资
源进行分类，优先满足家
庭的理财目标，构建核心
资产组合；再将富余资金
配置于具有一定风险的资
产，构筑周边资产组合，在
保障家庭财务安全的基础

上通过投资来增加收入。
在两类资产组合下，便可

清晰地得出具体股票类资
产、债权类资产、现金类资

产的配置比例。
三是适合自己的投资

方案。确定了理财目标、风
险属性后，一个适合自己
的投资方案就要决定了，
也就是需要制定一个可行
性方案来操作，在投资上

称之为投资组合。投资人
的风险承受力是考虑所有
投资问题的出发点，风险
承受力高的，可以考虑较
高风险、高收益的投资工
具，诸如股票，偏股基金；
风险承受力低的，可以考

虑低风险的工具，债券、偏
债基金、保险等。 AB

娇艳欲滴的仿真绢花、玲
珑剔透的自动牙签盒、挂在玻

璃杯上的旋转汤勺，在李小姐
的家居饰品店里，每一样小东
西都显得那么精致而富于创
意，令爱心油然而生。李小姐
说经营创意饰品店，关键就是
要抓住主妇心思中隐藏的家
居情调，不仅要眼光独特，更

要富于生活情趣，只有一个真
正懂得生活的人，才能明白顾
客的心思。

CD%EFG!4H"

谈起开这家创意家饰店的

最初想法，年仅27岁的小李露
出腼腆的笑容。她说 2004年
的时候，刚刚毕业的她还在一
家公司做文员，业余喜欢上网。
于是自己也尝试开了一家网上
饰品店，专门卖布艺包包，没想
到生意还不错，经常要忙到午

夜2~3点钟才能收工。
第1笔生意，小李投资了

400元，扣除进货费与路费，基
本没钱赚，不过这倒让小李看
到了“钱景”，后来没事小李就
到处收集货源资料，然后再拍
照片发到网上，到论坛中推广

生意，生意越做越红火。
小李一边寻找进货渠道，

一边在网上拓展自己的业务范
围。两年后，小李对家饰市场已
相当熟悉，手中也拥有了一批

供应商，于是决定自己开店。
去年，小李辞去工作，开设

了自己的第一家依家饰品店。
专门销售各类家居饰品和小玩
艺儿，没想到销路出奇的好，开
业第一个月便卖了个满堂红。

IJKLMNOPQ

李小姐说经营家居小饰品

店，关键是货品要有创意，能适
合现代人的生活口味，吸引的
回头客多，生意越好做。

在李小姐的家居饰品店
里，小到 3岁，大至 40多岁的
人都可找到自己喜欢的东西。
记者粗略观察了一下，小到适

合年轻小情侣们的钥匙扣，大
到既能当凳子又能放东西的藤
箱，设计无不妙趣横生，令人忍
俊不禁。

这些小饰品虽然不是家里
的必需品，但由于从细节处去
关心消费者的生活，增添了普

通人想都没想到的功能，因此
显示出特别的创意。“这种创
意饰品最重要的是不能过时，

也不能有太多积压，因此，要不
断增加新的品种，刺激消费者
的新奇感，现在几乎每个星期
都要进一次货，每次进货也不
能太多，批量销售太多，消费者
买来就没有意思了。”李小姐
介绍她的经营秘诀。
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!!" #$%"本
报前两周连续报道了能帮“负
翁”大把省钱的全新按揭开放

账户后，来自全省各地的读者
纷纷来电咨询这一贷款方式如
何办理，昨日民生银行南京分
行个贷部专家给市民详细解释
了这一流程。

对于近期正想贷款买新房

的客户来说，如果想申请民生
银行按揭开放账户有两种方
式。一是跟办理正常的一手房
按揭贷款流程一样，等到取得
两证后，再办理按揭开放账户
的相关手续。二是办理按揭贷
款账户的同时就申请办理按揭

开放账户，等到两证齐全正式
办理抵押登记后，再开通网上
银行、自助设备等自助贷款、还
款渠道。不过，自助渠道开通
前，市民也可以正常提前还款。

如果是想贷款买二手房的
客户，想申请民生银行按揭开

放账户，只要二手房两证齐全，
那么在办理抵押登记后银行发

放贷款，并开通按揭开放账户
自助还款、贷款的渠道。

近期也有一些已经在银行
办理了正常按揭贷款的市民，
对按揭开放账户表现出浓厚兴
趣，他们能否转成民生银行的
按揭开放账户呢？据介绍，如果

是在其他银行已经办理了按揭
贷款的市民，也可以通过向民
生银行申请同名转按揭业务来
办理按揭开放账户，民生银行
通过赎楼贷款的相关安排，将
客户原贷款还掉，到房产局注
销抵押，再重新设立抵押，开通

按揭开放账户的自助功能。
如果是民生银行的正常房

贷客户，那么可以先把当月利息
还掉，然后民生银行发放贷款帮
助客户先还本金，然后再办理抵
押注销，再办理新的抵押登记，
最后开通按揭账户的自助功能。
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jXk(#结合您的收入
与支出，可按揭贷款，贷款40

万，首付10万，贷款期限为最大
期限，可计算出您每月的还款额
度，看此额度加上现每月支出额
是否会对您的生活品质有影响，
其余资金可进行基金投资组合
的配置：60%股票型，20%平衡
型，20%债券型。 lm
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