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火爆了三天的“2007现
代快报五一汽车展销会”于

昨天落下帷幕，在三天的时
间里约15万观众参观了车
展，超过往届。有关专家称，
快报车展无论从影响力、辐
射力，还是从实订货量上看，
都取得了令人满意的成绩，
堪称2007年南京车市的一

大亮点。丰田凯美瑞等南京
经销商表示，这次车展之后，
原在4月份被压缩的部分
“能量”将在五月份得到大
量释放。
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记者昨天在展览馆看

到，仪式刚结束，等候在广
场的市民就纷纷涌向展台，
场面异常热闹。而到了下午
4点以后，场内场外看车订
车市民仍然络绎不绝。记者
在福特福克斯两厢车前看
到，一位初中生模样的学生

对这辆车很有兴趣，坐在驾

驶座上问这问那，站在一旁
的父亲和母亲则一会儿指

着方向盘，一会儿指着密密
麻麻的按钮和仪表当起了
解说员。据介绍，昨天像这
样一家三口前来看车订车
的不在少数，长安汽车展台
的相关负责人说，他们这次
展出的1.3升长安“奔奔”

售价仅 4.68万元，一个下
午就订出去 6辆，很多市民
怕提不到车，都交了订金。
另外，平时销售并不十分理
想的“双环 CEO”昨天订
出去3辆。

大会组委会相关人士

昨天表示，福特第一天就订
出 8辆，第二天 7辆，第三
天达到了 13辆，最火的是
江苏天泓汽车服务有限公
司的“别克公园”，三天的
订购量超过200辆。上海大
众、一汽大众、一汽马自达、

广州本田、东风本田、东风
日产、东风标致、雪佛兰、斯

柯达等 20多个品牌 50余
款汽车总共订出 500多辆。

首次在南京车展亮相的上
海荣威南京经销商兴奋地
告诉记者，这几天市民对
荣威展台的访问量特别
大，现在的意向订单已达
到 50多辆。
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尤为引人注目的是，广

本雅阁系列一口气降价两
到三万元，同属于B级车的
马自达 6、帕萨特领驭、法
国标致等车型在展销会上
摆起擂台。上海通用南京经
销商昨天接受记者采访时
说，想不到上海车展刚结

束，南京的车展还能这么
火。他说，昨天的客流量很
大，从 3天下来的信息反馈
来看，市民对车市的信心和
购买欲望非常强烈。

据了解，南京许多市民
已经形成习惯，一到五一看

快报车展。一位家住马台街
的市民 5月 1日、2日外出

旅游刚回来就赶来看车展，
他说，这么多品牌集中在一
起，而且又在家门口，很方
便比较，最终他挑选了一辆
红色的思域，交了订金，过
两天就可以提车，很开心。

江苏天泓汽车服务有

限公司相关人士说，汽车
集中展示、集中销售，迎合
了大多数消费者的需求，
也是快报车展年年火爆的
原因之一。车展组委会相
关人士表示，这届车展面
积不大，但是却很集中，其

中大牌对南京市场非常重
视，例如上海通用公司光广
场上的“别克公园”就耗资
几十万元。
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在谈到 4月份车市不

像往年那么火时，一位经销
商说，在股市推动下，确实

有很多市民都想在短时间
内得到回报，其中一些市民

希望等一等就能赚更多的
钱的心态，确实对车市造成
一定的影响。而快报五一车
展对车市将起到强力推动
作用。

丰田凯美瑞南京经销
商王志刚接受记者采访时

说，他们参展没有优惠，但
是他们尽量做好讲解和服
务，因为他们的车供不应
求，这次车展上市民订的货
要等到六七月份才能提到
车。在谈到车市发展趋势
时，王志刚说，今年的 4月

份没有像往年那样出现销
售高峰，市民心态稳定，但5
月份会是车市的旺季。因为
往年 5月份以后车市会往
下走，而今年，前面 4月份
的“能量”会在 5月份完全
释放出来，直到六七八月份

都不会淡下来。
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#来自南京
网上房地产数据显示，截至昨天 17
点，5月1日、2日、3日南京商品房交

易总量为 1052套，其中认购 993套、
成交 59套，总体呈现出“先热后温”
的趋势。在昨天的商品房住宅成交量
中，交易的住宅均价达到了 7893元 /
平方米。

从五一黄金周前两天的网上房地
产数据来看，江北、江宁成为商品房

交易的热点区域，其中江北新推房源
的楼盘成为楼市“主力军”。1日楼市
的交易量（认购和成交总量）为 534
套、2日为322套，3日（截至 17点）
为 196套，总体呈下降趋势，这主要
和市民出游有关。

南京市网上房地产人士表示，从

黄金周前 3天的交易量来看，成交的
住宅均价分别为 7753元 /平米、
7321元 /平米、7893元 /平米，这一
价格反映出“新三区（江宁、浦口、六
合）”的成交量并不活跃，全市均价
并没有拉低，比如 3日成交的 14套
房子中，全部在鼓楼（5套）和雨花台

区（9套）的主城区。
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“32层，房号 3201室，建筑面积
294.83平方米，参考价格 2.5万元 /

平方米。”———没看错，这是南京一家
开发商公布的一套房子的标价。利用
五一假期看房的市民石女士昨天告诉
记者，她一直关注 “长江路九号街
区”楼盘的销售，昨天在南京市房产
局的“网上房地产”一查，说是 5月
26日开盘，查了网上的房源房价，

“不看不知道，一看吓一跳”：网上公
布的价格都在 17500元 /平方米以
上，户型多是130平方米和 160平方
米的，其中顶楼的跃层，面积达到二
三百平方米，给出的参考价竟然是
2.5万元/平方米。

记者以买房人身份咨询了售楼

处，一名销售人员告诉记者，目前物
价局最后的价格批文还没有公布，但
是均价基本定在1.58万元/平方米，
1—10楼大约 1.5万元 /平方米，
11—20楼1.8万元/平方米左右，20
楼以上的超过 2万元 /平方米以上，

而在网上房地产公布的跃层价格 2.5
万元 /平米，目前是个参考价格，正
式价格也应该定在这个价位左右。

对此，南京网尚房地产研究机构
一名专家认为，“南京目前还没有单价

突破2万元/平方米的新楼盘”，长江
路九号的最终价格并没有正式对外公
布，“2万元楼盘”还要看楼市的后期
认可程度，现在可能是开发商的一次
价格“试水”动作。45?@ NOP
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#大学生成了
五一节不可或缺的劳动者。记者昨日

走访了新街口一些商场和举办大型
活动的场所发现，随处可见大学生的
身影。记者了解到，大学生利用假期
出来打工已经成为一种现象，很多商
家一到节假日，就急忙找大学生来帮
忙促销，而每天50元~80元的报酬，
对于大学生来说也是笔不小的财富。

陈同学是南京林业大学大一的学
生，节前他看到学校的招聘海报上
说，节日期间在情侣园有大型美食活
动，需要招聘大量的服务人员，每天
的报酬是50元。他想都没想，就和几
个朋友一起报名参加了。
“五一实在是忙不过来”，南京某

品牌手机厂家相关负责人告诉记者，
一到节假日，各品牌厂家就大打促销
战，招一批大学生来搞促销，每人的
报酬在50元~80元一天不等。对于
商家来说，招大学生费用比较低，人
也比较好找，同时像手机、数码等产
品，本身的消费群体也就是年轻人，
招大学生跟消费者交流沟通起来也

没有障碍。
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