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&' ()）昨天，记者从南

京市创卫办了解到，首批公布
的28个卫生死角，已经有 16
处被清除，4处正在清理，还
有8处有关部门正在协调，计
划在 20日前全部清理完毕。
从今天开始，又有17处卫生
死角被“通缉”。

这 17处卫生死角包括：
雨花台区雨花西路世纪阳光
花园 11、12幢前、雨花台区
农花村27路底站路边、雨花
台区农花村肖家山江苏省卫
生医药仓库边上、栖霞区天泓
山庄与绕城公路之间、栖霞区

长营村36幢旁、江宁区成山
区新区秣陵街道方山社区、江
宁区双麒路南侧、六合区大厂

阿尔卡迪亚楼盘旁一条新路、六
合区大厂欣乐新村 54幢围墙

外、浦口区泰山街道朱家山河
道、浦口区乌江主干道两侧河道
（五里社区段）、高淳县淳溪镇
江苏电力公司 35KV城北变电
站前、高淳县淳溪镇芜太路与固
城路交叉口 10KV钢柱电线杆
下、高淳县淳溪镇双湖路袁家村

段 10号钢架高压电线杆下的
河边、溧水县柘塘镇垃圾中转站
马路对面、溧水县永阳镇 123
省道城郊村段，10KV水泥电线
杆下、溧水县洪蓝镇 123省道，
61号路碑北100米，水塘边。

市创卫办、市爱卫办昨天再

次公布了举报电话：86642666，
身边有卫生死角的市民，可直接
拨打电话举报。
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月10日，江苏联通单向收费

套餐正式面世，除南京和南通
两市外，江苏其他地市当天全
部推出了无月租无最低消费
的单向收费套餐。昨天，南京
联通正式宣布，南京用户也可
以办理无月租无最低消费的
单向收费套餐了！对于那些平

时很少拨打电话的用户来说，
这无疑是个好消息。

近日，江苏联通对外公布
了世界风、新势力和如意通三
款主打的单向收费套餐，其
中，如意通套餐单向版的套餐
费用说明中，只有来电显示一
项费用，每月 5元，既没有月

租费也没有最低消费，在江苏
范围内本地拨打电话的资费
标准为 0.28～0.36元 /分

钟。4月10日，江苏不少地市均
推出了这款套餐，不过，这款套

餐并没有立刻出现在南京和南
通两市的三款单向收费套餐
中。 记者当日在南京联通营业
厅出现的单向收费套餐中，发现
世界风和新势力单向收费套餐
与江苏联通公布的方案基本一
致，如意通套餐则差别较大，比

起原套餐并不便宜，市民比较期
待无月租无最低消费单向收费。

记者昨天联系了南京联通
相关负责人，对方表示，南京已
经正式推出了无月租无最低消
费单向收费套餐，该套餐拨打市
话资费也是 0.36元 /分钟，本

地接听全部免费。昨天傍晚，记
者又联系了南通联通，对方表示
还没有接到通知。
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上网搜索一下摩托罗

拉SLVRL72手机，各大网
站都能看到它的靓照。但
是，不要以为这款新手机在
哪里都能买到，在 4月 20
日 ~5月 20日，它只在苏
宁电器全国首发。也就是
说，这一个月中，只有去苏

宁才能买到这款手机。
昨天，苏宁电器和摩托

罗拉宣布缔结战略合作伙伴
关系，这对走过多年的“情
侣”，昨天终于修成正果。

摩托罗拉资深副总裁
兼移动终端事业部亚太区
总裁戴德迈在苏宁索菲特
酒店里，一点也不掩饰对张

近东的欣赏，“我们相信苏
宁”这句话，他说了六次。

双方的合作伙伴关系
从开设店中店开始，摩托罗
拉将在苏宁电器 100家旗
舰店中开设店中店，第一家
计划开设在数字苏宁店中，
预计4月下旬在南京开业。

事实上，目前，苏宁每

卖出4部手机，就有一款是

摩托罗拉的，苏宁靠摩托罗拉
赚了不少钱，摩托罗拉也靠苏

宁赢得了市场。可以说，双方
谁缺了谁都不行。
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昨天的另一个重头戏，就

是苏宁和摩托罗拉出人意料
地在现场联合公布了专门为
双 方 合 作 而 设 计 的 新 标
志———一枚 “小药丸”（+

,），左边蓝底黄字是苏宁电
器的 LOGO，右边黄底蓝字
是摩托罗拉的 LOGO，合二

为一，正是一颗色彩亮丽的
“小药丸”。这个标志意味着
苏宁电器和摩托罗拉的 “爱
情长跑”有了结果。这个“小
药丸”，今后将在苏宁全国的

上千家门店内出现，有这个标
志的地方，就会有摩托罗拉的

新款手机在独家销售。
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昨天，在钟山国际高尔夫，

中国建设银行总行行长张建国
公布了中国建设银行股份有限
公司与苏宁电器集团的《战略
合作协议》。这份协议，由于涉
及双方在资金支持、消费信贷
平台等多个关键领域的合作，
对各自在金融和零售业的竞争

者，有相当的“杀伤力”，所以
备受各方关注。这个协议公布
前，双方已经你来我往密谈了
好几个月，苏宁电器根据协议
成为建设银行展开战略合作的
国内首家民营企业，也是中国
流通渠道中目前唯一一个紧密

型战略合作伙伴。说苏宁获得
了建行的“专宠”，也不为过。

张建国表示，建行很欣赏
苏宁电器的市场经营能力和业
绩。他说，有理由相信苏宁电器

集团作为国家商务部重点培育
的 “全国 20家大型商业企业
集团”之一，将进入一个发展
更快速的时期。

作为一个每天现金流量上亿

的零售企业，苏宁的资金存储、结
算等，都是各大银行盯牢的金融
“肥肉”，有了协议后，建行得到
独家的政策倾斜，这也让金融业
的竞争者对建行的收获“眼红”。
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