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从位于鼓楼广场的消防

大厦，走到丹凤街 8号，需要
10分钟的时间。王少非几乎
每天都要在这两点之间来回
好几次。走在路上的时候，王
少非总会有一个习惯，把腰间
的股票机拿出来，摁摁按钮，
看看最新的股市行情。王少非

是南京鼎鑫寻呼中心的负责
人，在寻呼业已经消失的今
天，王少非让股票机维持了现
在生意。

鼎鑫丹凤街 8号的门面
店，现在有点硕果仅存的味
道。曾经是“寻呼一条街”的

丹凤街，现在只剩下鼎鑫股票
台一家来支撑局面，而鼎鑫也
早已失去了往日寻呼的功能，
专职卖起了股票机。

其实鼎鑫一开始就是做股
票机生意的。王先生早在1993
年就开始了自己的炒股生涯，

是个在股海沉浮多年的股民。
1995年，南京鼎鑫寻呼中心成
立，12年来，王先生一直管理
鼎鑫的业务，见证了南京寻呼
业的兴衰。
“我们刚起步的时候，以股

票机为主，兼做寻呼业务。”不过

让王先生庆幸的是，在寻呼业顺
风顺水的时候，他们并没有放弃
股票机的发展，“不然我们早跟
其它公司一样倒闭了。”

鼎鑫机房位于某大厦的
顶层，里面安置着数十台接收
和发射仪器，几位工作人员正

在电脑上操作，向鼎鑫的用户
发布一些信息，而沪市和深市
的行情，则完全由一个联网发
射系统来完成。

最近股市回暖，鼎鑫股票
台生意好了许多，“三月份我
们就发展了100多个新客户，

如果牛市能得以保持，这样的

局面我们就能撑下去了。”王
先生介绍说，他们的门面店里，

除了股票机，还有手机和小灵
通的修理业务。
“在上世纪末的时候，我

们业务最兴旺，寻呼机客户就有
2万多，股票机客户也有1万
多，但从2003年开始，这些业务
全都萎缩了，到2005年，寻呼机

基本消失了。”而王先生认为，导
致这些行业消弭的祸首是手机、
小灵通和电脑的普及。

现在股票机面对的客户，
主要是那些没空上网或不会
上网以及工作繁忙的上班族。
王先生相信，随着中国股市走

强，股民大幅增加，股票机就
有它的生存空间，鼎鑫股票台
就有发展的机会。
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陈先生不用 BP机已经整

整十年了。十年前，陈先生“鸟
枪换炮”，把腰间别了四年的
BP机换成了一部摩托罗拉手
机，“手机的价格跟当初买BP
机的价格一样，接近3000。”

买BP机的时候，陈先生
刚刚从学校毕业，在一家公司

找了个文员的职位。“当时已
经有人在用了，但还没普及，我
买它可是下了一番大决心。”

1993年，陈先生向父母要
了一点钱，再把自己所有的工
资拿了出来，凑了个 2000多
元，买了一部松下的BP机。机

子刚拿到手，陈先生就兴奋地
把它别在腰间，露在衣服外
面。回单位的路上，陈先生很
希望那“嘀嘀”的声音从自己
的腰部响起，但是整整买了两
天，还是没有一个人呼他。

为了让自己的 BP机响的

机会多一点，陈先生预订了每
天下午的天气预报。从此以
后，陈先生的BP机就会每天

准时响起，他也成了办公室预
报天气的“专职人员”。“明

天有雨！”当同事都把头扭过
来，听着他大声预报时，陈先
生的心理得到了极大的满足。

后来，陈先生成了公司的
业务员，与外界联系的机会多
了，他的BP机才正式忙碌起
来。他把自己的号码打印在名

片上，便于他人联系，单位还为
他交纳了每月 30元的入网
费。每当陈先生出差在外，最紧
要的事就是找公用电话，因为
BP机一响，他就知道有人找
他，必须赶紧回电。有一次深夜
12点多，陈先生在外出差，住

在旅馆里，BP机突然响了，是
一个要求回电的信息。陈先生
所住的旅馆没有电话，陈先生
只好跑到外面，找了足足半个
小时，才找到了一个还没关门
的杂货店，里面有一台公用电
话，但等陈先生回过去，却被告

知是信息台发错了信息。
1997年，陈先生做起了

自己的生意，为了联系方便，
也为了让自己显得更为气派
一点，他买了一部手机，淘汰
了用了四年的呼机。
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“嘀嘀嘀……”昨日下午

4：30左右，腰间的BP机叫了
几声，29岁的小峰赶紧看了
一下，关上打扫了一半的客
房，赶往楼下。原来，这是总
台在呼他，BP机上的信息
显示二楼一间会议室会议
结束，需要打扫一下。

一到上班时间，小峰
和他的同事们都需要挂上单
位统一配发的、名片大小的中
文传呼。由于客房服务人员位

置不固定，通过群发信息便可
以最快的速度传达重要指示或
者就近调配人员。例如酒店贵

宾组通常需要4到40个迎宾
人员，在贵宾到达前调集他们

到大堂，寻呼是最方便快捷的
方式。
“内部寻呼系统已经不再

需要借助寻呼中心服务，企业
的局域网内直接在电脑输入文
字信息就可以有选择地呼叫不
同部门的工作人员。”金陵饭
店的一位工作人员介绍说。

金陵饭店市场部一位负
责人还表示上世纪 90年代，

金陵饭店内部的传呼系统曾
经是南京市影响很大的服务
系统，但是只有少数的几家酒
店有，而现在经过技术革新，
主要用于内部服务人员的信
息传达。这位负责人介绍，这
种传呼系统非常“经济”，除

了传呼机和万余元的初装费，
无论呼叫、复机，用的都是内
部电话，不额外产生费用。

小峰他们现在用的 BP
机每台价格百余元，这个价钱
在服务人员眼里看来很便宜，
但在主管眼里看来，还是有些

遗憾。因为随着时间推移，后
来一台不错的机子已经只需
要几十元了。

记者了解到，虽然在技术
保障、配件等方面存在一些问
题，由于信号稳定、使用成本
低，虽然 BP机公共服务已经

基本消失，但是这样的内部传
呼系统，南京的不少酒店仍然
在使用。只有等到更加价廉物
美的替代品出现，它们还要再
“服务”一段时间。

不过，记者昨天联系金陵
饭店的一位负责人时，总台是

通过内部的短信平台发送短
信到他的手机上的。“BP机
只能在酒店内部用，在外面只
能通过手机短信通知。”工作
人员告诉记者。

0123 45 678
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