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据统计,南京街头巷尾挂着“足疗”牌

子经营的店家,大大小小已经不下于数百

家,这说明南京市民随着经济收入水平的

提高,休闲保健意识也逐渐加强。然而可怕的

是,尽管有些“足疗店”打出的价码并不

高,然而提供的服务却非常不正规,有的甚

至给消费者留下健康隐患。面对如此鱼龙

混杂的市场,消费者的确需要一双明亮的

眼睛。事实上南京人有着自己的地产足疗

品牌,这个立足金陵辐射全国的休闲保健航

母,凭借着自身的诸多专业优势,在四年多

的时间里,不仅在南京本地开出五家直营

店,更是在全国各地开出300多家加盟店,

被誉为休闲保健行业的神话。让我们走近

专业足疗巨头足生堂,去感受足疗品牌化

的无与伦比的魅力……
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2006年,对于足生堂来说,算得上是丰收

的一年,除了在事业上的不断拓展,知名度

的不断提高,足生堂的业绩又一次排到行业

内的前列,而且通过了ISO9001-2000认

证。成为该行业首家通过认证的单位,被卫

生部所属 “中国足疗反射区健康法研究

会”授予为“常务理事单位”。此外,足生

堂成功的经营模式被著名高等学府南大

商学院慧眼看中,与众多营销杰出案例一

起被编入“MBA经典案例库”；同时又作

为江苏仅有的三家连锁品牌之一入选

“2006年中国特许经营最具成长力 50

强”……足生堂的一系列荣誉和成功,连

业内人士都感到惊叹。休闲保健行业究竟

是如何创下了这样的辉煌？

的确,在几年以前,且不说消费者,就

连足疗界的从业人员自己,都难免带“有

色”眼光看待足疗。有的人认为市场上暧昧

不清的“足浴”就是“足疗”,有的人认为“足

疗”是个低人一等的工作。然而四年来,

“足生堂” 凭借着科学化的知识产权品

牌和一支集医学研发营销、策划、服务、

管理等领域的专家团队,吸纳了各医卫

院校的生源,创立了全新的专业“保健

休闲”概念的足疗品牌,不仅规范了全

国的足疗保健市场,也丰富了人们的生

活,为更多人带去绿色休闲的健康。

能够通过 ISO9001--2000认证,这

对整个足疗行业来说几乎是个奇迹,足

生堂之所以能够做到,除了因为这里的

从业人员素质普遍较高。更因为是企业

着力于细节之处的管理,严格地对客人

所接触到的物品进行全面消毒,一次性

用品一客一换,确保了消费者在一个卫

生、舒适、幽雅的环境中,享受专业足疗

带来的健康和快乐。
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当健康已经成为人们二十一世纪的热

点话题,足生堂这样独特的休闲保健模式

点燃了很多人的热情。的确,人们过去总

是会为自己疏忽健康找很多借口,没有时

间、没有毅力是最常见的借口,然而足疗

却是一种被动式的休闲保健,不需要给

自己太多的压力,而且这种绿色的保健

休闲模式已经成为很多商务人士的首

选,在足生堂里面和商务伙伴边保健边

沟通工作,不仅氛围融洽,还节约了时

间,做到了工作和保健两不误。

据足生堂的负责人透露,他们最初切

入市场的时候,其实看中的是中老年市

场；但没有想到现在很多年轻人,特别是

平时缺乏运动的白领却成为了他们的常

客。究其原因,因为现代白领的工作和生

活的压力特别大,身体有很多健康隐患,

通过"足部反射疗法 ",不仅使他们更加

了解自己的健康状态,而且逐步进行了辅

助治疗,令他们身心更健康愉悦,也提高

了他们的生活质量。日前,很多女性白领结

伴来足生堂足疗成为时尚,边闲话家常沟

通感情,边享受绿色足疗带来的健康。

春节前后,到足生堂购置VIP卡的市民

还真很多,一些卡种几乎脱销；很多企事业机

关单位大量购置金卡作为员工福利发放,许

多商务人士也将金卡作为馈赠客户的礼品；

将足生堂VIP卡作为时尚礼品送给亲朋好

友的广大市民……俗话说送礼不如送健康,

亲身去足生堂体验过的人,迫切地把这份

绿色保健方式,作为春节馈赠的礼品,以表

对自己关爱的人们美好祝愿。足生堂再度

为南京掀起休闲高潮,这股热力还有待于

更多市民在新的一年中去热切感受。专业

足疗品牌的火爆也为市场敲响警钟,“足

疗”行业全面洗牌的时代已经来临！
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本周末,国美、龙发以
“家” 字真言为发力点,精

心构铸了“和睦之家”、“和
顺之家”、“和气之家”、
“和美之家” 四大子主题,
以免费买家电免费装新家、
空调免费预约钻孔、1000
万超级让利、家电套餐超惊
喜的四重“震撼”为追求完

美家庭生活的消费者奉献
出一道丰盛的 “家电 +家
装超级盛宴”。
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睦 , 敬 和 也 （《 说

文》）。“家和万事兴,家齐
国安宁”,和睦的家庭正是
和谐社会的基础。想免费
买家电？免费装修？国美帮

您实现！3月 10日至 3月
11日,凡在国美各门店购

物的消费者,均可凭购物
发票领取抽奖券一张,来
赢取免费买家电、免费装
新家机会,让您的“和睦之
家”倍添惊喜！
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顺,从也（《广韵》）。所
谓“百姓家事无小事”,只有
顺从百姓的需求,想其所想,
才能赢得客户倾心。国美、龙
发一向心系百姓,考虑到装
修新房要提前钻空调孔（如
果墙面装修完后再打孔,就

会弄脏甚至损坏墙面）,其为
新 房 用 户 特 别 开 通 了
8008289088的报名热线,活

动期间,消费者可拨打热线,
安排国美电器提前打孔,并

可领取“空调现金抵用券”,
在购买国美电器空调时直接
冲抵现金！可谓“买得顺,装
得顺,家家顺”！
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气 , 云 气 也 （《 说

文》）。引申为景象,气氛。
国美擅长以大手笔、大气概
营造大气势、大氛围,此次
与龙发联手,两大巨头一次
性就拿出 1000万的促销资
源派发给国美的 “和谐之
庭”,据悉,在国美购买家

电满一定额度,就可享受
9.5折至 9.8折不等的龙发
家装优惠,而在龙发装修满

一定费用,就可免费获取国
美送出 1500元至于 4500

元的家电产品。
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美,甘也（《说文》）。家
庭,要讲究和和美美；买家
电,要讲究完完美美。国美此
次活动能享受超值服务、超

低价格、超优品质,如果再加
上“超附加值”就完美了。别
急,在国美内购买“家电套餐
组合”的消费者,无论是买的
“最低最实惠”的,还是买的
“最贵最尊贵”,都可参加家
电套餐快乐评选,轻松获得

1000元现金抵用券,用以在
国美再购物使用,一个字形
容：完美！ XY
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“这下可麻烦了,我都不

知道怎么弄了！”昨天上午
10点钟,白云亭农贸市场
内,正在装货的杨师傅满面
愁云,他才从报纸上看到外
牌摩托车禁区扩大的消息。

杨师傅是盱眙人,三年
前来到南京集庆门农贸市场

做蔬菜生意,每天起早贪黑,
在白云亭农贸市场和集庆门
农贸市场之间往返。“爱人
在那看摊位,我就到这采购、
运货。这么多年下来,全靠这
辆摩托车！”杨师傅说,这辆
摩托车是当年他从盱眙骑过

来的,也是盱眙牌照。
杨师傅说,他自己算过,

每天往返两个农贸市场之
间,所花费的汽油费仅三四
块钱,成本很低。如果不给开
这种摩托车,他只能选择别
的运输方式。“能怎么选择

呢？货车肯定不现实,最多找
辆面包车吧！”杨师傅说,白
云亭市场门口每天都停着几
十辆运送货物的面包车,费
用大概在35元。“光运费就
上涨了这么多,要是还想赚
钱的话,只能抬高菜价了。”

杨师傅说,到时候,肯定不是
他一个人这么做。
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“涨不涨很难说,但是对

菜价的影响肯定会很大！”
在白云亭市场值班的工作人
员告诉记者,每天都有数百

辆摩托车、自行车、电动车进
入市场采购、拖货,而停放在

门口等候的拖货面包车也有
四五十辆。工作人员说,90%
以上的摩托车都是外牌（包
括三区两县）,一旦实施禁
区扩大的规定,白云亭市场
便进入禁区范围,外牌摩托
车不能进入市场,这样一来,

这些菜贩子只能选择其他交
通工具,成本的增加必然导
致菜价受影响。

在市场门口等客的面包
车驾驶员吴师傅告诉记者,
他每天都在门口等货,“像
集庆门菜场,送一趟大概 30

元；新街口羊皮巷菜场则至
少得 40块钱！”吴师傅说,
他也已经看到了通告的规
定,一旦摩托车被赶出这个
区域后,面包车的运送价格
有可能还会上涨。

记者随后前往羊皮巷菜

场,卖菜的周女士也是大发
牢骚。她告诉记者,羊皮巷菜
场内很多卖菜的摊主和她丈
夫一样,都是骑着外牌摩托
车运送蔬菜,“不给骑,成本
肯定加大！”
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“有大牌 （!"#$%

&'()*+,）吗？”昨天
下午2点钟,记者来到堂子
街二手摩托车交易一条街,
此时,整条街上格外热闹,不
少摊主都将车子摆在路边,
询问价格和牌照的市民不
少。

“现在才来问,有钱你也
买不到啊！”一家二手摩托

车销售店的女老板钱某告诉
记者,像记者这样前来询问
的,她一天已经接待了至少
20多人,“生意从来没有像
现在这么火爆。”钱某说,前
天南京“大牌”才八九千元,
昨天上午便涨到了 1.1万

元,最关键的是,价格不断上
涨,但牌照根本找不到。钱某
说,南京一直对摩托车采取
限制措施,目前他们只能设

法从即将报废的车主那里去
收购,“价格高也得要,市场
行情看好啊！”

记者一路问下去,竟然
没有一家店里还有南京“大
牌”。一位姓张的老板见记
者需要“大牌”,连连后悔不
迭。原来,前天早上,他还出
售了一个“大牌”,“连同一
辆开了两年的摩托车,才卖

9000块钱。要是放到今天,1
万元都抢着要啊！”

在南京“大牌”吃香的
同时,各家店主也坦言,通告
出台,直接导致他们店内的
外牌摩托车滞销。“前几天
还能卖到3000多元,现在卖

2000元,没有一个人过问！”
钱某告诉记者,她现在都不
舍得卖了,“太便宜了,三区
两县的牌照一夜之间不值钱
了！”

此外,受该政策的影响,
助力车牌照的价格也已经由

几天前的 5000元上涨到了
6000元。
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