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对于张先生的养老需
求!人寿的两位理财规划师

推荐了"鸿鑫两全#养老险!

并且在这个险种基础上推
荐了祥运定期寿险和康恒
终身重疾险$

以张先生为例! 投保鸿
鑫两全养老险! 每年交费
!"!"#元!共交"年!则每"年

投保人可以领取!$$$元!而
且每年还有分红!如投保人

%$岁前身故!保险公司给付
&万身故金!%$岁后身故!给
付"万身故金$ 此外!再配置
保额'$万的祥运定期寿险
和保额!(万的康恒终身重
疾险$

"这样安排保障就比较

全面了$ %理财规划师刘桠
告诉记者! 此养老险的特

点就是交费期短! 张先生
在目前薪酬比较高的基础
上!前期集中交费后!便可
定期领取养老金!将收益时
间拉长$

而且无论投保人生存或
死亡!都可以得到补偿$

"万能险就可以满足张先
生的养老需求$ %平安人寿江

苏分公司理财规划师朱程亮
向张先生推荐了智富人生万
能寿险$ 以张先生一家为例!

张先生交费'$年! 每年交费
!$$$$元!则可以得到养老部
分的保额为"$万! 附加重大

疾病给付的保额!$万$ 刘女
士交费'$年! 每年交费($$$

元! 则可以得到平安人寿养
老部分的保额'$万! 附加重
大疾病给付的保额!$万$

"万能险的好处就是缴
费灵活!兼顾养老与健康$ %

理财规划师朱程亮解释 !

"健康万能% 可以为张先生
提供"$万的寿险保障! !$万

的重疾保障&为太太提供了'$

万和!$万的双重保障$ 如张
先生#(周岁时!其账户中共有
养老金'%#"%"元& 太太的账
户中共有养老金!")#(&元$
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太平洋人寿理财规划师
也为张先生一家设计了"年

缴费的两全养老险$ 无论投
保人生存或身故!都可以得
到保险公司的理赔$

以张先生为例!'投保鸿
运年年%保障计划!年缴保费
%(*!$元!"年缴清!张先生在
#$周岁前!每'年可领取%$$$

元&#$周岁后! 每年可领取
($$$元!直至终身$ 如生存

金留在公司! 还可累积生
息!持续增值$ 如按照"+的
累积利率预测!张先生到#$

周岁时累积生存金可达
!$(%*"元! 到%$周岁时累积
生存金可达"!!'#*元!到!$$

周岁时可达)&*!$)元$

如因意外伤害以外的原
因导致身故! 保险公司返还已

缴保费%(*!$元! 如遇意外身
故!&'岁前可得到'$万元赔偿!

&"岁以后可得到'())"$元$

理财规划师认为! 这样
设计最大的好处是短期内缴
完费用!长期受益$无论生存
或身故!都可以得到赔偿$

"两全的养老险是张先
生一家的首选$ %信诚人寿

江苏分公司人士推荐了信
诚人寿福享未来养老年金
保险,款$

以张先生为例! 选择!'

万保额!'$年缴费! 年金从
#$岁领取$ 这样张先生需要

每个月缴费!$"!元$ 从#$岁
张先生退休开始!可以每年

领取!'$$$元养老金! 直到
)*岁$ 在%$岁的时候!还可
以一次性领取贺寿金#$$$$

元$ 同时还可以享受到公司
的红利总共可领取 &*(&**

元$ 是其总缴费的'-&倍$

"此养老险最大的特点
就是可以惠泽家人$ %信诚
人寿有关人士介绍!一旦被

保险人在缴费期满后身故!

其家人还可以按照原定的
领取方式每年领取!'$$$元
的退休金$

"养老险要看长期的收
益$ %恒安标准人寿理财经

理徐长宁介绍!养老规划是
资金储备增值的过程$ 所以
张先生一家可以考虑!把钱
放入一个养老账户!而不需
要分别放在两个养老账户

上!这样可以省去一些初始
费用支出$

他给出的方案是(张先
生投保恒安标准 )浪漫金
秋% 养老金累积式分红保

险!每年缴纳!-'万元保费!

缴费至(*周岁!共计缴纳'$

年!总计缴纳'&万元&从#$

岁到)*岁!每年可固定领取

!).($"元! 另外)*岁时还可
以领取'!$.#!(元! 共计领
取(!).($"!'$ / '!$.#!( 0

(#$#)( 元 ! 回报率达到
'""-#+$

"我在"(岁前就已基
本买完了该买的保险$ %

市民王先生对自己的投
保规划颇为得意$

他认为!最应该买的
就是健康险和意外险!因
为疾病和意外伤害不会
因为年轻而不找上门$几
年前的重大疾病险保险
范围比较小!但也相对便
宜!!$万的保险! 年费也

就不到'$$$块$险种中还
包括了部分意外伤害险
的内容!也就是 "健康险
和意外险%都有$

王先生告诉记者!随
着经济情况的好转!他开
始买一些寿险和住院类

的保障险种!包括附加意
外险的分红险$

"有朋友反对我买分

红型的养老保险!他们认
为炒股票一定比保险公
司赚得多$但我觉得这是
一种将保险视为投资的
误解$ %他认为!股市风险

较大!而分红型寿险是在
提供保障之后有些不固
定的分红$每年拿出一部
分钱买些分红寿险!给自
己和家人一份保障!与自
己做投资并不矛盾$
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中国人寿：!"#$%&'"()*

平安人寿：+,-.%/01234

太平洋人寿：56789:;<=5>

信诚人寿：?@ABC;DEFGH

恒安人寿：<=IJKLMNOPQ
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我是一个大学毕业三年

的年轻人!今年')周岁$ '$$#

年#月份!我买了一套房子!贷
款!*万元 *!(万公积金&万商
业贷款+!月还款!($$元,目前
的财务状况为(税后现金收入
'(($元!公积金"($元1月*今
年)月份才能每月还贷+!福利

卡"$$元1月!今年&月开始!有
*$$元1月的房贴!另外尚欠朋
友'万元$如无意外!今年准备
结婚$请问我如何规划自己的
财务- 万分感谢.
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理财智囊团联系方式(发
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近日!市民王先生打进电
话说!一个月后!他就要去非

洲的坦桑尼亚等国从事商务
工作了! 这一去就要大半年,

临行前!他打算给自己买份短
期意外保险,可他不知道是否
该购买国内的保险!应该怎么
买保险,

记者昨日就此事咨询了中

国人寿江苏分公司客户部人
士,他介绍!公司一款!年期的出
境人员意外伤害保险! 专门针
对出国人员设计, 如果客户遇
险! 需有驻外大使馆的意外伤
害证明!即可在国内进行赔付,

记者了解到!并非去所有

的国家都能得到承保,这位人
士帮记者查了一下!坦桑尼亚
是在赔付国家范围之内,但也
有些非洲国家并不在承保范
围内,

)出国工作人员是可以购
买国内的商业保险的, %江苏

省保险行业协会高级经济师
余志远介绍!投保者可以选择
购买出境人员意外伤害保险!

有!年期的短期保险! 也有长
期意外险,保险公司则会根据
投保者所去国家的危险程度
确定费率!在保额上有限制,

在理赔方面是否会存在
异地赔付难的问题- 专家认
为!保险公司既然承保!赔付
上不会有多大问题!投保者一
旦遇险!只要有驻外大使馆提
供的意外伤害证明就可以了,

她提醒投保者!如果买保险一

定要早点买,一旦出国时间定
下来了! 就赶紧办理保险事
宜!因为保险公司的核保工作
还需要一段时间,
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因为有了工商银行等
超级蓝筹股，上证指数已

经轻松地把 2500点大关
踩于脚下！回想 2005年
末，谁能料到 2006年股
市会有如此巨大的翻番机
会！ 大涨更激发了投资
者在 2007年一开年就能
把握 2007年股市机会的

迫切需求，渴望能够拥抱
2007年的黄金投资时代。
2007年的投资和 2006年
有什么区别？投资基金能
够获得多大的回报？下一
个 100%回报的产品是什

么？国泰君安江苏营销总
部联袂招商银行南京分

行、中信银行南京分行，
特邀国联安基金管理公司
资深业内专家，为南京的
投资者奉上一场“2007

年 南 京 基 金 投 资 者 年
会”，为您详解 2007投资

制胜之道。
报告会时间：1月 6

日下午 2点，地点：南京
图书馆多功能厅。咨询热
线 ：84575107、84575117，
领票地点：太平南路 371
号国泰君安证券三楼
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元旦前!典当行内涌进了
大批中小企业主!而他们的目

的就是找典当行)救急%,记者
昨日从南京几家典当行获悉!

从元旦前开始!一直到春节这

段时间!典当行放贷业务量将
呈现井喷态势,不少中小企业
为了在年前付钱款!不得不找
典当行)救急%, 于是!大量房
产/ 汽车被押在了典当行!成

了典当物品的主流$

王先生是一位外贸企业
老板!!!月初刚出了一批货!

钱款还没到手$ 但到了年底!

一些与他合作的加工点都来
要加工费$这些加工点都是和

他合作多年的生意伙伴!他也
不想得罪了$于是他把自己的
车)开%进了典当行$一两个小

时后!手续就办妥了$ 王先生
拿到钱后!立马付了加工费$

记者了解到!由于这段时
间!不少开发商要支付工程队

的工程款! 而钱款又没有到
位!就先把自己的房子/汽车
押给典当行!从典当行当笔钱
救急!等年前钱款到位了再从
典当行赎回房产/汽车$

)年底房产典当金额达到
#$+. %金瑞典当行人士介绍!

这些中小企业来典当!单笔的
典当金额起码在($万!多的则
在几百万$

据了解!房产典当价格一
般在市价的基础上打个#@)

折!每月所需综合费率大概为
典当额的'-)+@"-!'+$ 汽车
典当金额则是在市价基础上
减去折旧! 然后再打个)折左
右!综合费率是每月大概按典
当金的"-"+"&-'+收取$
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