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百货商场临时出招应对
昨天中午，张靓倚在苏

宁银河商场门口的柱子上，

看起了有点疲惫。她告诉记
者，“下午我还要帮 20多
个网友在商场代购服装，平
安夜生意好，中饭还没吃
呢！”张靓是一位倒购物券
的 “黄牛”，也有人称她
“券精”，像她这样，利用商

场的购物券帮人代购，并收
取一定代购费的人，在南京
至少有 2000人，但这些人
对商场来说，则被列入“不
受欢迎人群”。
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张靓告诉记者，她从

2001年就开始从事倒券代
购的生意，算是一个老“黄
牛”了，倒券的生意一个月
收入最多在 8000多元，少
的时候在 2000多元。张靓
说，这很正常，南京各大商场
铺天盖地的返券活动，不少

市民在购物后，收到的券用
处并不大，她就从网上用钱
收，然后再联系近期需要购
物的网友，帮他们代购。张
靓告诉记者，一个上午，她
代购了 12笔生意，收的代
购费 400多元，加上下午

的 20笔，估计一天有 1200
元左右。平时，她收入一般
在 800元 /天。不过她说，
这还算少的，一个同行曾经
一天收入 2500元。

记者了解到，今年圣诞
节各商家都推出了不同力

度的返券活动，“满 400送
400”“满 600送 600”“满
400送 88”等，按照一家大
型商场“满 200送 200”计
算，昨天一天的现金收入至
少在 1000万元，如果每个
消费者正好买 200元的成

倍商品，获得商家回馈的满
券的话，那就是购物券的金
额在 1000万元，不过一般
消费者不可能正好购买
200成倍商品，所以业内人
士估算，商场送出的券额平
均在 600万元左右。南京大

型百货商场在 4家以上，就
是 2400万元 /天购物券在
市场上流通。
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“5折收购商场收银小

票。”这是记者昨天在某网
站上看到的一个帖子，收银
小票也能卖钱？原来，凭这个
收银小票，便可领取商场促
销券。张靓告诉记者，她一般
都是在网上发帖收购各家商
场的购物券，而另外一些

“黄牛” 买券则与众不同：
直接守候商场，如有人用券

买商品，就与对方商量，自己
用现金买下，东西给对方，自
己领促销券。这也相当于 5
折购券。 记者在新百、大
洋、苏宁银河等3家商场发
现，在收银台旁边，总有人问
付完钱的顾客，卖不卖小票，

或者卖不卖购物券。
买券花样百出，卖券同

样眼花缭乱。记者粗略统计，
本月以来，在西祠各个讨论
版上，买卖促销券的帖子至
少百条以上。

张靓告诉记者，这么几

年下来，她总结了买卖促销
券行之有效的办法：一是与
欲买某品牌的消费者联合，
直接给对方折扣，自己出部
分现金领券；二是守候用券
买某品牌的人，自己用现金
帮其买东西，再得券。
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“真是很讨厌，这些‘黄

牛’其实正在破坏商场促销
活动。”一家商场的老总告
诉记者。某商场策划部的一
位经理透露，商场搞返券销
售，其实就是为了顾客在商
场再消费，如果券都给“黄
牛”收走了，商场再消费的

目的其实就落空了。
“目前在商场黄牛党最

多的时候可以达到 100人，
平常也有50多人，影响了商
场的购物环境。”某商场老
总这样告诉记者，在北京，已
经因为“黄牛”泛滥，各大百

货商场开始公开抵制他们，
但南京黄牛还不像北京那
样，是在商场能够忍受的范
围内，如果像北京那样，节假
日一家商场的“黄牛”人数
达到了 800多人，商场的返
券销售基本上没法赢利。

不过张靓告诉记者，倒
券是合法的，在这过程中，
他们赚到了钱，消费者也避
免了被强制多消费，都获益
了，只有商场 “强制多消
费”受到了打击。

不过昨天针对倒券的

“黄牛”，商家也临时想出
了一些招数。在新百商店，
如果你购买商品，营业员会
问你：“有没有现金券。”如
你说“没有”，营业员会从
口袋里掏出现金券帮你去购
买；而昨天在大洋百货记者

了解到，为了抵制购物券卖
给“黄牛”，商场临时给顾客
办理了一张临时购物卡，交
2元的工本费，商场直接把
购物券额打入这张卡内，这
张临时购物卡的有效期为三
天。这样如果“黄牛”想买

券，还必须去收银台刷卡才
能知道具体金额，这样交易
起来既麻烦又不安全。

针对“黄牛”和商家圣
诞大斗法，业内人士认为，取
消目前盛行的返券模式，才
是遏制 “黄牛” 泛滥的根
本。“券精”只是寄生在商

场券促销下，是一个短期社
会现象，其自身并不能形成
一个行业，能否生存主动权
掌握在商家手中。
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随着主持人宣布活
动开始，先前早已报名的

“宏图三胞 CS游戏大比
拼”就开始了，六位参战
选手坐在电脑前争夺一
二三等奖，据记者在现场
了解，一等奖奖品是联想
手机一部。

CS游戏开战不久，由

惠普公司组织的照片打印
机“即拍即打”活动受到
了更多围观市民的欢迎，
一时间，很多在新城市广
场里转悠的市民将目光转
移到了这一活动现场。他
们在体验先进科技带来的

生活享受的同时，也以将
刚刚拍摄的图片打印出
来、贴在活动现场的形式
来庆祝圣诞的到来。

此外，现场商品价格
竞猜活动更是将气氛带
到了最高潮。记者看到，

在主持人还没有介绍完
相关商品的情况下，许多
市民就早已积极地举起
了手来表示要参与，而当
待猜商品介绍完毕后，基
本所有围观市民们都举
起了手来示意要参与价

格竞猜的活动。
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据记者对新街口各大商
场的销售统计，包括家电连

锁在内，昨天新街口的销售
额达到了近一个亿。据各大
商场对客流的统计显示，昨
天下午2点，新街口客流突
破了 100万人次，在晚上 7：
00后达到了 110万人次，销
售和客流都超过去年一倍。
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“我从大洋百货到中央

商场，基本上是侧着身子走
路。”市民何小姐说。记者在
新街口地下通道看到，在这
里，与其说是“走路”不如说
是“挪步”，实在是太挤了。
黑压压的人流从地下的各个
出口涌向各个商场，再从地

铁通道各个入口涌进地下通
道。在一家速饮店里，服务员

告诉记者，奶茶一天卖出了
1000多杯，是平常的10倍。

新百、中央两家商场负
责安全的部门经理告诉记
者，客流基本上在下午 3点
之后，就全部滞留在新街口，

出现了只进不出的状况，新
街口客流压力超过了以往任
何一个节假日。
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金鹰国际购物中心昨天

销售额在2000万元左右，新
百商店2000万元，中央商场
2070万元，苏宁、五星、国美
三店销售接近3000万元，各
家都比平时增长了 30％
~50％。服饰、钟表、首饰、手
机成为四大热销商品，销售

额是去年同期的两倍。
昨晚，苏宁电器在新街

口店、山西路店举行圣诞平
安夜专题促销，营业时间更

是延长至晚上11点。
一些具有养生功能的电

器销售火爆，销售增长 40％
以上。:;<= >? @A
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洋节本土化 快乐着商家的快乐

昨天下午，现代快报、湖
南路管委会、苏宁环球在湖南

路商圈联合导演了一场“热
力圣诞”活动，这成为昨天湖
南路最独特的一道风景。

动感的音乐、“粉丝”的
尖叫，一场梦幻街舞大赛拉
开帷幕。记者了解到，在快报
“卖谱”专刊刚推出这个活

动时，就引起了街舞高手的
关注，大家踊跃报名。

比赛现场，3号选手一上
场，就引起了台下观众的一
阵骚动，原来，3号选手身材
发福，大家都认为：这个“胖
子”怎么能跳街舞？可出乎

观众的意料，当动感舞曲刚
刚响起，“胖子” 一个 “飞
吻” 就引来台下一片惊呼，

随后，他那韵味十足的舞蹈
引起了年轻人的共鸣，大家

也随着他的节奏不自觉地舞
动起来，一曲结束，他得到了
观众热烈的掌声。

这次街舞比赛共有 30
名选手，其中镇江人胡永青
以多个高难度旋转动作赢得
了这次街舞大赛的第一名。

随后是服饰搭配大赛，

选手中有 4名天真的女童，
最小的只有3岁。比赛开始，

选手们走起模特步，台下观
众不断发出叫好声。

压轴活动“价格猜猜猜”
登场了，一款价值近2000元
的联想手机，最后被一男子以
差距仅 2元的价格拿走，现
场，不少没拿到奖品的市民追

问记者，“快报这个活动能不
能春节再搞一次啊？”

18：00，湖南路管委会和

苏宁环球组织的“百位圣诞老
人”登场，这些“圣诞老人”给
前来参加活动的市民免费派
发圣诞礼物，一时间，现场人
潮涌动，大家争相上前领取圣
诞礼物。活动现场再一次被掀
上高潮。 :;<= >?
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