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随着中国城市化进程速
度的加快，整个社会步入一

个快节奏、高品位的新时代，
奥特朗快速电热水器则以其
"更小、更快、更安全 "的优
越特性越来越受到现代家庭
青睐，成为新家居生活的标
准。

!" 机身玲珑纤巧，

手提电脑般小巧，只有 6到
8厘米厚，融合了科技和时
尚潮流的众多元素，让热水
器不再体积庞大，不再影响
浴室美观。

!# 采用行业领先的
"迅腾 "极速加热技术，即开

即热，即开即浴，不需长时间
的预热，节省您的宝贵时间，
让你随心所 "浴 "。

!$% 采用全程电脑
智能控制，水电分离，具有防
漏电、防超温、防干烧、防超
压、故障自检等多种保护，不

会导致煤气中毒，避免漏电
伤人，使用安全！

!&' 无需储水保
温，无需预热，无散热损失，
用多少加热多少，避免热水
不够或多余浪费。节水节电，
节能明显。

()* 使用清洁电能
源，使用时无有毒气体产生，
不用污染空气，不会影响人

体健康。
+,!-. 可以直接

安装在浴室内，调温伸手可
及，无需破坏墙体安装煤气
管道及通风装置。

+,/01 符合未来
对环保的要求，即使在空心
墙体上安装，轻巧的机身也
不会给墙体带来负担，避免

产生因墙体不能负荷热水器
的重量而掉下来砸伤人的现
象。

23456 热水源源
不断，不会受容积大小限制，
想洗多久就洗多久，告别了
储水式电热水器的预热等

待，让快乐更简单。
789:;<= 独家

专利 "迅腾 "加热技术，十
二组加热元件均匀负载，具
有加热速度更快、使用寿命
更长的优点，被誉为给了热
水器 "一颗奔腾的芯 "。
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根据国务院发展研究中心
市场经济研究所最新公布
的《2005-2007年中国城市
热水器市场研究咨询报告》
显示：2005年，奥特朗在快
速电热水器市场占有率已
达到 45.6%，高居行业榜

首，其中 DSF406销量居同
行产品首位。
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友情提示：浴室装修奥特朗

可提供免费上门设计安装，
各大家电商场有售。
咨询电话：
南 京 ：84680797 徐 州 ：
83712908无 锡 ：82711392
常 州 ：5571999 镇 江 ：
4433619

扬 州 ：7696390 南 通 ：
88109810 淮 安 ：3492158
海 安：13862701008
苏 州 ：68264365 盐 城 ：
13092117785 泰 州
13665265068 安 徽 滁 州
2127266
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记者昨天从市供销社获

悉，这次，南京各郊县都派出
了当地的“当家花旦”。一句
话，都是富有浓郁地方特色、
历史悠久的土特产。

翻开厚厚的参展名录，
可谓名品云集。雨花台区馥
桂肉食品公司的雨花鸭，用

料讲究，工艺正宗；浦口区组
织了 11个名牌产品，如驷马
河草鸡、桥林茶干、石桥小南
瓜、千年龙乌骨鸡、浦桥茶叶
等等，由于产量有限，平时市
面上很难见到它们的身影。
江宁区还将展出亚壹鹿业推

出的梅花鹿，虽是人工养殖
的鹿，风味却很独到。南京各
郊县中，要数六合菜肴最好
吃，这次拿出了 16个土特品
种，荤的素的都有，富硒大
米、板栗、活珠子、乳鸽、蟹黄
汤包、发芽糙米、水芹、牛腩、

腐皮等等，买回家可办个农
家盛宴。此外，栖霞区的芦蒿

茶、菊花脑；溧水县的蜂产
品、鹅、兔肉；高淳的山芋粉
丝、双湖皮蛋、绿壳鸡蛋，无
不令人垂涎三尺。
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供销社系统一向是城

乡农副产品流通的主渠道，
利用这一传统的优势平台，
周边城市的供销社也组织
了庞大的土特产联军，加盟
这次南京区域展销会。记者
粗略算了一下，有 22个城
市参展，可以说，这是南京

历史上首次周边城市土特
产品大会师。

江苏 11个省辖市派出

庞大阵容，扬州的萝卜头、香
菜心等小菜系列绝对开胃；
南通展出十大产品，包括如
皋香脆瓜、海安灵芝粉、海安
鲜梨、新中腐乳；宿迁搬来了

泗洪优质大米、龙嫂米线、八
集炒货；泰州拿出了靖江猪

肉系统制品和羊肉制品；盐
城有伍佑醉螺、糖麻花、嫩姜
片；好客的连云港人还带来
了香气透瓶的玉春宝酒。

安徽派出了 7个城市参
展，有巢湖市和县的精装麻
油、池州石台县土鸡、黄山歙

县立安茶叶、滁州贡菊、铜陵
茶干等，这些产品生长环境
较偏僻，绝对无公害无污染。
湖北黄岗市武穴也参加展
销，展出佛手山药、武穴酥
糖、武穴板鸭，这板鸭是当地
一绝，与南京鸭有得一拼。湖

北宜昌、江西九江也都有自
己的展台。
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据南京市供销合作总社

办公室负责人王金禹介绍，
展销会为期两天，参展客商
大多为各地农产品加工龙头

企业、专业合作社、农民经纪
人，所有产品无公害、无污

染，在该地区有一定知名度、
美誉度。现场还布置了许多
展板、图片、五彩斑斓的实
物，并有“先尝后买、才知好
歹”的现场品尝活动。

展销对象主要包括两
类，即零售和团购。据悉，苏

果、联华、雨润等周边地区的
连锁超市，大卖场及大专院
校、宾馆饭店都将派出采购
大军。截至发稿时，农贸中心
果品批发市场的场地已经腾
空，不少企业已提前进场布
展。 ���x ��� ��
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首届南京区域农副土特产品展销会周六开幕，为期两天
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近日在江苏、北京、上海等
地推出了龙卡信用卡消费
分期付款业务。对于持有信
用卡的人来说，今后买大家
电最长可以分成一年分期
付款。不过，对于持卡人来
说，是利用信用卡的循环信

用还是分期付款划算呢？昨
日江苏省建行相关专家给
记者算了笔细账。

据介绍，龙卡信用卡消
费分期付款，不受商店和商
品的限制，目前申请消费分
期的单笔交易起点金额为

人民币 1000元，最高为持
卡人信用卡的信用额度。建
行提供 3个月、6个月和
12个月的消费分期，由持
卡人自由选择期数。其月手
续费费率标准是：3个月手
续费率为 0.70%，6个月手

续费率为 0.60%，12个月
手续费率为0.60%。

那么对于个人来说，消

费分期与循环信用哪个更
划算呢？循环信用一般是指

信用卡的信用额度可循环
周转使用，只要持卡人在每
次使用该额度后能及时偿
还 （含按最低还款方式偿
还），则可重复使用，无须
在每次使用前申请。循环信
用日利率万分之五。

江苏省建行专家给记者
举了个例子，假设刷卡6000
元购买了家用电器，最近6
个月由于支出很多存在一定
财务压力，每月仅能偿还信
用卡欠款1000元，客户可
以选择使用循环信用或者

申请使用6期消费分期：使
用循环信用时，所有的利息
支出约为：6000×1.5％＋
5000×1.5％ ＋4000 ×
1.5％ ＋3000×1.5％ ＋
2000×1.5％ ＋1000 ×
1.5％＝315元。如果成功申
请6期消费分期，所有的手
续费支出为：6000×0.6％
×6＝216元。

二手房买卖双方 “过
户”产权证时，中间有个 10

天的“时间差”，房款该怎么
付呢？昨天，市民张先生致电
快报说出了自己的困惑：自
己和买房人已经弄齐了所有
资料，到房产部门“送件”办
理“过户”手续，房产部门也
认可了，但是到“出件”后，

房屋产权已经更名，如果买
房人房款不给怎么办？

p!7L��O������

张先生有一处新街口附
近的单身公寓，他通过中介
和一名买房人达成了协议，

买房人先预交了 1万元的定
金。昨天双方到南京市房产
局产权市场处办理 “过户”
的送件登记手续，这时买房
人认为现在房产证还没拿
到，并且他要办理银行按揭
手续，要等到“过户”后的

“新”房产证之后，才可以办
理抵押贷款，拿到贷款后才
可以付清房款。

张先生“郁闷”了：到房
产证“出件”的时候，房款还
没拿到，但房产证已经是别
人的，万一他不付钱怎么办？

“如果是办理资金托管的，
应该不会有什么风险。”南
京市房产局产权市场处人士
表示，现在交易市场有专门
的账户办理资金托管，但是
牵涉到银行抵押的部分房款
还得双方约定。

��7g����L��hO

“张先生的担心没错，
在二手房交易过程中，一些
通过贷款付房款的，的确有

一定风险存在。”江苏中广
置业网上交易中心主任王小

军分析说，在中介 “牵手”
买卖双方达成交易时，三方
要签订合同、买卖双方也要
签订买卖契约，遇到买房人
需要以贷款来购房时，在
“送件”前一般是提前支付
首付款 （三成），这个首付

款可交由资金托管，等到房
产证“出件”时，由卖房人
拿走。

他说，二手房交易的风
险主要来自于买房人如果
贷款办不下来怎么办，而
这时产权证已经 “过户”

完成，这方面主要要注意
两个方面。一是在“送件”
前可以由中介提供对贷款
资格“审查”，审查是针对
双方的，卖方的房子是否
存在司法查封、拆迁冻结
等限制范围，或者是否有

土地证等；买方在公积金
贷款、商业贷款上是否符
合银行的条件等。二是贷
款到位的情况下，碰到买
房人拖着不给怎么办，这
时在 “出件” 前的申请银
行贷款时，买卖双方最好

和银行再签订一个书面的

三方协议，指定拿房款贷
款部分的 “下款人” 为卖

房人，并规定下款日期，也
可以附带 “不得下款给中
介公司”的条款。

�u7g|�h�� ¡

江苏圣典律师事务所
副主任律师王宏说，二手

房交易，房产中介应该负
责对双方的全过程服务，
而不是收完 1.4%的手续
费就了事。

王宏表示，在二手房交
易中，一定要在合同中约
定清楚各个细项的条款。

比如：在“送件”时，考虑
到买房人的支付能力，卖
房人最好要让买房人提供
其他的担保；比如：通过中
介公司的，要在合同中明
确因为中介问题造成房款
拿不到的赔偿责任等。
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专家教你规避二手房买卖风险
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