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一提到“万基”，南京市

民程女士便满脸恐慌，她说，
“万基”把她害惨了。然而在
几个月前，“万基”曾经寄托
了她致富的梦想。

程女士和丈夫从苏北来
宁，在珠江路附近做数码生意
已经有几个年头了，由于竞争

过于激烈，他们发现生意越来
越不好做了。今年3月，一次
偶然的机会，他们结识了南京
人郝女士。
“当时我们在珠江路新

世界中心里面办公，郝女士也
在同一个楼层里，渐渐就认识

了。”平常攀谈中，程女士开
始知道原来卖东西还可以有
“直销”这个概念。也就是通

过郝女士，他们夫妻俩了解
到，“万基”已经开始从事直
销，据称这是一种“有着广阔
前景的销售方式”。
“我们是做传统生意的，

对‘直销’并不了解，但是郝
女士的话让我们很心动，加上

‘万基’也是知名品牌，我们
就动了兼做直销的心思。”程
女士回忆起今年 4月 15日
的情景，“那天下午，深圳‘万

基’总部方面到南京龙江的
一个宾馆来开会，会上说将在
南京开3家专卖店，所有南京
地区的万基直销产品都由这
3家店销售。”

在会上，程女士夫妇听到
了也看到了让他们不能不信
的数字。“我们按照国家对从
事直销企业的规定，已经有
8000万 元 的 注 册 资 金 和

2000万元的保证金，我们将
在全国开超过 100家专卖
店。”程女士手中至今仍持有
当时“万基”给她的一张账户
复印件，这个单据上显示，深
圳万基药业有限公司 （!"

#$%&'(）的账户上存有

2000万元。
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按照 “万基”方面的承

诺，程女士首先要交成为会员
的 2500多元 “入会费”，然
后才能购买“万基”的产品。
倘若开店，将首先向“万基”
缴纳 5万元，然后“万基”将
他们的门店标识等一揽子须
知发来，程女士按照“万基”

的要求进行装修和营业，最后
“万基”给她发放价值5万元
的产品。“他们说，我可以以
低于这些保健品市场售价
30％的价格进货，这当中的
差价全归我。” 程女士回忆
说，她当时根本无法拒绝这样

的诱惑。但是她说，最终让
她下定决心的，是郝女士。

在程女士拿出的一张
纸条上，记者看到：“《个人
担保》，陈××（)*+,-

./012）汇款 5万元，
给深圳万基中国开专卖店，
本人自愿担保。如有意外，
一切我个人承担赔偿。

郝×。4月21日。”
程女士说，正是由于郝

女士信誓旦旦的保证，她才
最终下了决心。4月25日，
按照“万基”方面的要求，
她向深圳方面汇款5万元。
很快，“万基”就发来了相

关材料和 1万多元的装修
费用，又发来了价值2万多
元的产品。经过紧锣密鼓的
装修，程女士的专卖店在新
世界中心开业了。
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一瓶 “灵芝孢子粉胶

囊”145元、一瓶“女士多
维片”110元、一瓶“葡萄
籽软胶囊”195元……当这
些产品刚开始被整齐地摆
放在货架上时，程女士说她

对未来满怀希望。可是希望
很快就破碎了。

运作了一段时间后，好
容易有顾客经朋友介绍来
购买产品，可是事情却不是
这么简单。“按照规定，有
顾客来买产品时，我们将顾
客的需求信息发给 ‘万
基’，顾客将款打给 ‘万

基’，由‘万基’向顾客发
货，我们拿到的是事后的提
成和积分。” 然而程女士
说，她这么做了，却没拿到
深圳方面的提成，她等于被
架空了，“总之就是与一开
始的承诺完全不同”。

顾客张先生向记者证
实了这个说法：“我是 5月
份经朋友介绍去新世界中
心买‘万基’保健品的，程
女士就是这个店的老板。按
照规定，一次性购买的门槛
是 800元，我就买了将近

1000元的产品。我把钱打
到深圳的账户上，过了一阵
收到了‘万基’发来的货。”

眼看着根本没有赚钱
的希望，而房租、水电、物业
等杂费还在不断开销，程女
士急了，她说她与“万基”

交涉了不知道多少次，对方
都在推脱。今年9月，她的
丈夫陈先生决定立刻中止
经营。
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让陈先生开始警惕的

是上海媒体的一篇报道《深陷
“传销”风波 万基苦等直销

牌照》。文中称，“万基”为了
进入直销行业，专门成立了万
基（34）科技发展有限公司
（!"#$%5346(），可
是经过长时间等待，万基（中
国）仍然没能拿到商务部发放
的直销牌照，与此同时，有传

言称万基（34）涉嫌传销。
陈先生说：“我觉得 ‘万

基’就是在搞传销。”他说，他
们夫妻俩在开专卖店前，“万

基”方面曾经有人在纸上给他
们写“万基”的销售方式。“他

们在纸上很明显画出了上线
下线的框架，我觉得这就是典
型的‘拉人头’。”然而，除了
这张纸，他们没有任何证据证
明“万基”从事的是传销。

让陈先生果断决定中止
经营的，是今年8月底国务院

办公厅发布的 《全国打击传
销专项行动方案》。从报纸上
看到这个消息后，他立刻让妻
子中止了经营，“违法的事千

万不能做”。
于是他们经过与深圳方

面的沟通，将货都退给了万基
（34），然而他们先前交的
那5万元却迟迟没有汇回来。
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虽然货款一时没有收回，

但是程女士夫妇总觉得，像
“万基”这样的大企业，不可
能会欠这点钱不还，因此他们
虽然还经常打电话去交涉，但
是没有太上心。

10月 23日，程女士收到
了万基（34）发来的一份传

真《紧急通知》。其中称：“为
了能与国家政策接轨……公
司决定从10月23日起至10
月31日期间暂停营业，全面
进行内部整顿和调整，11月
1日起恢复营业。”

可是接下来的情况却急

转直下。“10月 29日晚上，
我接到安徽一个同行的电话，
说深圳那边出事了，人都跑
了！”

程女士这才想起《紧急通
知》中留有“停业期间处理遗
留问题”的电话，可是打过去

却一直没人接。“11月1日晚
上，我突然接到了‘万基’来

的电话，说继续停业整顿。我
还没来得及问，对方就挂了，
我再打回去，就没人接了。”
“我找过几次作担保的

郝女士，她现在也不理我

了。”程女士感到愤怒。用程
女士提供的号码，记者试图与
郝女士取得联系，可对方的小
灵通却一直“不在服务区”。
“现在全国各地开 ‘万

基’专卖店的人都要联合起
来了！”按照程女士提供的号

码，记者电话联系上了一个她
的同行。这个叫滕相杰的温州
男子在当地开了一家专卖店。
在电话里提到“万基”，他显
得异常气愤：“我交 5万元，
‘万基’ 给了我 1万多元的
货，但是我根本卖不出去！我

打电话到深圳，总是推脱！我
打算再看几天，实在不行我肯
定要去深圳找他们的！”

无奈之下，程女士只好将
万基（34）和郝女士一起告
上了法院，要求两被告承担责
任，退还5万元货款。另外，她
还在深圳和南京两地以被诈

骗为由报了案。
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程女士状告万基 （3

4），理由是对方构成了民事
行为欺诈。

在程女士提供的材料中，
记者却发现了一些异常之处。

在她与 “万基”签订的
《万基（34）品牌推广中心

经营合同》中，合同的“甲
方”是万基（34），然而合
同末尾的盖章处，却盖着“万
基（34）市场运营中心”。
在程女士出示的她将 5万元
汇给“万基”的汇款单据上，
显示她汇款的账户是 “万基

伟业”。而她拿出的当初“万
基”方面给她看的“2000万
元保证金”所在的账户，则是
“万基药业”！

记者在“万基集团”网站
上查询得知，“万基（34）”

“万基伟业”和“万基药业”均
是“万基集团”的子公司，彼此
之间并不是一回事。

圣典律师事务所邓立新
律师认为，按照法律规定，这
3家公司都是独立法人，应独

立承担各自的法律责任。然而
程女士与“万基（34）”签
了合同，却将钱给了“万基伟
业”，而那保证金则是“万基
药业”的。因此她现在如果要
中止与“万基（34）”的合
同，去向“万基伟业”要钱，非
常困难，即使按照国家对直销

方面的规定，当企业无法还款
时启动保证金，那么这个保证
金也只是“万基药业”的！“很
难相信，出现这样的兜圈子情
况，会是一种无意识的或者偶
然的行为。”邓立新分析说。

那么，万一“万基”方面

无意还钱，郝女士将会承担担
保责任吗？“很难！”邓立新
说，“法律规定主合同无效，
担保无效；主合同有效，还要
看具体情况。另外郝女士即使
承担担保责任，也仅仅是承担
赔偿责任，这当中还要考虑损

失的举证，双方是否有过错以
及过错的大小。”
“国务院颁布的《直销管

理条例》中指出，未经批准从
事直销活动的，由工商行政管
理部门责令改正，没收直销产
品和违法销售收入，处5万元

以上 30万元以下的罚款；情
节严重的，处30万元以上 50
万元以下的罚款，并依法予
以取缔；构成犯罪的，依法追
究刑事责任。” 邓立新说，
“现在可以肯定万基（34）

并没有取得直销牌照，那么
它如果进行直销活动，严格
意义上来说就是违法。程女
士只要能证明万基 （34）
从事了直销活动，那么她与

万基（34）签订的合同就
违反了法律强制性规定，可
以认定为无效，她也就可以
比较容易地胜诉。”
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2006年 7月 3日，打造
一新的歌诗达 "爱兰歌娜 "

号邮轮以上海为母港扬帆出
海到日本长崎和韩国济洲，
再一次引爆了中国关于 "邮
轮经济 "的热望，同时也将
歌诗达的梦幻邮轮假期呈献
给中国朋友。

10月 31日歌诗达 "爱
兰歌娜 "号邮轮圆满结束了

为期四个月的北线的航程。
从 7月 3日到 10月 31日以
上海为母港开通的上海 -长
崎 -济州的中日定班航线共
24班，接待来自国内和海外
的游客 2万人，而消费者满

意度调查显示，在此期间乘
客对于歌诗达 "爱兰歌娜 "

号 邮 轮 的 满 意 度 超 过 了
97%。

11月 2日歌诗达 "爱兰
歌娜 "号邮轮将开始它华南
冬季航线的征程。从2006年
11月 2日到 2007年 4月底

期间以香港作为
季度停靠港，到海
南三亚，越南下龙湾。2007年

的 5月开始，"爱兰歌娜 "号
邮轮将再次停靠上海港，为
消费者带来更加精彩的航
程，和欢乐无限的海上激情
之旅。
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众所周知，
薇姿作为仅在

药房出售的医学护肤美容领导
品牌，多年来一直凭借其专业、

健康的形象深得消费者青睐，薇
姿健康护肤俱乐部也因此拥有
越来越多忠实的品牌拥护者。

2006年11月4日，薇姿
来到了古都南京，和到场的所
有会员和朋友们进行了一次近
距离的接触，开启了2006年

薇姿健康护肤俱乐部的"薇姿
医生健康护肤讲座"新站点。

在到场的 100多位来宾
中，绝大多数都是长期使用并
且非常喜爱和了解薇姿的俱
乐部会员，她们的热情感染了
现场的气氛，活动在融洽的氛

围中开展并圆满地划下了句
号。同时，她们带来了很多新
朋友，也通过这个活动了解了
薇姿，相信薇姿的专业也赢得
了她们的赞许。

活动中，不但有精彩的互
动游戏和薇姿丰富的奖品，更

有专业的皮肤科医生为会员
讲解皮肤原理和一对一分析
皮肤类型，给以专业的护肤建
议。会员们可用最新的皮肤测
试仪免费测试皮肤，薇姿专业
的培训师也将现场演示正确
的护肤步骤，让会员更了解自

己的肌肤，帮助她们解决各种
皮肤问题。

薇姿接下来还会在其他
大中城市陆续展开薇姿医生
健康护肤讲座，为了让更多希
望了解健康护肤方式的朋友
们有机会来了解薇姿，薇姿特

别开通了网上申请此活动的
功能，届时欢迎广大朋友们来
参加，一起来分享您的健康护
肤心得。

请 登 录 ：www.vichy.

com.cn/gathering/index.asp
查看详情
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拥有一副过硬的翅膀只
是"飞"的基础，要想腾飞关

键还要有高瞻远瞩的眼光和
一个持之以恒的战略目标。

早在 1998年，新飞就将
目标锁定在节能。从 1998年
推出行业第一台 50%的超
级节能冰箱后，新飞公司一
直在做一个看似简单的坚持

--节能。

2003年，新飞在国内首
家开发出10多款达到欧洲能

效A++国际领先节能标准的
超节能系列冰箱，24小时整
机耗电指标达到我国能效等
级1级和欧洲能效A++最高
节能标准，荣获联合国颁发的
"节能进步奖"。新飞成为该
年度冰箱市场的最大赢家。

2004年 6月 19日，"节

能健康家电论坛 "在钓鱼台
国宾馆举行，新飞 "双冠王"

冰箱成为国内首家入选 "健
康金桥重点工程项目 "的冰
箱产品。同年 8月 10日，在
北京举行的 "中国节能、环
保科技新产品博览会 "上，
中标认证中心（原中国节能
产品认证中心）授予新飞公

司 "节能贡献奖 "。
2005年12月，在中国家

电研究院组织的由中国科学

院等多个权威部门联合参加
的 "2005家用电子电器产品

创新奖"活动中，新飞"双冠
王 "冰箱获得同行业节能、
杀菌类冰箱惟一创新大奖。

在 2006年 5月举办的
中国国际家电展上，新飞冰
箱轻松摘取 "超级节能奖 "。

新飞在节能道路上的执
着，一次又一次在家电节能环
保领域"节"出了绿色的硕果。

（郭惠君）
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