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经过 1个多月的筹备，国
美“生活家电节”将于本月28

日开幕。国美方面动用20亿现
金，和 TCL、美的、海尔、飞利
浦、帅康、方太、苏泊尔等生活家
电制造厂家联手，在全国 460
家门店对近万款新品实行全球
同步首销。在整个销售中，国美
电器和制造厂家一改以往代理

商中转销售的模式，实现了商家
和厂家的直接对接，在门店以现
货堆码的方式进行直销。

南京国美总经理刘小东表
示，这种销售方式的首要条件

是门店必须要有足够的空间进
行展示，而国美在全国大量 1
万平米以上的旗舰店正好适应
了这种新的销售方式，如南京
国美的新街口店。另外南京国

美的八大特色门店还将满足厂
家提出一店一品的销售模式。

对于即将启幕的“生活家
电节”，刘小东表示，“生活家
电”是和人们日常生活非常紧

密的家电产品，主要包含烟具、
灶具、消毒柜、卫浴设施、厨房
家电、办公和房间维护，以及健
身、医疗和柜台小电子产品等。
为了适应市场的需求，生活家
电的制造厂家正在不断更新技
术，而提高新品的科技含量正

成为众多厂家抢占市场份额的
重要砝码。国美将通过此次节
庆向消费者传递“必备家电 +
时尚生活家电=生活家电”的
全新消费理念，诠释新生活的
标准。
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昨天上午，南京西善桥工
商所的工商人员在花神家居

港当场查封了正在销售的
“麒麟贵族” 席梦思床垫专
柜，并扣押了准备交易的一车
席梦思床垫。南京金榜麒麟床
具副总经理郭鸿杰告诉记者，
上个星期他们发现此事后向
工商部门举报。除了南京以

外，他们在外地一些市场中也
频繁发现广州“麒麟贵族”商
标侵权行为。
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为了能够成功维权，南京

麒麟公司设了一个“局”，让
“麒麟贵族”床垫的代理商朝
里钻。郭鸿杰说，一个星期前，

他们就派人和代理商陈老板
接触，并声称要10多床麒麟
床垫，还摸到了陈老板的仓库
位置，双方还签订了一纸合
同，注明昨天上午9点交货。
之后，他们通知了工商部门。

随后，工商检查人员来到
花神家居港，在一家叫“美雅

馨”的床品牌专柜，检查人员
刚掀开床单一角，“麒麟贵族”
字样立刻进入检查人员的视
线，旁边的销售人员赶紧说，这
个床垫不卖，这是展示。说完，

迅速拿起桌上的电话给老板
“报警”，但电话没有拨通。

2分钟后，在建邺区的一处

小仓库内，南京金榜麒麟床具
的一位经理带人堵住了“麒麟
贵族”床垫的代理商陈老板。

工商人员赶到并出示证
件后，让陈老板去花神家居港
办公室接受处理。上车后，陈

老板立刻拿出手机，向广州厂
方负责人汇报，并大声称此事
是无理取闹。
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在花神家居港的办公室

里，代理商陈老板说，“麒麟
贵族”在全国各地都有销售，

合法手续都齐全。对于南京麒
麟床具公司这种做法，她表
示，这完全是南京麒麟受到了
“麒麟贵族”的冲击，广州厂
的质量比地产好，价格也比地
产的便宜。“今天这么一闹，
我的损失很大。”

情况基本了解后，西善桥
工商所的人员暂扣了这批床垫，
并告知陈老板“麒麟贵族”涉嫌
侵犯南京“麒麟”的商标权。

陈老板还声称，这是一种
不正当竞争，想搞垄断，是在
损害消费者权益。但陈老板承

认，“麒麟贵族”商标是在南
京“麒麟”之后注册的。

工商人员告诉记者，按照
《商标法》的规定，未经商标
注册人的许可，在同一种商品
或者类似商品上使用与其注
册商标相同或者近似商标的，
属侵犯注册商标专用权。
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花神家居港市场部的刘
经理告诉记者，陈老板在市场
内销售“麒麟贵族”床垫，完
全是其个人行为，和市场无
关。但陈老板告诉工商人员，

“麒麟贵族”在该市场已经销
售几个月了。

南京麒麟的郭鸿杰告诉记
者，今年初，他们就联手苏州、
江阴两地工商部门对“麒麟贵
族”进行查处过。而陈老板说，
前一段时间，广州方面就因为
此类事情准备起诉南京麒麟，
后来南京家具协会从中进行了

协调。对此事，郭鸿杰予以否
认。江苏家具协会的冯会长在
接受记者采访时表示，省协会
并没有接到南京市协会对此事
的相关呈报，她本人对此事一
无所知。 IJKL MN

在抢占了一线城市手
机市场之后，洋品牌开始不

断发力二三级市场。记者昨
日获悉，NOKIA、MOTO、
三星、索爱等一线合资手机
品牌将共同启动 “千元手
机计划”，宣称要把整体市
场占有率提高到 85%。为
此，从本月28日开始，五星

将开展持续一个月的 “平
价手机节”，重点推广四大
洋品牌的千元价位实用型
手机。

最 近 ，NOKIA、MO-
TO、三星、索爱等品牌高层

纷纷与五星高层互访，并已
经就如何渗透区域市场达

成一致意见：共同启动手机
“千元计划”。

手机“千元计划”主要

指这些国际品牌和五星将
重点推广 1000元左右功
能简约、适应二三级市场消
费者需求的平价机型。如已
销售接近 500万部的诺基
亚 6030，一个型号就占据
整个手机市场 2％以上的
份额，现在价格只有800元
不到。摩托罗拉V3价格也
只有1500元左右。

据悉，10月 28日，“平
价手机节” 将在五星拥有卖

场的江苏、安徽、浙江、山东、
河南、四川、云南等省同时举
行。其间，四大洋品牌将投入

大量特惠机型，很多机型价格
将跌破历史最低价位。

根据赛诺数据，中国手机
市场平均每年以 20％左右的
速度增长。一级市场已越来越
饱和，二、三级的发展速度却
越来越快。“拿下”一级市场
后，洋品牌对二三级市场动了
“春心”。一位不愿透露姓名
的某国际品牌高层表示：“国

际品牌在一级市场份额已经
达到了 80％，现在该是我们
全面进攻二三级市场时候
了。”

对于这些国际合资品牌
选择五星作为该活动的终端
合作伙伴，MOTO中国区总
经理任伟光表示，五星在二、
三级市场具有较大的优势和

很高的知名度，比如江苏省内
就有80多家卖场，几乎覆盖
了江苏省所有的县市市场。这
也是摩托罗拉重点关注的市
场，所以双方的紧密合作就非
常有必要了。IJKL OP
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昨天!被指商标侵权的广州"麒麟贵族#床垫被工商部门查封扣押
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“千元计划”再次冲击国内手机市场
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