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昨天是合肥一家体育服装

旗舰店开业的日子，作为该品牌
的签约名人，范志毅特地携新夫
人李茏怡前来为开业典礼捧场。

在活动现场，当范志毅忙里
忙外的时候，他的附近总会有一
位漂亮的女士在静静地等候，她
就是随范志毅一道来合肥的新

婚夫人李茏怡。值得一提的是，7
月份李茏怡与范志毅出双入对
在媒体面前亮相时，李茏怡的身
份只是“女友”，但此时来合肥，
李茏怡的身份已经是 “夫人”

了。显然，范志毅低调处理了他
的第二次婚姻。范志毅的新夫
人李茏怡十分低调，不少范志
毅的球迷希望与她合影，但都
被她婉言谢绝。有些记者希望
采访她，她也表现得十分害羞，
不愿意配合。

范志毅与前妻离婚后，女儿
归范志毅抚养，据范志毅介绍，
李茏怡与其女儿的关系非常好。
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王德显曾经执教的火车头

马拉松队四名退役女队员艾冬
梅!郭萍!臧云杰!李娟"将以王
德显#侵占财产$罪向北京海淀
区法院提起诉讼"要求法院依法
判决被告王德显侵占罪"并承担
刑事及相关民事赔偿责任%要求
王德显返还原告&!"#'人民
币 ! 万元"返还原告&$%'!"#

万元侵占财产(这是继孙英杰去
年底向王德显及相关部门讨要
工资及奖金后"又一起与王德显
有关的工资及奖金纠纷(

艾冬梅在诉状中写道)*被

告王德显作为火车头体工队教
练"在执教艾冬梅&&''期间"

以其年龄较小为由"将其中国工
商银行存折代为保管 " 直至
$%&' 年 ! 月 $( 日"原告&!"

#'发现其中工行存折中 $万元
人民币被被告王德显擅自取走"

并拒绝归还( 此外"原告在 $%%'

年 !月 $%日才发现其有一个农
业银行存折" 挂失时仅仅只有
'%%% 元" 其余 ) 万元被王德显
取走( $ 11
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, -./'没有开幕式"没有多

少观众( $%%'年第 #!届世界羽
毛球锦标赛 !"日上午在足球国
度西班牙的马德里 *静悄悄地$

揭开战幕(

鲍春来是揭幕日中国队第
一位登场亮相的运动员(作为男

单 *号种子"鲍春来直落两局以
$+)+! 和 $+)+$ 轻取俄罗斯的
普霍夫(

鲍春来表示"由于赛馆内风
向较大"因此他认为心态非常重
要( 谈到对赛场的感觉"他称马
德里体育宫内的风不仅有顺逆

风"还有侧风"其难度*不比去年
美国世锦赛好到哪里去$(

中国队副总教练钟波表示"

由于有风"中国队将会考虑今后
采用相应的 *风的战术$( 去年
世锦赛"林丹在决赛中大比分败
给陶菲克原因之一就是其拉开

的技战术特点被风所牵制(
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今天中午12点15分，刚
刚结束了雅典世界杯的刘翔，

将乘坐中国国际航空公司的
CA936航班从法兰克福转机
回到上海，而战胜他夺冠的老
将阿兰·约翰逊，也将在随后
的15点半乘坐阿联酋航空的
EK302次航班从迪拜转机到
上海。号称是“老朋友”的两

人“分开旅行”，却是谁也不
服谁———刘翔说：“回到上
海，我当然要在家门口重新击
败他！”而约翰逊则说：“我就
是想证明给大家看，我这个老
家伙依然能跑出好成绩，我打
算在上海打破美洲纪录！”
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北京时间昨天中午，刘翔

起床后给家里打了个电话，
随即开始整理行李去机场，
取道法兰克福回上海。这次
海外两站，一金一银，分别跑
出了 12秒 93和 13秒 03这
两个好成绩 （012345

678597:;），所以，
尽管败给约翰逊，刘翔表示：
“其实我真的还挺满意，再
说，我在斯图加特也战胜了
他。不过，回到上海，在家门
口我还是希望能够再次战胜
约翰逊！”

尽管孙海平也分析了各
种原因，包括刘翔自己也说
“发令枪太快，我还没来得及
反应，起跑出现了失误”，但
他并没有对雅典的遗憾说太
多：“其实，发令枪快并不是

问题，他对所有人都
快，确实约翰逊这
次做得非常好，
本来大家水平
都差不多，也
不能说就一定
能赢谁。”

刘翔并没有谦虚，因为在
起跑上，阿兰·约翰逊做的“家

庭作业” 确实比他要充分得
多，约翰逊自己告诉记者说：
“发令枪响得太快了，但我首
个比赛日就在电视里发现了这
一点！我就尝试，当发令裁判说
‘预备’的时候，我告诉自己
‘你已经做好了一切准备，随

时可以起跑’！所以当真正比
赛时，我已经起跑了，别人却还
没动，我感到非常惊奇！”
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由于伤病，可以说约翰逊

的赛季开始得相当晚，到现在，
他的赛程表上也只有一两站的
比赛而已。但外界很多分析都
说，约翰逊是因为出其不意地
顶替别人参赛，才让刘翔等人
措手不及而失败的。

约翰逊本人也听到了这种

说法，他带着招牌式的微笑解
释说：“我出现在此处的原因，
只是因为我的训练伙伴拉什
达·德姆斯 （<=>? !"" @

AB） 和我们的教练都在这
儿，我正好在这儿训练。然后，
维尔森不能参赛了，美国队的
官员就跑来问我，‘嗨阿兰，既
然你在这儿，你能过来顶替他
跑一下吗？’ 我说 ‘当然可
以’。所以我就来了。”

他说自己能胜刘翔，是因
为心态上比对手更轻松：“我
原本只是打算在这里做一些热
身训练，备战下周跟刘翔在上
海黄金大奖赛上的交锋。但这
也许就是我这次比赛能跑得很
好的原因吧，因为我原本就没

什么任务，一点压力都没有，非
常放松！”
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外界一直在说，阿兰·约翰

逊的时代已经过去，现在独领
风骚的刘翔等人，约翰逊说自
己一直憋着一口气：“这次我比
赛前就知道自己会赢，我想证
明给大家看，我这个‘老家伙’
还能跑！我猜我潜意识里非常
想展示给每个人，‘我还在这

儿，根本就没离开！还在为明年
大阪和北京08做准备！”

这是他自 2004年奥运会

后首次回到雅典，他也终于打
破了那次梦魇般的阴影———当
时，他本被认为是冠军最有力
的争夺者，但最后他却被栏架
绊倒在决赛门外。现在，他宣
布：“我可以击败时光老人和
比我年轻的竞争者们！”

“当你有机会像这样
跑，并且能够跑进 13秒
大关，你就可以相信
会有特别的事情发
生———现 在 ，我
就想夺回我原
来保持的美洲
纪录。
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1997年，李小双带着满

身的伤病与无数荣誉离开
体操场。

在最初的4年时间里，
性格外向的李小双尝试着
探寻退役之后的无限可能。
很多人认为退役运动员的
出路很窄，但李小双的新生

活却很精彩———出过唱片，
拍过电视，担任过体操裁
判，也创办过体操学校。
“我什么都想尝试，因为不
尝试你永远都不可能知道
你究竟能做什么。”

李小双血液中的活跃

因子让他最终还是将脚步
踏向了商界。谈起经商，其
实李小双和哥哥李大双很
早就有这个念头，但那时候
他们对做生意的认识还很
朦胧。商海的第一步往何处
去？师兄李宁的成功之路，

给小双大双兄弟俩很大的
启发，他们将目光投向了体
育用品。

2000年 1月，李小双
体育用品有限公司成立
了。没有一分钱的银行贷
款，创业资金全部来自于

大双和小双的积蓄，这是
兄弟俩在体操场上摸爬滚
打积攒下的血汗钱。“豁老
本去搏一个陌生的行业，
值吗？”很多朋友都替他们
捏了一把汗。此时，“兄弟
同心，其利断金”的豪情在

兄弟俩的心底疯长，“大不
了公司破产，我们一无所
有，从头再来！”
“我们是以高起点、低

姿态进入这个市场的。起
步阶段，确实是靠我的名
气去开路，可是后来就不

能光靠名气了，产品本身
的质素要占到至少80%。”
李小双说。
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和所有名人创办的公

司差不多，李小双体育用品
公司在走上轨道之后，很快
就面临如何进一步提升的
难题。

李小双承认，商海与体
育竞技场是完全不同的两
个世界，“惟一的相通点是

需要永不服输的韧劲。”他
告诉记者，在最初经营公司
的时候，他们兄弟俩甚至没
有搞清楚“衣服”与“服
装” 之间的区别。创业之
初，这家主营体育服装的公
司居然没有面料商，李小双

将其形容为 “小作坊时
代”。陷阱重重的商海，也
一度让小双兄弟俩手足无
措。“那时候，为了找到合
适的面料合作伙伴，我们一
家家地打听。有的老板看我
们是新人，不管你是什么世

界冠军，在价格上想方设法
欺负我们。”因为缺乏足够
的经验，李小双吃了不少

亏，接过不少赔本的生意，
“也干过‘打肿脸充胖子’的

事。”小双回忆说。
不过，这位前世界冠军很

快就找到了昔日在赛场上竞
技的感觉。为了在市场上站稳
脚跟，李小双迅速调整自己，
下苦功将“名人效应”尽快转
化为“市场效应”。他视自己

为最大的竞争对手，聘请了国
外设计师设计产品，设计风格
新潮而又仿古。2002年，李小
双的产品更换了新的 LO-
GO，突出了“LIXS新概念运
动”，提倡轻轻松松的运动概
念，变得更加具有动感与朝

气。在产品的设计风格上，也
更加向年轻人的品位靠拢，设
计色彩鲜艳、风格时尚的新品
迅速占领了市场。
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回顾这 6年多来的商海

弄潮经历，李小双最刻骨铭心
的是 2003年“非典”期间的
捉襟见肘。
“非典”的突然降临，让

当时刚满 3岁的李小双体育
用品有限公司陷入困境。虽然
已经过去了3年多，可是回想

当年李小双仍心有余悸，“那
时，整个商场就剩我和大双在
那里晃！那是我们公司经历过
的最大打击，服装库存太多，
资金压力非常大。大半年的时
间里，大双只出过两次差。要
是在前两年业务最忙的时候，

大双一年有 200天都在外面
跑业务。可是‘非典’那段时
间，我们每天早上起来都不知
道自己要做什么。”

短期的茫然很快就过去
了，因为小双心里很明白，
“这是不可避免的天灾，来临

就要面对。”难得的“清闲”日
子，也给了小双兄弟俩一个吐
故纳新、冷静沉淀的机会，拥有
更多的时间去重新规划调整公
司的经营战略。“刚开始创业
的时候，我们的产品销售渠道
是以经销商为主、自营为辅。当

时除了北京市场，其他地区都
属于代理。从2003年起，李小
双收回了6个市场的代理权。
经过半年多的苦心经营，这6
个市场的收益显著，为李小双
公司贡献了稳定的利润来源，
“‘非典’反过来成了一个契

机。”李小双回忆说。
6年心血没有白费。李小

双告诉记者，公司目前在全国
有 150多个分店，与昔日辉
煌的冠军光环相比，这不是同
一级别的成绩单，但李小双对
于这些踏踏实实走过的路深

感欣慰。他说：“目前，公司已
形成独立的产品研发设计、生
产、物流配送、市场营销一体
化经营模式，公司在 2003年
重新整合了品牌定位，并以终
端零售、特许经营、代理加盟
等多元化经营有序发展，良好
的营销网络及事业框架初见

端倪，在北京、四川、贵州、东
三省等地都稳稳扎下了根。”
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