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———采用电子识别技术 无需纸质兑换券
由南京移动和新街口（德

基） 国际影城联合举办的

2006年南京移动动感地带电
影节将于9月全新开幕。与以
往电影节活动不同，本次活动
采用全新电子识别技术，正好
满足m－zone人“喜欢新鲜，
追求时尚”的口味，享受电影
盛宴的同时，带给客户全新的

体验。看电影、玩新鲜，尽在
m－zone人专属的电影节。

据悉，9月1日到9月 25
日之间，只要是 M 值大于或
等于 700、且可以接收彩信的
动感地带用户，均可参加积分
兑换电影券的活动。参加活动
的用户无需到移动营业厅前
台领取纸质电影兑换券，只需

要发送免费短信CXTP（彩信
图片缩写） 至 06000获得活

动宣传彩信（0.5元 /条），系
统将在三个工作日内自动扣
减相应的 M 值，并下发电子
电影兑换券到用户的手机上
（700M 值兑换一张电子电影
兑换券）。

为了确保用户可以收到

兑换券，此次活动中电子电影
兑换券会以一条彩信和一条

短信的形式同时下发，一同下
发的彩信和短信所包含的密
码是完全一致的，并且与用户
的手机号码相对应。

持此电子电影兑换券的
用户可以在 9月任何一天在
新街口（德基）国际影城免费

兑换除 7号厅以外的任何场
次电影票 （每张电影兑换券
使用仅限一次）。届时，用户

只需要翻出手机中的彩信兑
换券，在电影院的识别设备中

轻轻一刷，就可以成功兑换电
影票，十分方便。如没有收到
彩信或彩信无法识别，仅凭短
信也可兑换电影票。

活动推出以来受到众多
动感地带用户的关注，短短两
天时间宣传彩信的点击数已

经超过 2千条，移动咨询热
线，营业前台及影院也不断有
人咨询此次活动的细节。

小贴士：
兑换电影票的3个步骤：

1.发送短信 CXTP至
06000

2.700M 值兑换一张电子
电影兑换券，系统自动核减

3.凭收到的电子兑换券
（或短信）去影城兑换电影票

友情提醒：

电子电影兑换券一旦兑
换即刻作废，请先确认观看电
影的场次，然后进行兑换。
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现在离中秋节还有一个

月时间，张华买月饼的任务
就早早地到来。城南一家大
型酒店今年让他一次性购买
200盒月饼，每盒月饼98元，

合计不到一万元。“其实这
些月饼每盒的成本不过十几
元，但是被饭店这么一包装
便价格不菲，利润全部被饭
店赚了。”

张华苦着脸说，把在这
家酒店做的利润全部搭进去
还不够买这些月饼，自己还
要再贴1000元钱。“为何一
定要做这赔本的买卖？”记

者问。张华叹了口气说，为了
明年能继续给这家饭店供
货，怎么能不顺他们的意呢？

据说，这家酒店每位员
工都有派销月饼的任务。
“每一个饭店上至部门领
导，下至普通服务员，都来找

我买他们的月饼。”张华一
脸无奈。

在中央门一家饭店里，
张华今年供货只赚了两万
元，可这家饭店却要求张华
承担下50盒的月饼任务，总
额达到5000元。“离中秋节

还早，还有十几家酒店没有
给我派任务呢，不知道等任

务都派下来我得倒贴多少
钱。”说到这，张华的声音有
些颤抖。
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每年中秋节过后，张华

手上足足有好几百盒的月
饼，这些大大小小的盒子总
不能堆在家里吧。张华只好
到处找关系出售，逢人便问：

“你要不要月饼，打折价卖
给你。”他甚至曾经把从这
一家酒店买到的月饼送给另
一家饭店的朋友。实在推销
不出去的只好“内部消化”，
动员家里人“消灭”月饼。去
年中秋节过后，张华将家里
空的月饼盒当废品出售，竟
然卖了34元！不过几年下
来，连张华的儿子都不愿意

再吃月饼了，张华和爱人更
是看到月饼就头痛。

时间一长，张华也学会
了应付的招数。每逢离中秋

节还有一个月时间，张华开
始“人间蒸发”，不再到酒店
采购部去催款，也不给酒店
去电话，如果饭店给他电话，
张华便称自己出差在外。但
是这种招数用多了，饭店也
会见招拆招，即直接在张华

的利润中将月饼款项扣除！
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记者从城东一家饭店的

工程部中看到了更多的内
幕，在部门经理的办公桌上
放着一张表格，上面细列着
每一个部门的月饼任务。该
工程部要承担1400盒的任
务。“部门里普通员工任务
是55盒，领导都是200盒。非

合同工则是5～10盒。”工程
部的王经理告诉记者。

对于200盒的任务，王经

理非常苦恼地说，这是酒店给

各个部门压下的任务。公司已
经下了通知，让员工抓紧时间

卖月饼。月饼的销售量是和各
部门的绩效挂钩的。
“我们认识的人少，不

找供货商找谁？”王经理说，
“老的供货商自己就买了，
因为他知道必须得买，不然
不会按时结账，也不会‘照

顾’来年的生意。”
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记者了解到，为了处理

这些“负担”，“强制销售”
已经像藤蔓一样延伸到社会
的各个阶层。

另一位供货商陈某向记
者透露，月饼太多又吃不掉，
白白送人又心疼，只好“转嫁
矛盾”。陈某的亲戚是某厂的

领导，合作单位有数个，陈某
便委托亲戚“依葫芦画瓢”，
强制合作单位买下月饼。
“我知道这样做不道

德，这些合作单位都是农村
企业，效益也不太好，他们背
后肯定也要骂我的亲戚，可

是我没有办法，这么多月饼，
看着都腻，你让我怎么办？”
陈某深深叹了口气。
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%c 天津一汽昨天对外宣布，

即日起，对旗下的威姿、威乐、
N3进行价格调整，对多款车
型进行了价格下调，调整幅度

从 1000元到 5000元不等。
其中，威姿 1.3L手动挡车型
由 71800元下 调 至 66800
元，降幅达7%。

天津一汽的降价行动在
今年已经是第二次，第一次降
价发生在4月初，当时调价涉

及24个子车型，调整幅度从
2000元到15000元不等。当
时威乐 1.5L手动挡车型市场
指导价由 84800元调整至
69800元，降价幅度高达
18%。降价之后的威乐在全国
很多地方都卖断货。

那么在刚刚降价半年不
到的时候为何再次调整价

格呢？
天津一汽销售公司副总

经理苏连元在接受记者采访
时表示，此次价格调整一方面
是为了稳固天津一汽在经济
型轿车领域领头羊的地位，另
外一个则是提前调整，为即将

到来的“金九银十”做好准
备。行业人士分析，威志轿车
已于8月18日下线，并与威
姿、威乐混线生产。此次威姿、
威乐的价格下调，有可能为即
将上市的威志定价让路。天津
一汽通过预先调整威姿、威乐

的产品价格，从而使威系列产
品的价格体系更趋合理，为威
志的上市做好了市场准备。
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日报道 《叫价 1600万元苏
州文物别墅沪上首拍》引起
各界关注，没想到临到拍卖
时陡生变数，昨日记者从上
海拍卖行证实，原定于8月
31日在上海拍卖的苏州最
大单体民国别墅———朱家园

别墅突然撤拍了，至于撤拍
的原因，拍卖方只是表示
“是委托方要求的”，至于其
他问题则不愿意多说什么。

据了解，苏州文物建筑

上市已多次出现“撤拍”现
象了，此前就有 “葑湄草
堂”曾以 5600万元的价格
酝酿在上海拍卖后突然宣
布撤拍；今年常熟“翁同�

故居小南园”同样也没有如
期拍卖。

在资金短缺的情况下，

为尽快抢修保护好现存的直
管公房古民居，苏州市本着

“不求所有，但求所在”的原
则，允许和鼓励国内外组织
和个人购买、租用直管公房
古民居。但到目前为止，尚无
成功的例子。

国家历史文化名城研究
中心主任阮仪三在接受媒体

采访时则表示，古民居除了
拍卖外，保护方式应该是多
种多样的。目前这样的尝试
没有达到预期效果，是由于
买者目前对于历史建筑的购
买和使用存在一定误区，认
为买了就该改做商业用途，
可一听说文管部门要监管，

就怕了。“对古民居的市场
运作必须监管，如果不在文
管部门专业的要求下进行修
复，可能就会失掉建筑的历
史价值。”
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古民居市场化经营何去何从，令人关注
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引起全南京城注目的中央商

场的清仓活动，终于要画一个
句号了。昨天上午，中央商场
管理层正式宣布：9月18日零
时起，商场将全面停业，停止
一切零售业务，而再次开业的
时间，计划定于10月1日。

由于中央商场在南京乃

至华东地区商界的影响力相
当强劲，所以从上月初开始，
其推出的装修清仓促销活动，
就吸引了成千上万消费者的
购买冲动。同时，也让众多的
同行，不甘心被中央商场的
“清仓牌”抢去大量份额，也

纷纷跟进搞了不少的减价让
利活动。结果是，在零售业惯
常的一年一度的暑期淡季里，

中商牵头、众巨头跟进，搞出
了一波“逆潮流”的伏天旺

市。根据南京市商贸局统计，
一个月内，始作俑者中央商场
卖出了 2.2亿元商品，南京市
整体的零售商品总额月增幅
达到 26%之多，苏宁、五星等
电器专卖商也同时实现了二
位数以上的销售和利润增长。

然而，再好的促销潮，也
有告一段落的时候，中央商
场昨天公布的停业日期，也
将成为本轮商战的一个节
点。不过，随着中央商场 10
月份全面恢复营业，以 6.3万
平方米的单店营业面积超大

体量再次投入战场，南京的
商业竞争格局也会进入一个
新时代。
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/- 个人越来越会利用自己
的信用来“变现”了，记者昨

日从江苏省中行获悉，如今不
少客户通过自己的信用进行
贷款，最高贷到了30万元。江
苏省工行、建行都有个人信用
贷款。

据江苏省中行相关人士

介绍，个人信用贷款主要针对
高端客户。比如高校教授、医
院主治医师、机关中处级以上
公务员、金融白领、工作满 5
年本科以上学历者、外企高管
等，如果市民所从事的不算太
稳定的职业，那么银行会根据

其资产，比如存款、贷款等情
况来确定信用额度。个人的信

用额度 1年定一次，在 1年
内，个人可以循环使用。

自从开办个人信用贷款
业务以来，江苏省已有很多客

户办理了这一业务，最高的客
户申请到了30万元的信用额
度。“一些客户在购房以后，
装修、买车暂时缺点钱，或是
家庭临时旅游，在申请了个人
信用额度时，可以这一额度内
随时借钱。”据这位工作人员
介绍，从个人信用贷款办理情
况来看，个人信用状况良好，
没有发生逾期的情况。

江苏省工商银行、建设银
行也相继推出了个人信用贷

款，最高信用额度可高达 100
万元。
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