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&'昨天记者获悉，地铁运营

公司一度搁浅的 “大小交
路” 方案，8日晚上演练成
功。地铁有关人士表示，从9
月 1日起，他们将正式实行
“大小交路”方案，即晚上 8
点后（奥体中心有大型文体
活动除外），由迈皋桥开往奥

体中心方向的列车，每两趟
车只有一趟车到达奥体站，
另一趟车开到小行就全部下
客，然后折返，投入小行—迈
皋桥方向的运行。

通过“大小交路”方案，
地铁运营公司减少了客流稀

少的西延线运行车次，将重
点放到迈皋桥至小行的南北
线上面来。据介绍，地铁运营
以来，西延线客流一直较少。
据最近统计，西延线三个站
（奥体、元通、中胜）晚上 8
点到 10点，只有 300多客

流，晚上 9：30以后甚至有不
少车辆空驶。为减少运能浪
费，节约成本，在学习了其他
城市地铁的运行方式后，地
铁运营部门计划试行“大小

交路”的运输组织方案。实行
“大小交路”后，小行—迈皋

桥段的行车间隔约 9分钟，
比原来缩短 1分多钟；而小
行—奥体段行车间隔约 18
分钟。

其实，地铁一直在琢磨
“大小交路”方案，原计划 6
月底实施，但苦于信号不支

持，倒计时表上显示的下一
站调不过来，所以搁浅至今。
最近，地铁对信号系统进行
了升级，8日晚上 10：30对
“大小交路” 方案进行了演

练，发现倒计时表上信号已
经可以正确显示，比如终点

站到小行，小行倒计时牌上
就清楚地显示了此信息。这
一问题得到解决，“大小交
路”方案的实施就提上了日
程，9月1日，地铁安全运营
一周年之际正式推出。不过，
届时晚上 8点后前往河西三

站（中胜、元通、奥体）的市
民就必须注意了，上车时要
看清楚终点站到哪儿，否则
到小行“清场”后，还得继续
耐心等待下一趟列车的到

来。不过，地铁部门表示，他
们实行“大小交路”运营时，

会提醒乘客，除各站予以告
示外，在站台倒计时牌上还
加以标识请乘客留意，以免
坐错车。

另悉，南京地铁决定，9
月1日起，运营时间大调整，
早班车从6：30提前到6：00，

末班车从 22：00（周末 22：
30）延至23：00。只是一号线
西延线（中胜、元通、奥体）因

为客流量少，运营时间是否延
长还未敲定。

!"#$%&'()*

地铁下月正式实行“大小交路”，运营时间也要调整

“8·1”新政以来，南京
的二手房市场一直萎靡不

振，而记者得到最新消息，
截至昨天下午 5点，南京终
于出现了缴纳二手房个税
的前四名纳税人。
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记者了解到，这四名二

手房个税缴纳者分别来自
江宁和浦口，他们不约而同
选择的都是按房子总价 1%
的核定征收方式。据介绍，4
户中有 2户缴纳的是 “税
款”，而另2户缴纳的则是

“保证金”。
江宁有一户房主，他售

出的房子总价为 286000
元，该房主提出自己提供不
出房子原值的相关凭证，要
求按1%核定征收比例缴税。
经过调查核实，税务人员发

现该卖房者名下已经有2套
以上的房产，因此不符合

“家庭唯一住房”，但该房主
表示在今后的一年内没有再

买房的意向。因此可以按1%
的核定征收比例缴纳，该房
主只需缴纳一共 2860元的
税款就完成了整个纳税过
程。同样，浦口一位房主也按
1%缴纳了二手房个税。

同前两户缴纳税款的纳

税人所不同，江宁的另外两
户卖房人缴的却是 “保证
金”。税务人员解释说，这两
户卖房者虽然都不满足“家
庭唯一住房”的免税条件，
但却都表示自己在今后一
年内有买房的计划，因此满

足政策规定的 “退税”条
件，只要他们在交税后的一
年内再度以市场价格买房，
就可以按一定条件退回先
前收取的“保证金”了。
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记者从南京市地税局

了解到，昨天他们正在核查
另外3名申请户。与前面 4
人不同的是，他们不约而同

地选择了 20%的差额征收
比例。鼓楼区的一名卖房者
去年才买的房子，当时花了
57万元，今年 8月以 67万

元的总价售出，其中差价为
10万元。如果按照 1%核定
征收比例来算，那应该缴纳
的税款就是 6700元，但该
房主选择了 “差额征收”，
也就是将房子买卖差额减
去一系列扣除费用后再乘
以 20%的个税比例。该房
主主动向税务部门提供了

房子当时买入时的价格证
明，最后实际应纳税额就为
6300元，同按 1%比例计算
的 6700元相比，足足少了
400元，可想而知，该房主
事先肯定也是经过一番仔
细盘算的。
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苏宁前天宣布将从本周
起发动一场主题为“秋季大

惠战”的全国性促销活动。昨
天，南京苏宁总经理陶京海
又透露了苏宁在“惠战”中
要凸显出“创新”、“服务”
和“价值”三大品牌定位。
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“现代零售业已经远非

传统商业那么简单，我们不
仅要传承经典，我们还引导
着时尚的变革。”陶京海说。

苏宁把自己定位为家电
时尚文化的引导者，探索出
全新的3C+模式，通过先进
的 SAP信息系统、B2B系

统、会员制等手段去作为上

游制造商和消费者之间的
信息纽带，双向传递产品信

息和消费者的需求，以推动
中国家电行业的不断发展。
此次秋季“大惠战”，让消
费者提前领略 2007年最新

家电流行趋势。

KLMNIJ

作为服务性行业，产品

线的优势并不是决定性的，
服务才是现代连锁零售业
的核心竞争力。尤其是家电
连锁，由于其经营的产品特
性多属于耐用消费品，单件
价值比较高，所以服务就尤
其显得重要。

目前苏宁正在集中力量

建设覆盖全国的服务硬件平
台，其中利用上市融资12亿

以及国开行战略投资重点建
设的物流基地将在未来发挥
巨大的作用。
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“为消费者提供更低的

价格是我们一直追求的目
标，但我们认为，在创造价
值的基础上实现的价格优
势才是长期的，也是能帮助
行业可持续发展的。”陶京
海透露，此次秋季惠战就是
苏宁把上半年价值战的成

果向消费者的一次集中回
报，价格力度无疑也将是今
年空前的。 .@A< ST
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记者从上海铁路局获悉，从
8月18日零时起，上海铁路
局将调整实施新的列车运行
图。这次列车运行图的调整
范围涉及该局管内各线，南
京三趟始发客运列车有变。

据了解，实行新的运行

图后，淮南、皖赣、宣杭线
（二通道）部分区段客货列
车旅行时间压缩，列车运行
速度将明显提高。部分客运

站旅客列车到发点得到优
化。如宁波至阜阳 5024次
旅客列车原到达阜阳站为凌
晨 1：00，现提前到 21：45。
南京至上海 T729次旅客列
车原南京站 8：01开，现改
为 8：30开，旅客出行更加

方便。

根据各地区客流变化和
需求，新列车运行图停开了

杭州至宁波N533次0.5对、
杭州至义乌 5188/5187次 1
对旅客列车。原宁波至衢州
的 N554/1次旅客列车运行
区段改为杭州至衢州，原南
昌至义乌 2188次旅客列车
运行区段改为南昌至杭州。

另 外 ， 宁 波 至 上 海

N506次增设萧山站。衢州
至宁波 N552/3次取消杭
州站、增加杭州东站。杭州
至温州 5103/2/3次取消萧
山、诸暨、浦江站。温州至
杭 州 5114/1/4次 取 消 青
田、缙云、永康、武义、诸暨

站。南京西至上海 5053次
增加奔牛、戚墅堰站。南京
西至杭州 T729次增加镇
江、苏州站。

!./0 ."# /0

1' 昨天记者从南京朝晖美

容美发学校奥体新校区开学
典礼上获悉，江苏省残联和
“朝晖” 联合推出的 200万
元捐资助残培训计划正式启
动，全省残疾人及其家庭子女
都可以报名到该校免费学习
美容技术，并由学校负责安排

就业。想报名的残疾人及残疾
人子女可到各地级市残联报
名，最后由省残联汇总。
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4' 因房产交易登记业务信

息系统升级维护需要，本周六
（8月 12日）、周日（8月 13
日）南京市房地产交易登记
中心华侨路分中心 （华侨路
35号）、大光路分中心（大光
路 49号宏鹰大厦）、中央门
分中心（龙蟠路9号）暂停对

外办理房产登记业务。
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他们不约而同选择1%核定征收方式
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67昨天下午 2点半，上海

光明律师事务所律师许辉准
时值守www.生活江苏.com
法律频道，在线解答快报读
者遇到的难题。短短一个小
时，就有60多位读者提问，
许辉不禁感叹：“我要练习打
字，我的速度还不够快！”

有两位读者，把快报在
线提问当成了 QQ，一个问
题接着一个问题抛了出来，
像聊天一样。浦口读者王先
生就是其中一位，他在一家
单位服务9年了，今年底合
同到期，单位将不再与他续

签合同。他想问，单位是否该
给他支付补偿金。许辉告诉

他，公司不用支付王先生经
济补偿金。王先生随后又抛

出一个问题，该企业规定每
年的 3~9月份为单休，但是
从来没有支付给他加班工
资，此规定已执行8年以上。
他问能否要求单位进行加班
工资的补偿。许律师告诉他，
可以向单位主张加班工资，

法律会支持他。
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父亲节之后，进行了一项
问卷调查，当问及“父亲节，子
女送您什么礼品？”时，发现仅
一个区就有 523名企事业领导
收到的礼品竟然是同一款手
机，并且他们表示对这份父亲
节礼品非常满意。

据了解，这款礼品就是一
直在领导圈中流行的商务通
F8隐形手机。

一位四十多岁的公务员

说：“职务的关系，每天都有很
多人打电话托我办事，还有数
不清的 ‘办证’，‘开假发票’
短信，特烦！这个父亲节女儿
送的隐形手机，我一用就觉得
特好！想接的电话打得进来，
不想接的统统打不进来，而且
对方听到的还是 ‘正在通话
中’或‘已关机’，省了麻烦还
不得罪人。现在，“骚扰电话”
没了，“垃圾” 短信也收不到

了。这手机真让人省心！”
二十八岁的建材业老板张

先生说：“老爸总担心手机里
的政务信息泄密问题。商务通
隐形手机能让信息绝密，我自
己用着实在，索性父亲节也送
他一部。手机里，重要名片，通
讯记录，账号密码，人脉关系只
有自己能看到；重要短信来时
无声无息，别人也无从查找，重
要来电显示的电话号码和人名
也能改换。除你之外，谁都不知
道手机里有点啥。老爸的难题

可算是解决了！”
还有很多领导看中这款手

机的手写输入功能，识别率特
高，只要划得像，就能认得出，比
以前的商务通还好用；另外，从
前查电话得从头翻到尾，而用这
手机只要两秒钟，开车的时候打
个电话就特别省事；来电显示、
短信文字都特别大，对于年龄偏
大的领导也很实用。

看来，这是一款真正适合领
导干部的全能手机，自然成为送
礼首选。
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中国休闲服业
的高速发展，吸引
了越来越多国外休

闲服品牌对中国市场的关
注。近日，笔者从业内人士

口中得知：美国知名大众
休闲服品牌 NAC也将于
8月份在国内全面上市。

据了解，此次该品牌
进驻中国，为了快速的实
现本土化，其工作人员全
部由熟悉中国市场的中方

人员组成，并专门针对中
国市场开发和设计了一个
全新的子品牌———NAC
北美风。

NAC北美风品牌将
主要面向 16-28岁的中
国都市概念男女，其设计

风格注重将北美粗犷与中

国式细腻的融合，在市场
价格上，继续坚持 NAC

品牌一贯大众化的低价路
线。

另据 NAC中国区上
海总部相关负责人透露，
为了迅速的打开中国市
场，NAC北美风品牌系
列在市场运作初期，将凭

借其母品牌强大的资金
实力，推出一系列较优惠
的招商和加盟政策，来吸
纳客商的加盟。

为此，笔者也特地为
广大正寻找投资机遇朋
友，在第一时间获得了该

品牌中国区营销中心的加
盟电话，感兴趣的朋友可
以 电 话 咨 询
0577-88950210。
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2006年 8月 9日起，东方
商城因布局调整，夏令商品 3

折起售，钻石卡再享8.5折，金
卡、银卡 8.8折，刮起了夏日折
扣的清凉风暴。

2006年5月1日，东方商
城5楼、6楼名品特惠专场的闪
亮登场，吸引了大批喜欢淘大牌
的消费者，而与各大品牌厂家联

手举行大规模特卖活动，更是以
规模大、货品足，价格优惠引爆

南京。经过三个月的一体化规
划，东方商城于近期进行布局调
整，计划在 9月中旬以定位准
确、门类齐全、丰富多彩的崭新
形象面向消费者。调整牵涉到原
有品牌的重新选择及新品牌的
引进，再加上秋装上柜，不少品

牌都给予了较大力度的促销，甚
至打到了3折。

此次参与活动的品牌可谓
空前强大，都彭 、登喜路 、
BOSS、AEE、玖熙、雅迪斯、伊
芙心悦、joandavid、卓雅等众
多大家熟悉的国际品牌参与其
中，骆驼动感 10日起全面 4-5
折，浪比时、马基堡、曼哈顿、堡

尼等男装也以
较大的折扣倾

情回馈消费
者，VIP顾客
还可享受到折
上折的专贵优惠。商城负责人

介绍，这次活动是对消费者特
别是 VIP顾客的回馈，也是为
商城调整后的亮相提前预热。
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