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“当代中国社会阶层分

化与大学生” 课题组调查发
现，大学生每月的消费额主要
集中在 300元至 500元、500
元至 1000元两个水平段上。
来自工人、农民和下岗职工等
家庭的大学生，消费水平几乎
集中在 300元至 500元。每

月消费 1000元以上者，来自
私营企业主家庭的大学生比
例最高，其次分别是来自自由
职业、国家与社会管理人员家
庭的大学生。

!""#!#"$%#$ %&'(&&')(*+,-.

/0123456789:;7<9=0>?@;'AB

C>DE57FGHIJ(2KL>MNO;PQR2S

T>KUVWXYZ[9:$\]^H_`Q7aZ7>

XbcdZ7>eeFfghi;jklmnoZ7>p

q;rst?;\uIvwxyz{y;|.7\}>~

�5 7_����;789��;789���;7>�

��m�k>5 7�/2�����

�3��>������;����� ¡A¢£

¤Z9¡¥;9¦¡§¨9¦~©;9d¡�§¨9d~

©Z /ª«¬¨��­®>����;¯°±²&~©

>¡³N´µ§¶·�¸5

!""#!$"%"# $%&

'(&)! *+,-./ 01,23

45678'#"#"9025-84783562
!

"#

"#$%&

'() *+, -./

!"#$%&'()*)+,

家庭出身不同，学习目的不同，价值观也不同
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王强1.8米的个子，来自

农村，为人厚道，靠做家教
维持日常开销。王强遇到了
北京女孩阿娟，双方感到很
投缘。阿娟是北京外国语学
院西班牙语系的学生，出身
高干家庭，也很漂亮。

刚开始，他们一起在食

堂吃饭，在荷塘边散步，一切
都和普通的校园爱情一样。
可热恋期一过，两人的矛盾
就开始出现了。阿娟嫌弃王
强吃面喝汤发出声音，嫌弃
他吃西餐不熟练。而王强也
感到花销越来越大。

阿娟生日，王强没钱买
项链，只好买了99朵玫瑰。
阿娟发火说，从小周围人都

宠着我，找了个男朋友，却
是这种穷酸德行。王强把肺

都气炸了，摔花走人。
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郑娜是北京大学的学

生。她来自东部沿海的一个
小康家庭，每月有将近2000
元的生活费。刘嘉来自江西
农村，家里还有一个弟弟，家
庭经济状况不好。郑娜和刘
嘉是好朋友，但由于家庭背
景不同，也会常常发生一些

小摩擦。郑娜不爱跟刘嘉一
起买东西。在超市买东西，郑
娜懒得看价签，买东西速度
很快。刘嘉经常比较同类产
品的价格、质量，速度特别
慢。有一次，郑娜等得不耐
烦，就冲刘嘉说，快一点，行

吗？敏感的刘嘉生气了。
王维是清华大学的学

生，来自西部小城市，家庭
条件一般，王维的3个舍友
家庭都很富裕。

夏天很热，宿舍允许装
空调，王维的舍友也想装一
台，王维却说，电扇也挺好
的。一个室友不屑地说：“没

事，我们3个人出钱，就当你
是客人。”王维的脸刷地白
了，觉得自尊心严重受伤。
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北京信息科技大学的周

通是今年的毕业生，虽然学
习成绩一般，但他在民航某
部门找了一份人人都羡慕的
工作，月薪6000元。周通说，
他家里是开大公司的，老爸
认识民航系统的直接负责
人，拜访几次就搞定了。

邢莉出生在一个贫穷的
小山村，本来，她的成绩可以
保送研究生，但研究生两年
要5万元学费，考虑到家境，
她决定出去找工作。有一次，
她穿着廉价的高跟鞋去面
试，半路鞋跟断了，面试也黄

了。(¹º¡(»|�()

;</=12>'(?@A

北京师范大学历史学院
教授李志英领衔的“当代中

国社会阶层分化与大学生”
课题组发现，社会阶层分化
对大学生的人生选择和价值
观产生着深刻影响。
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贫困生在毕业时，很大

一部分人选择进入社会工
作；而来自富裕阶层的孩子，
更多考虑的是进一步深造。

在学习的主要目的上，
来自农民家庭的大学生看重
的是 “接济家庭，报答父
母”。大部分下岗职工家庭

的大学生则专注于实现个人
的人生价值。出身国家与社
会管理人员家庭的大学生中
“报效祖国”的比例最高。
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社会分层带来大学生不

同的生活态度，在贫困大学
生身上表现得尤为突出，他
们大多希望通过接受高等教
育改变自己家庭的处境。

调查发现，贫困大学生
的生活态度可以分为三类。
第一类是消极型。曾有一个

来自农村的贫困大学生，进

校后心情郁闷。他还萌发过
出家的念头。

第二类是激愤不满型。
一些大学生说，现实很不公
平，农村家庭如果没有一个
孩子考上大学，整个家庭就
绝望了，没有希望。

第三类是积极融入社会
型。他们通过努力拼搏改变

命运，得到社会阶层提升。
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调查显示，来自贫困家

庭的大学生，大多这样评价
来自富裕家庭的大学生：
“个人生活大方，但自私，高
高在上。”“不能对贫困者给
以鼓励，反而嘲笑那些为生
活奔波打工的同学。”

而来自富裕家庭的学

生，在评价来自贫困家庭的
学生时，大多使用“自卑”、
“孤僻”、“内向”等字眼，认
为“他们终极目的太低，太庸
俗化，只是挣钱、报父母恩之
类，而没有挖掘自我潜能”。

调查者认为，这种贫富

之间的差异，主要是在低年
级学生中较明显。随着年龄
的增长和学识的增加，学生
会表现得比较理智。
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北京大学社会学系教授

夏学銮在接受记者采访时说，
大学教育应强调平等公平，淡
化等级观念，维护贫困、弱势
群体的自尊心。社会需要为底
层的后代往上流动创造平等
机会，教育是实现流动的重要
手段，可以解决社会中出现的

一些不和谐问题，给每个人公
平奋斗的机会。
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经过全面升级的宝庆连锁新街口中央百货店!开业

以来一直表现不凡!招来本土品牌普遍下调金价共同

狙击!而号称金价一直紧跟国际市场的某些品牌却又

占据高端" 令人意想不到的是!面对如此#外忧内患$!

此次宝庆银楼连锁却岿然不动% 其旗下的中央店金价

一直保持平稳!不参与其他品牌挑起的价格战!销售却

持续火爆"

同是黄金首饰!某些品牌一直走高端!给了以黄

金储备量丰裕为优势的宝庆连锁很大的启示"宝庆

银楼连锁中央店这次小试牛刀! 便又尝到了作

为&金老大$的幸福滋味%

作为全国四大银楼之一! 宝庆银楼从事金银珠宝

首饰已近
!""

年的历史! 是我国久负盛名的中华老字

号!银楼绝艺!名扬海内外%

一条重仅
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厘米'由
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个直径为
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毫米的金圈焊接而成的
%-.

方丝链! 堪称宝庆银楼手

工制作工艺的绝品"早在
%/-(

年!参加全国首饰制作评

比中!就被评委们赞叹为&直如悬针!曲似锦线$而获得

总分的第一名" 制成如此精细的项链!需经绕丝'落料'

回火'穿圈'焊接'整形'锉面'压光等
%*

多个工艺流程"

一直以来!宝庆银楼没有充分发挥自身百年

工艺的优势!而是局限国内!参照同行定价及竞

争方式!认为库存充裕!便简单采用低价销售跑

量的做法!所以市场表现一直不如人意" 此次借

宝庆连锁中央店升级改造之机! 将做工精细'款

式新颖的货品纳入其中!同时以国际著名品牌作

为榜样! 以品质工艺和款式设计作为竞争核心!

不仅赢得老顾客的称赞!同时依靠工艺和款式也

让年轻人更青睐!涵盖了更多的消费群体!取得

了瞩目的成绩!中央店开业十天以来销售持续火

爆!巩固了其市场老大的地位"

据国内著名的珠宝行销咨询机构麦

可瑞营销咨询有限公司调查结果显示(

在购买黄金饰品时!有
-(+)!0

的消费者

会选择宝庆连锁) 其中只有
#1$&0

的人

把价格作为第一选择要素)
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的人是

看中了宝庆银楼黄金首饰精湛的百年工

艺% 由此可见!宝庆连锁在黄金饰品市场仍占据

绝对的优势%

对此!江苏黄金珠宝协会有关负责人分析

认为!就普通消费者眼里黄金&抛光$'&喷砂$'

&镂空$三种工艺下的黄金饰品!江苏的宝庆银

楼在工艺方面要比其他品牌具有更大的优势!

因此!其价格坚挺而销售能持续火爆是有道理

的% 从目前黄金市场来看!购买高纯度的黄金

饰品已经不是一件难事!而想买到一件工艺上

乘的黄金首饰却很难挑选 % 正所谓 &纯金易

买 !巧匠难求 $就是这个 道 理 %
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&力挺金价 工艺为先$
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