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'(“立秋”的符号继续带动

商家的神经，虽然天气没有
明显变化，但家庭装修却逐
渐火热起来。记者昨日获悉，
五星电器 “新居家电攻略”
从本周全面展开，与百余厂
家达成协议，在全国近140家
门店进行针对装修家庭家电

的联合促销推广。
8月份以后，装修、婚庆市

场陆续火爆起来，新婚消费明
显增多。而新婚人群中绝大多
数属于新居人群，家电是新婚

人群急需的物品。据了解，本
周末五星电器新居家电采购

菜单中，不仅包括空调、平板
等大件家电，还包括新潮时尚
的微波炉、咖啡机、吸尘器、空
气净化器等小件家电，以及手
机、电脑、数码类产品。

据悉，五星预备利用此
次的新居家电攻略，一方面

通过包销定制、买断机型和
大规模采购三种方式，控制
价格；另一方面运用家电顾
问服务模式，为消费者全程
贴心服务，一站式推荐套餐，

还将有针对性地推出糅合不
同品牌的“套餐”或者“组合

推荐”，那么选择余地就更大
了，性价比也更高。五星家电
顾问推荐套餐正好迎合了这
种消费需求。

同时，五星还针对学生
市场，联合MOTO、诺基亚等
众多手机品牌，学生手机降

幅最高达到30%。全场数码
学习机五折起售，学生凭有
效证件“买就送”价值超百
元以上的“助学大礼包”“锦
绣前程大礼包”。
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新街口商战昨天再次升级
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东方商城昨天也加入了“打

折军团”，新街口夏末商战彻
底升级。金鹰昨天对外公布
两天“VIP超级特卖36小时”
的销售数据：2000万元，比平
时增长了200％。按照金鹰的
计划，今天24：00活动将落
幕。南京市商贸局有关人士

称，这轮商战既带给了消费者
实惠，又让商家猛赚了一笔。

记者了解到，昨天东方商
城因布局调整，夏令商品3折起

售，钻石卡再享8.5折，金卡、银
卡8.8折。调整牵涉到原有品牌

的重新选择以及新品牌的引
进，再加上秋装上柜，不少品牌
都给予了较大力度的促销，新
街口商战在昨天开始升级。
“商战激发了更大的消

费能力。”金鹰购物中心企
划部一名负责人说。正在金

鹰购物的两名南京女士告诉
记者，她们前天才从香港购
物节回来，但听说金鹰打折，
又花了几千元买衣服。2000

元的意大利菲仕乐炒锅，这
个在平常少人问津的商品，

却在两天之内卖了20个。欧
洲品牌的按摩椅，一个要卖2
万元，平常一个月只能卖出1
个，而这两天就卖了5个。

中央商场的清仓打折还
在火爆进行中，据几家不完
全统计，今年新街口商圈的

淡季销售额是去年同期的2
倍，商品热销的同时，也带动
了相关餐饮、图书、娱乐行业
的短期突发性增长。
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/- 中高级车市价格标

杆———本田雅阁，上市以
来最大幅度的促销战近日
在重庆打响，这一针对凯
美瑞而来的举措，引来了
全国其他城市经销商跟
风。其中北京市场上雅阁
2.0的市场价格下滑，定价

为20.98万元的自动标准
型，在二级经销商处最低
仅售18.78万元左右。南京
经销商为保住市场份额，
近期的优惠幅度也达到了
前所未有的2万元。

日前，广州本田重庆两

家经销商开始启动“1+2”
套餐促销计划，其中雅阁系
列车型降价1万元，并赠送2
万元的大礼包。大礼包包括
车载3屏DVD豪华影院系
统、氙气大灯、可视倒车雷
达等，实际优惠了3万元。重

庆经销商宣称，此番雅阁优
惠风暴是点对点针锋相对
凯美瑞。南京的经销商的优
惠也是冲着凯美瑞而来。

据介绍，凯美瑞上市以
来订单不断，销售异常火

爆，现在每月的销量最高
达到了60辆，等着提车消
费者已经排到了12月份，
这多少挤掉了雅阁的市场
份额。为此，雅阁南京经销
商从7月1日起推出优惠活
动，如购买售价23.98万元

和售价29.98万元的两款新
雅阁，都可以得到价值1.58
万元的保险、保养和装潢。
而最近又加大力度，将报价
19.98万元的2.0新雅阁的优
惠加大到1.5万元，而2.4雅
阁系列车优惠幅度达到了2

万元。2万元的优惠包括送
保险、保养和装潢。江苏雨
田广宏汽车销售服务有限
公司整车销售部的叶青经
理告诉记者，优惠促销活动
推出后，销售开始回暖。

凯美瑞南京经销商、广

汽丰田大政仙尧路店的王
志刚昨天接受记者采访时
说，进口的凯美瑞)012

3- 年初的时候还要卖到

40多万元，而现在的国产
凯美瑞仅售20万元左右，

性价比非常高，供不应求是
必然的。而对于包括新雅阁
在内的中高级车本来价格
就高，降价销售是一种理性
的做法。

业内人士对参与竞争
的车型进行对比分析后认

为，雅阁本身定位很高，换
言之，如果雅阁换成是御
翔，其价格必然已降到了更
低的水平。现在既然市场份
额已经下滑，不管品牌地位
有多高，雅阁也只能从品牌
价值中割舍出部分降价空

间。不过雅阁毕竟是市场上
一直叫得很响的品牌，它在
价格上的波动将直接影响
市场的走向。相关人士预
测，将会有更多的经销商向
雅阁看齐，甚至也可能引起
中高级车整体价格坐标的

下移。据悉，目前，蒙迪欧
2.0GLX经典型车已经降到
了16.98万元，2.0北京现代
御翔降到17.28万元。
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56(等车一族？谁没有等

过公交车啊。不过我们这
里说的“等车一族”可不
是指等公交车，而是那些
已经付了定金或者全款，
却一直没有提到车的 “准
车主”。随着近期凯美瑞、
POLOGP、BORAGP等新

款车的呼呼上市，也让不
少消费者的购车欲望和外
面的温度一样高。

不过令他们没有想到
的是，自己兴冲冲地来到
4S店准备交款开车走人
时，却被无情地告知现在没

有车，要提车必须要等上一
个月甚至更长时间。“没办
法，现在不等以后还要等。
所以交了钱到拿车这段时
间，该骑车骑车，该坐地铁

还是坐地铁。”“等车一
族”成员小张无奈地说。

“本来今年五一的时
候就准备动手了，可销售经
理告诉我说新款马上就要
上市，要我再等等。”小张
说。6月底，新款POLO上市
了，小张第一时间来到了
4S店下定金。可销售员告

诉他，现在全国订单很多，
总厂只能按照配额来销售，
豪华型的车稍微多一些，所
以只要等半个月多一点，而
基本型的数量相对较少，差
不多要等上一个月。“我订
的是黑色两厢基本型，更是

少之又少，至少要40天。”
小张对此很郁闷。

像小张这样的情况并
不少见，记者昨天下午以普
通消费者的身份打了一圈

电话后发现，包括新款PO-
LO在内，目前市场上热销

的凯旋、凯美瑞车辆几乎都
提不到现车，而至于要等多
少时间，则根据配置以及颜
色的不同有所区别，但是平
均下来半个月是最起码的。

一家4S店的销售经理
告诉记者，造成目前车市这

种状况的原因主要有两个：
一是现在确实是以往汽车
销售的淡季，不少厂家都采
取了订单式生产方式减少
生产线工作量，同时检修生
产线，为下半年高峰做准
备；另外一个方面，就是不

排除一些厂家再次亮出了
“饥饿疗法”，希望通过这
种方式增加对消费者的吸
引力，在同级别的车辆中保
持较高关注度。
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中高级车价格坐标可能下移

新款频出点燃夏季车市高潮
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